


cea



Este mddulo forma parte de los materiales producidos por el “Programa de Educacion Secundaria Rural
Horizontes” promovido por la UNESCO. El Programa Horizontes es una iniciativa centrada en repensar
el sentido y los servicios de la educacion secundaria rural y su aporte en la trayectoria de adolescentes y
jovenes rurales; se desarrolla en las regiones de Amazonas, Ayacucho, Cusco y Piura.

En Ayacucho, Tarea Asociacion de Publicaciones Educativas esta a cargo de la implementacion del
Programa Horizontes; el “M&dulo formativo: pinturas en tablas de Sarhua de soporte suave” fue elaborado
con la participacion de docentes de formacion técnica de la Institucion Educativa “Nuestra Sefiora de
Asuncién” de Sarhua, la coordinacion de esa labor estuvo a cargo de:

* Elizabeth Canchari Felices (directora de la Institucion Educativa “Nuestra Sefora de Asuncion”)

* Flora Meneses Mucha y Héctor Parco Pomasoncco (docentes de la Institucién Educativa “Nuestra
Sefora de Asuncion”)

Correccion de estilo: José Luis Carrillo Mendoza
Diagramacion: Lluly Palomino Vergara
Caratula: Gonzalo Nieto Degregori

Fotos e ilustraciones: Edgar Rueda Bruno y archivos de la Institucion Educativa “Nuestra Sefiora de
Asuncién” de Sarhua y de Tarea.

Este mddulo se termind de imprimir en setiembre de 2022, en los talleres de Tarea Asociacion Grafica
Educativa, pasaje Maria Auxiliadora 156, Brefa, Lima Metropolitana, Peru.

Primera edicién: 500 ejemplares

Lima, setiembre de 2022

Hecho el depdsito legal en la Biblioteca Nacional del Pert N.° 2022-07782.
[.S.B.N.: 978-9972-235-93-1

De esta edicion:

© Tarea Asociacion de Publicaciones Educativas
Parque Osores 161, Pueblo Libre. Lima 21, Perl
Teléfono: (51 1) 424 0997
Direccion electronica: tarea@tarea.pe
Pagina web: www.tarea.org.pe

Se permite la copia o la transmisién de partes o de toda esta obra sin requerir permiso previo; basta con
citar la fuente.

Las ideas y opiniones aqui contenidas son de responsabilidad de la autora y no comprometen ni reflejan
necesariamente la posicion institucional de las entidades auspiciadoras:

Programa de Secundaria Rural

il unesco 'ra,m



TABLA DE CONTENIDO

Presentacion

Unidad 1. Identificamos necesidades o problemas que son factibles de
solucionar mediante las tablas pintadas de Sarhua.

Primera semana. Conocemos el origen y las tradiciones ancestrales de las
tablas pintadas de Sarhua.

Segunda semana. Identificamos las etapas del proyecto de emprendimiento.

Tercera semana. Aplicamos técnicas para identificar necesidades sobre la
elaboracion de tablas pintadas de Sarhua.

Cuarta semana. Aplicamos técnicas para investigar la necesidad o problema
y elaborar el perfil del cliente.

Unidad 2. Seleccionamos el producto solucion y planificamos su
produccion.

Quinta semana. Realizamos la preparacion de la pintura y el pintado del
cuadro.

Sexta semana. Realizamos la preparacion de la pintura y el pintado del
cuadro.

Séptima semana. Elaboramos el prototipo del producto solucién y realizamos
la validacion con posibles usuarios.

Octava semana. Realizamos la preparacion de la pintura y el pintado del
cuadro.

Unidad 3. Realizamos el proceso de preparacion del soporte y dibujo de
las escenas de los cuadrantes y dibujo de cintas.

Novena semana. Realizamos la preparacion del soporte y preparacion de la
base.

Décima semana. Realizamos el dibujo de las cintas.
Décima primera semana. Realizamos el dibujo de las escenas.

Décima segunda semana. Realizamos la preparacion de la pintura y el
pintado del cuadro.

23

43

65

90

)

115

135

153

166

167

179

195

211






Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

Estimadas y estimados estudiantes:

En el area Educacion para el Trabajo, se desarrollara el Modulo formativo: Pintura en
tablas de Sarhua de soporte suave, el cual tiene por finalidad promover competencias
y capacidades que te permitan insertarte en el mundo del trabajo y/o continuar estu-
diando en la educacion técnico-productiva una carrera profesional relacionada a las
actividades agropecuarias.

El Modulo formativo: Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave se orienta a desa-
rrollar competencias para aplicar técnicas y conocimientos ancestrales para realizar y
gestionar los procesos de la artesania conservando y considerando las caracteristicas
y la tradicion del pintado en tablas de la comunidad de Sarhua.

El mddulo se desarrollara mediante la metodologia de proyectos y comprendera las
siguientes unidades:

N.° de

unidad Nombre de la unidad Duracion

Unidad 1 |dentificamos necesidades o0 problemas que son |4 semanas
factibles de solucionar mediante las tablas pintadas de
Sarhua.

Unidad 2 Seleccionamos el producto solucion y planificamos su | 4 semanas
produccion

Unidad 3 Realizamos el proceso de preparacion del soporte y 4 semanas
dibujo de las escenas de los cuadrantes y dibujo de
cintas

Al finalizar el estudio y aprobar el médulo se te otorgara un certificado modular que
sera convalidable en la educacion técnico-productiva.
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PRIMERA UNIDAD

Identificamos necesidades o problemas que son factibles
de solucionar mediante las Tablas Pintadas de Sarhua

En esta unidad desarrollaremos las competencias y capacidades del area Educacion
para el Trabajo.
Capacidades ‘

Competencia ‘ Desempenos

Gestiona proyectos e Crea propuesta de
de emprendimiento valor.
econdmico o social.

* |dentifica en equipo necesidades o
problemas de un grupo de usuarios y
usuarias de su entorno para abordarlos

* Trabaja , mediante tablas o productos con
cooperatlvamgnt_e aplicaciones de la pintura de Sarhua
para lograr objetivos y
metas. ¢ Determina los principales factores que

los originan utilizando informacion
obtenida a través de la observacion y
entrevistas grupales estructuradas.

Esta unidad dura cuatro semanas y comprende las siguientes actividades:

Actividad de aprendizaje Propodsitos de aprendizaje Ejecucion
Conocemos el origen * |dentificar las caracteristicas y elementos de | Primera
y las tradiciones la pintura de tablas de Sarhua. semana
ancestrales de las tablas , , o
pintadas de Sarhua. Analizar el origen y las trad.|0|ones

ancestrales de las tablas pintadas.
Identificamos las Identificar las etapas que comprende un Segunda
etapas del proyecto de proyecto de emprendimiento. semana
emprendimiento. )
Elaborar el plan de trabajo para desarrollar
nuestro proyecto de emprendimiento
familiar.
Aplicamos técnicas para Diferenciar los tipos de necesidades de las | Tercera
identificar necesidades personas. semana
sobre la elaboracion ] o ] -
de tablas pintadas de Ap||car tecnicas para identificar .
Sarhua. necesidades que se pueden solucionar
mediante cuadros, tablas o productos con
aplicaciones de pintura de Sarhua.
Aplicamos técnicas para Ejecutar técnicas para formular el perfil del Cuarta
investigar la necesidad cliente ideal para el proyecto. semana
0 problemay elaborar el Lo L , ,
perfil del cliente. Ponerlen practica tecnicas para investigar la
necesidad o problema focalizado y que se
quiere solucionar mediante el proyecto.
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< Médulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave
GUIA METODOLOGICA N.° 1

iHola! iBienvenidas y bienvenidos!
Estimada y estimado estudiante:

Esta “Guia metodoldgica” te brindara orientaciones y una se-

cuencia de acciones que debes realizar para desarrollar las

actividades de aprendizaje programadas para la primera se-

mana en el marco del Médulo formativo: Pintura en tablas de

Sarhua de soporte suave. Ademas de esta guia, cuentas con la Hoja de Informacion
N.° 1y la Hoja de Actividades N.° 1. Asi mismo, tendras el apoyo del profesor o profe-
sora del areay de tus familiares.

A continuacion te brindamos orientaciones para que puedas organizarte y desarrollar
las actividades de la semana 1. iBueno, entonces, empecemos!

Propdsitos de aprendizaje que alcanzaremos esta semana
* |dentificar las caracteristicas y elementos de la pintura de tablas de Sarhua.

* Analizar el origen y las tradiciones ancestrales de las tablas pintadas.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por los siguientes orga-
nizadores visuales:

* Organizador visual que presenta las caracteristicas y elementos de la pintura de
tablas de Sarhua.

* Organizador visual que muestra el origen y las tradiciones ancestrales de las tablas
pintadas.

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras
en la Hoja de Actividad N.° 1. Debes tomar una foto de los productos que elabores y
enviarsela por correo electronico o por WhatsApp al docente del area a mas tardar al
finalizar la semana (viernes).

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento de la o del
docente, identificar las dificultades con las que puedes haberte encontrado durante el
desarrollo de las actividades. El profesor o la profesora te brindara apoyo para superar
esas dificultades y asi puedas alcanzar los propésitos de aprendizaje.
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Durante el desarrollo de las actividades, el maestro o la maestra se comunicara con-
tigo (mediante teléfono o WhatsApp) para que le comuniques tus avances, le hagas
preguntas y le informes de las dificultades que se te pueden haber presentado. Asi
podran brindarte las orientaciones que te ayuden a alcanzar los propositos de apren-
dizaje.

Como ya dijimos, una vez terminada la actividad debes enviar al docente, por correo
electronico o WhatsApp, una foto de los productos que elaboraste. Luego de revisar-
los, te los devolvera con las observaciones, indicaciones vy, si fuera el caso, sugeren-
cias para mejorarlos. Una vez mejorado, se los envias otra vez al docente.

Actividades que realizaremos para alcanzar
los propdésitos de aprendizaje

1. Revisa la Hoja de Actividades N.° 1. En ella encontraréas las actividades que debes
realizar, asi como el esquema de los productos. Hallaras la informacion que nece-
sitas para desarrollar las actividades propuestas en la Hoja de Informacion N.° 1.

2. Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia”, de la Hoja
de Informacion N.°1. Estas actividades tienen por finalidad saber cuanto conoces
ti mismo y cuanto conocen tus familiares sobre las tablas pintadas de Sarhua. Para
ello, te sugerimos lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

* Dialoga con tus padres, hermanos, hermanas u otros familiares que se encuentran
en tu domicilio sobre estas actividades.

* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

3. Lee la informacion de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la Hoja
de Informacion N.° 1. En esta seccidn se presenta informacion sobre las tablas de
Sarhua: sus caracteristicas, elementos, contenido, antecedentes y sus principales
representantes. Te sugerimos que orientes la lectura a identificar la informacion que
requieres para desarrollar las actividades. Puedes utilizar la técnica del subrayado,
la del sumillado u otra que conozcas.

4. Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Las actividades propuestas en
esta seccion tienen como propoésito que elabores el producto que debes entregar
al profesor o profesora como resultado de tu aprendizaje. Para ello, utiliza la infor-
macion que seleccionaste durante la lectura mediante la técnica del subrayado o
sumillado.

5. Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la evi-
dencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios, enviala por
correo electronico o WhatsApp a tu maestra o maestro; de lo contrario, archivala en
un tu portafolio personal (folder): la presentaras cuando se reinicien las sesiones
presenciales o cuando te lo indique el docente.



10

Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Para desarrollar las actividades del proyecto necesitaras un espacio donde trabajar.
Ademas, debes organizarte y programar los dias y horas en que realizaras las activi-
dades y enviaras tu producto (evidencia) al profesor o profesora del area. Para ello

te sugerimos hacer un cronograma de tus actividades y cumplir lo programado para
evitar la acumulacion de labores o su realizacion apresurada a Ultima hora.

Actividad | Fecha | Hora

1. Revision de la Hoja de Actividades N.° 1

2. Revision de la Hoja de Informacion N.° 1

3. Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 1

4. Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 1

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

En el organizador de informacion que presentamos, menciona y describe los elemen-
tos que constituyen la pintura en tablas de Sarhua. Luego, sefala sus principales ca-
racteristicas.

Elementos de la composicion de Caracteristica de pintura en tabla
la pintura en tabla de Sarhua de Sarhua

T

T
2

2
S

S
A

A
T PP
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Actividad N.° 2

Elabora una linea de tiempo en la que aparezcan los hitos mas importantes del origen
y desarrollo de la pintura en tablas de Sarhua.

@ @ @ @ @

Quellcas ADAPS
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HOJA DE INFORMACION N.° 1

Actividad N.° 1

Partiendo de nuestra
experiencia
Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, les presentamos las si-
guientes actividades. Debes dar la respuesta
dialogando con los integrantes de tu familia.

Observa las pinturas, su denominacion o tipo al que pertenecen.

13
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Actividad N.° 2

Dialoga con tus padres y otros familiares y describe en qué consiste la ceremonia de

la Tabla Apaykuy (techado de las casas, obsequio de un compadre a los recién casa-
dos).

Buscamos y exploramos informacion

Chicos y chicas:

El dia de hoy aprenderemos a identificar y reflexionaremos sobre la pintura en tablas

de Sarhua: sus elementos, sus caracteristicas y sus antecedentes his-
toricos.

Lee la informacion que te presentamos tratando de encontrar la res-
puesta a las siguientes preguntas:

< ¢Qué es una tabla de Sarhua?
< ¢Cudles son las caracteristicas de las tablas de Sarhua?
& ¢Cuales son los elementos que presentan las tablas de Sarhua?

& ¢Cuales son los antecedentes histdricos de las tablas de Sarhua?
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Tablas Pintadas de Sarhua

1. Las tablas de Sarhua

La pintura en tablas es una antigua tradicion, conocida en Sarhua como Qillqay, pa-
labra quechua que significa tanto dibujar como escribir; asi, la expresion se traduci-
ria al castellano como “tabla pintada”. Tradicionalmente, se elaboraba para bendecir
una nueva vivienda. Los compadres encargaban su
confeccion a los artesanos y se la entregaban al nue-
VO propietario de la casa como muestra de reconoci-
miento y simbolo de su compromiso de reciprocidad
y de integracion con la familia y la comunidad. En las
tablas el artista retrata a cada persona, amigos vy fa-
miliares que ayudan a la construccion de la vivienda.

En la actualidad, la pintura en tabla, principalmente

en el ambito urbano (Lima), se aplica también en ta-

blas-cuadros, portarretratos y otros objetos diversos

a los que se denomina tablas modernas. Esta labor

es practicada por artesanos sarhuinos como Primiti-
vo Evanan Poma y Victor Se-
bastian Yucra, asi como por
Venuca Evanan, de la Asocia-
cion de Artistas Populares de
Sarhua. La primera exposicion
de las pinturas de Sarhua en
Lima se realizd en el gobierno
del general Juan Velasco Al-
varado (1968-1975)

Félix Yucra Felices senala:
“Las tablas de Sarhua [son] un medio de representacion y un registro importante de
la forma de pensamiento de los habitantes (cosmovision) y de la vida cotidiana de los
pobladores. Estas cumplen la funcién de memoria familiar y comunal (Yucra Felices,
2014). En las tablas se representan eventos o escenas de numerosos aspectos
del comportamiento familiar y social de la comunidad, de su relacion con el medio
natural y de su cosmovision. La iconografia expresa la colectividad, conservacion y
transmision generacional de los aspectos filoséficos, tradiciones y costumbres del
hombre de los Andes. En este sentido, las tablas brindan informacion etnografica con
la que se puede reconstruir patrones de la cosmovision, mitologia y pensamiento del
hombre andino.

15
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2. Caracteristicas de las tablas de Sarhua

= Se pintan por encargo de los compadres-padrinos. Las tablas tradicionales se pin-
tan por encargo de los padrinos, compadres y familiares durante la construccion de
una casa.

= Las representaciones tienen un caracter artistico, descriptivo y representativo. Se
ilustra al hombre sin alterar su dimension real. El dibujo muestra las cualidades
fisicas, morales y psiquicas, el exacto colorido del vestuario, las preferencias de
color en su entorno, la ornamentacion exacta de los motivos del moro poncho, las
polleras y las mantas de los personajes retratados. En las tablas modernas se re-
presentan también las actividades econdmicas y oficios que realizan (si el familiar
es musico, lo retratan con el instrumento que toca; si es ganadero, con los animales
que cria), sin cambios, porque resultaria insultante representar a un individuo con
un poncho que nunca ha tenido, o con ornamentos que nunca le han pertenecido,
0 con sombrero u otras prendas de vestir de colores distintos a los que suele usar.
Aparece también la cosmovision andina y las costumbres de la comunidad, los
eventos sociales y politicos que vivencian, los mitos, la flora, la fauna y el contexto
que la naturaleza les ofrece.

w Las representaciones tienen un caracter testimonial. Muestran la situacion real de
lo que la persona posee Y las practicas ancestrales, costumbres y tradiciones que
vivencia, asi como los sucesos que marcan su dia a dia. La pintura de Sarhua se
convierte asi en la memoria documental del personaje y sus parientes legitimos y
parientes lejanos.

w= Tienen como contenido la genealogia, las costumbres y los eventos que se viven-
cian en la familia y la comunidad. Las tablas tradicionales contienen datos genealogi-
cos Y la estructura social y colectiva de las familias sarhuinas. En ellas se representa a la
pareja, sus padres, hijos, familiares cercanos, etcétera. Los personajes representados
en estas tablas aparecen con sus nombres, para que se pueda identificar a sus familias
o ayllus que ayudaron en la construccion de su vivienda.

= Las figuras son delineadas. El contorno de las diversas figuras que comprenden
la composicion de los cuadrantes se delinea de color negro, utilizando pinceles o
plumas muy delgadas de condor.

= Utilizan los recursos que la naturaleza les ofrece sin contaminar el ambiente. Los di-
versos colores y matices de pinturas son elaborados empleando plantas, insectos
y tierras de color que se encuentran en el entorno de la comunidad. Se elaboran sin
contaminar el medio ambiente, por lo que son biodegradables y tienen un caracter
ecologista. Para pintarlas se emplean plumas de condor y pinceles. En las moder-
nas se usan también pinturas acrilicas y diversos tipos de pinceles (lengua de gato,
chatos, angulares, etcétera).

w Las pinturas tienen caracter colectivo. Las tablas tradicionales se elaboran con la
participacion de por lo menos dos pintores e integrantes de la familia, quienes ayu-
dan en la adquisicion de los materiales y la preparacion del soporte, y pintan los
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by

ornamentos. También toman parte hombres y mujeres que opinan sobre el motivo
de los dibujos o hacen referencia a alguna anécdota célebre del dueno de la casa
a quien va dirigida la tabla.

w Utilizan como soporte maderas. En la antigliedad usaron el pati (arbol que crece en
la localidad) y el aliso. En la actualidad se utiliza el maguey y maderas adquiridas en
Huamanga, como el cedro y el pino, que se caracterizan por tener poco peso cuan-
do estan secos. Se ha incorporado asimismo el uso de derivados de la madera
como el trupan (tablero de densidad mediana) y el triplay (tablero contrachapado).

3. Elementos de las tablas tradicionales de Sarhua

Tabla N° 01
11. Sol
Luna

10. Butiga
Qipi

9. Qarawi

8. familiares
7. familiares
6. familiares

5. padres del
€sposo

4. padres de
la esposay
tios legitimos
3. laparejade
casa

2. virgen de
Asuncion

1. Dedicatoria

Tabla N° 02
11. Sol
Luna

10. Butiga
Qipi

9. Qarawi
8. familiares
7. familiares
6. los hijos

5. padres de
la esposa

4. padres del
€sp0so

3. pareja que
construye la

vivienda

2.virgen de
Asuncion

1. Dedicatoria

Tabla N° 03

1. Luna
condor

10. Butiga
Qipi

9. Qarawi

8. familiares
7. familiares
6. los hijos

5. padres del
otra parte de
pareja

4. sus padres
de la esposa,
que dio el
terreno

3. la pareja
constructora

2. virgen de
Asuncion

1. Dedicatoria

Fuente: Tomado de Tesis “Cosmovision andina en las tablas
de Sarhua” de Félix Yucra Felices.

a. Cuadrantes

Son representaciones de los elementos de la cosmovision y de las actividades cotidia-
nas del comunero o ayllu de Sarhua. Félix Yucra, en su trabajo titulado “La cosmovision
andina en las tablas de Sarhua”, senala que las tablas son leidas de abajo hacia arriba

y tienen el siguiente contenido:

& Primer cuadrante. En él se escribe la dedicatoria al compadre constructor.

Fuente: Tomado de tesis “Cosmovision andina en las tablas de Sarhua”, de Félix Yucra Felices.

Artista: Marcial Berrocal Evanan.

RECUERDO
Recuerdo a mi querido
compadre Don Luis Yucra
Chaupin y su esposa Maura
Felices Poma, por parte del
compadre Juan Quispe y su
esposa Gaudencia Yupari,
con el carifio que tenemos.

Sarhua, 20 agosto 1990.

RECUERDO
Sarhua 18 de agosto
1867, recuerdo a mi
compadre Don Nicolds
Quispe y su esposa dofia
Donata Caceres por la
comadre Flora Chaupin
Contreras.

GRACIAS.

RECUERDO
A mi compadre Don Tori-
bio Yalaupari y su esposa
Dofa Lednidas Ccoyllo,
por parte del compadre
Leandro Ramos y su es-
posa.

Pintor Victor Yucra.
1956.

17



18

Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

& Segundo cuadrante. Alli se representa la imagen de la Virgen de Asuncioén, patrona
de Sarhua.

& Tercer cuadrante. Donde se representa a las personas que construyen su nueva
vivienda.

& Cuarto cuadrante. En él se representa a los padres de la esposa del constructor.
& Quinto cuadrante. Aqui se representa a los padres del esposo.

& Sexto cuadrante. En algunos casos en él se representa a los hijos de la pareja, y en
otros a los familiares cercanos de los constructores.

& Séptimo cuadrante. Alli se representa a los familiares lejanos.
& Qctavo cuadrante. Donde se representa a los familiares del constructor.
< Noveno cuadrante. En él se representa el qarawi.

& Décimo cuadrante. Alli se representa a los butiga gipe, personas que llevan un can-
taro con chicha de jora decorado con flores.

@ Ultimo cuadrante. Ahi aparecen el Sol y la Luna coloreados con amarillo y celeste y
con rostro humano.

La tabla tiene un tamano de 2,5 0 3 m de largo por 25 m de ancho. La cara lisa es la
que estéa pintada con una base de color blanco, y sobre ella se dibujan escenas de la
vida campestre. Cada escena tiene como personaje central a determinado miembro
de las familias de quienes construyen la casa, en actitud caracteristica (si es bailarin,
se le dibuja bailando; si es pastor, con sus ovejas), de tal suerte que sea reconocible,
ademas de por su actitud, por el ambiente, personas, animales u objetos que lo ro-
dean.

b. Cintas

Llamadas también grecas, son dibujos que separan un cuadrante de otro. Pueden
representar la iconografia de Sarhua: flores silvestres, animales, plantas, cereales, fi-
guras geomeétricas qinqu o zig-zag, estrellas como la llamada Chakin o la representa-
cion abstracta de qucha o laguna, pepa de durazno (duraznupa murun), etcétera. Asi
mismo, incluyen objetos propios de la comunidad, como piezas de ceramica.

Estas separaciones tienen una fuerte carga simbdlica. Las cintas son muy variadas,
y esto se debe a que en el pueblo son consideradas como la evocacion del Wamani
de cada una de las familias que se representan en las tablas, pues los sarhuinos con-
servan la originalidad del quehacer cotidiano y el conocimiento histérico del mundo
andino.
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4. Contenido de las tablas de pintura de Sarhua

a. Contenido de las tablas tradicionales

Las tablas tradicionales son tablones o vigas pintadas que se ubican en las viviendas.
En la comunidad de Sarhua las casas son construidas con el apoyo y ayuda de mucha
gente (padres, padrinos, compadres, amigos Y parientes), como practica de los siste-
mas de trabajo colectivo reciproco: la minka y el ayni. Algunos de ellos se encargan de
donar paja (ichu), la calamina, piedras, vigas, viveres para la alimentacion de quienes
participan de este proceso y diversos materiales que son requeridos en la construccion
del nuevo hogar.

b. Contenido de las tablas modernas

Las tablas modernas son propuestas nacidas como iniciativas para el comercio arte-
sanal. Tienen por finalidad preservar, difundir y proteger la tradicion artistica, cultural y
ancestral de la comunidad campesina de Sarhua. Asi mismo, se convierten en registro
y memoria de las vivencias, tradiciones y costumbres de la poblacion rural y urbana.

Aunque las tablas modernas son distintas a las antiguas por sus contenidos, porque
sus personajes son mas realistas y porque en ellas se utilizan colores de las pintu-
ras comerciales como el acrilico, mantienen su estilo tradicional, sus caracteristicas
descriptivas y su caracter testimonial. Se aplican en cuadros-tablas, diversos objetos
Utiles (portafotos, cuadros, servilleteros, llaveros) y en pinturas en diferentes formatos
(propuesta del artista Héctor Parco Pomasoncco).
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Titulo: Tabla Apaykuy Titulo: Recojo de materiales para elabora Titulo: Pintura sarhuina en
Héctor Parco Pomasoncco tablas pintadas, tiempos de COVID,
Héctor Parco Pomasoncco Flora Meneses Mucha

5. Antecedentes de las tablas de Sarhua
a. Las quellcas precolombinas

El origen de las tablas pintadas de Sarhua se asocia con las quellcas precolombinas
debido a que estas también tenian la funcion de registro. La antropdloga Josefa
Nolte senala: “Quellca designa el trazo o dibujo hecho sobre cualquier superficie,
asi como a las pinturas hechas sobre tablas para registrar los acontecimientos mas
importantes que sucedian durante el mandato de un inka”. Los quellcacamayoq
(los historiadores del Tawantinsuyo) eran los encargados de ilustrar graficamente
la historia en cada tabla y de relatar de memoria y con meticulosidad los hechos
ocurridos.

De estas referencias se desprende que los incas conocian un tipo de pintura sobre ta-
bla con la representacion de la “genealogia incaica”, semejantes a las tablas pintadas
de Sarhua, de modo que se relacionan con las quellcas del Poquen Kancha del siglo
XVI, tanto en forma como en funcion y tematica.

b. Conquista y Colonia. llustraciones de Huaman Poma de Ayala

Otro antecedente de las tablas de Sarhua lo encontramos en los dibujos del cronista
del siglo XVI Felipe Huaman Poma de Ayala, que en su texto Nueva cronica y buen go-
bierno registrd 398 ilustraciones. Siguiendo la tradicion quellca inca, sus ilustraciones
comprenden un dibujo que registra el hecho y una frase escrita que hace referencia
concisa a €l. Estas ilustraciones muestran la vida incaica y la de la Colonia.
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c. La migracion de los pintores cusquenos a Sarhua

Segun la leyenda local recopilada por Millones, en la época colonial se refugiaban en
Sarhua los pintores expulsados del Cusco por los espanoles. En esta época se desa-
rroll6 la tradicion de regalar una tabla pintada a quienes construian una casa nueva,
como muestra del afecto de los familiares y amigos. Asi ilustraban su convivencia entre
los inquilinos y con los originarios.

d. La migracion de los pintores sarhuinos a Lima (ADAPS)

La tradicion de las tablas pintadas de Sarhua fue traida a Lima en 1974 por dos sarhui-
nos, Primitivo Evanan Poma y Victor Sebastian Yucra Felices, quienes presentaron una
de estas tablas en la fiesta de su pueblo celebrada en la capital. Ello motivo, en 1975,
una exposicion exitosa en la galeria de arte Huamanga.

En 1982 se crea la Asociacion de Artistas Populares de Sarhua (ADAPS), y en 1983 se
la inscribe en Registros Publicos. La Asociacion tiene por finalidad difundir, rescatar,
valorar y promover el arte y la cultura de la comunidad de Sarhua, y se ha constituido
en una escuela artistica muy valorada. A lo largo de estos anos, ADAPS ha ganado un
merecido prestigio artistico tanto a nivel nacional como internacional. Entre sus funda-
dores destacan el maestro Primitivo Evanan Poma, Valeriana Vivanco, Juan Quispe y
Bernardino Ramos.

De los artistas mas representativos de las tablas pintadas podemos distinguir:

* A aquellos que iniciaron el arte popular de las tablas de Sarhua: Victor Sebastian
Yucra, Carmeldn Berrocal Evanan, Juan Alberto Quispe Michui y Valeriana Vivanco
Espinoza.

* Alos artistas populares que siguen trabajando hasta la actualidad: Julian Ramos Alfa-
ro, Marcial Berrocal Evanan, Venuca Evanan Poma, Pompiyo Berrocal Evanan, Porfirio
Ramos Huamani, Misael Contreras Baldedn y Jorge Pomacanchari.

* Alos artistas jovenes que aun conservan el arte popular de tablas pintadas: Héctor
Parco Pomasoncco, Victoriano Pomacanchari Berrocal y Eliazar Ramos Huamani.

21



22

Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave
6. Tradiciones de la pintura Sarhua (Tabla Apaykuy)

La Tabla Apaykuy es una costumbre por la que el compadre regala una tabla pintada
con la historia de la familia a su compadre espiritual cuando este Ultimo construye su
casa o forma una nueva familia. Cada integrante de la familia debe aparecer realizan-
do sus labores diarias en cada casillero de la tabla, sobre una descripcion de abajo
hacia arriba en orden de importancia: en el primer casillero va la patrona de la comuni-
dad (la Virgen de la Asuncion), luego el dueno de la casa morada y asi sucesivamente.
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Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

GUIA METODOLOGICA N.° 2

iHola! iBienvenidas y bienvenidos!

Esta “Gufa metodolégica” te brindara orientaciones y una secuencia de acciones que
debes realizar para desarrollar las actividades de aprendizaje

programadas para la segunda semana de desarrollo del Mo-

dulo formativo: Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave.

Ademas de la guia, cuentas con la Hoja de Informacion N.° 2

y la Hoja de Actividades N.° 2, a lo que se suma el apoyo del

profesor o profesora del area y de tus familiares.

Etapas del proyecto

Elaboracion del plan
del proyecto de
emprendimiento

Productos

(entregables)

Plan de trabajo
del proyecto de
emprendimiento

Cronograma

Setiembre | Octubre | Noviembre

Identificacion de
necesidades y
problemas del cliente

Encuestas e informe de
encuestas

Disefio del producto

Bocetos y patrones del
cuadro

Elaboracion del
prototipo

Prototipo del cuadro

Validacién del prototipo

Fichas de validacion del

prototipo
Elaboracion del plan de | Diagrama de
accion operaciones/

presupuesto

Desarrollo del producto
solucion

Producto terminado;
cuadro pintado

Comercializacion del
producto solucién

Publicidad del proyecto
Participacion en feria
escolar

Evaluacién del proyecto

Ficha de evaluacion de
impacto

Propdésitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana

* Identificar las etapas que comprende un proyecto de emprendimiento.

* Elaborar el plan de trabajo para desarrollar nuestro proyecto de emprendimiento

familiar.
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Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por dos organizadores
visuales:

» QOrganizador visual en el que debes describir en qué consiste cada etapa del pro-
yecto de emprendimiento.

* Plan de trabajo del proyecto de emprendimiento que realizaras en este periodo.

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 2.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan
presentando. El 0 ella, a su vez, te brindaran las orientaciones gue necesitas para
alcanzar los propositos de aprendizaje.

Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electronico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comentarios
y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modificacio-
nes indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.

Actividades que realizaremos para alcanzar los propdsitos de
aprendizaje

1. Revisa la Hoja de Actividades N.° 2. En ella encontraras las labores que debes realizar
y el esquema de los productos. La informacion que necesitaras para desarrollar las
actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informacion N.° 2.

2. Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia” de la Hoja
de Informacion N.° 2. Estas actividades tienen por finalidad reconocer cuanto cono-
cen tuy tus familiares sobre los proyectos de emprendimiento. Para ello, te sugeri-
mos lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

Dialoga con tus padres, hermanos, hermanas u otros familiares que se encuentren
en tu domicilio sobre las actividades.
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* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

Lee la informacion de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la Hoja
de Informacion N.° 2. En esta seccion se presenta informacion sobre proyectos
de emprendimiento, las etapas que comprende y el plan de trabajo. Te sugerimos
que orientes la lectura a identificar la informacion que requieres para desarrollar
las actividades. Puedes utilizar la técnica del subrayado, del sumillado u otra que
conozcas.

Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Esta seccion contiene acciones
que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyecto de
emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y la elabo-
racion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la
evidencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios, envia tu
trabajo por correo electronico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo contra-
rio, archivalo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se inicien las
sesiones presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las actividades
académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los que
elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo al maes-
tro o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que te ayude a
evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

—

Actividad | Fecha | Hora

. Revision de la Hoja de Actividades N.° 2

. Revision de la Hoja de Informacion N. °2

. Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 2

. Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 2

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

En el cuadro siguiente, describe con tus propias palabras en qué consiste cada etapa
del proyecto de emprendimiento.

Etapa del proyecto de emprendimiento Descripcion

Identificacion de necesidades o problemas
del cliente

Diseno o seleccion del producto solucion

Elaboracion y validacion del prototipo

Elaboracion del plan de accion

Desarrollo del producto solucion

Evaluacion del proyecto
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Actividad N.° 2

Considerando las etapas del proyecto, elabora un plan de trabajo para realizar este
ano un proyecto de emprendimiento con la participacion de tus familiares. Para elabo-

rar el plan debes considerar lo siguiente:

1. El proyecto de emprendimiento debe corresponder a la especialidad técnica que
estas desarrollando (pintura en tablas de Sarhua).

2. El proyecto se realizara en un espacio ubicado en tu domicilio.

3. Por ser un proyecto de artesania, se consideraran las siguientes etapas:

Etapa del proyecto

1. ldentificacion de necesidades y pro-
blemas del cliente

Duracion aproximada

Cuatro semanas

2. Diseno del producto soluciéon Dos semanas

3. Elaboracion y validacion del prototipo | Una semana

4. Elaboracion del plan de accion Una semana

5. Desarrollo de la propuesta de valor, | Ocho semanas (tiempo aproximado
elaboracion del producto pintado)

6. Desarrollo de la propuesta de valor, | Una semana
comercializacion

7. Evaluacion del proyecto Una semana
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PLAN DE TRABAJO PARA REALIZAR
EL PROYECTO DE EMPRENDIMIENTO

. Informacién general

1.1, INSHIUCION AUCATIVA ...
1.2.Grado Y SECCION ...\ e
1.3, ESpecialidadt@CniCa. ... ...

. Equipo de trabajo del proyecto

— Nombredelequipodetrabajo ... ...

4. Etapas y productos (entregables) del proyecto

Cronograma

Etapas del proyecto

Setiembre | Octubre | Noviembre | Diciembre
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HOJA DE INFORMACION N.° 2

Partiendo de nuestra
experiencia

Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, les presentamos las
siguientes actividades. Debes dar la res-
puesta dialogando con los integrantes de
tu familia.

Actividad N.° 1

El proyecto es un término que se viene utilizando con mucha frecuencia en las es-
cuelas, en la familia y la comunidad, y en los diversos ambitos en los que se presenta
genera mucho entusiasmo, esfuerzo, dedicacion y beneficios para quienes participan
en su ejecucion. Observa las figuras que te presentamos y escribe en los espacios de
qué tipo de proyecto se trata en cada caso.

Para la comunidad su proyecto es instalar
el agua potabe en sus domicilios

Para Juana su
proyecto es tener
una jugueria
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Actividad N.° 2

Menciona el nombre de un proyecto que elaboraste en el area de Ciencia y Tecnologia
en los anos anteriores y describe brevemente qué procesos realizaste para llevarlo a
cabo.

Actividad N.° 3

En la comunidad donde vives, en los ultimos anos probablemente se ha desarrollado
algun proyecto. Menciona su nombre y describe brevemente de qué se trata.

Actividad N.° 4

Para realizar la visita a un centro de esparcimiento con tus companeros y companeras
de aula solicitas permiso al director de la institucion educativa, quien muy amablemen-
te te comunica que no hay inconveniente pero debes presentar un plan de trabajo.
Describe brevemente qué debe contener este documento.
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Buscamos y exploramos informacion

Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos y reflexionaremos sobre los proyectos de
emprendimiento: las etapas que comprende, los tipos de proyecto
que se podrian realizar y cual seria la ruta que se deberia seguir para
elaborar un proyecto familiar en nuestra casa.

1. Lee la informacion que te presentamos tratando de encontrar respuesta
a las siguientes preguntas:

* (Qué es un proyecto de emprendimiento?

* ¢Qué caracteristicas tiene un proyecto de emprendimiento?

* ¢Cudl es la diferencia entre proyecto de emprendimiento econdmico y social?
» (Cuales son las etapas del proyecto de emprendimiento?

* (Cuales son los elementos de un plan de trabajo para realizar un proyecto de em-
prendimiento?

PROYECTO DE EMPRENDIMIENTO

1. Proyecto de emprendimiento

Denominamos proyecto de empren-
dimiento a un conjunto de actividades
concretas (etapas y/o tareas) e interrela-
cionadas entre si, que permiten una inter-
vencion intencional y planificada para di-
senar y gestionar la produccién de bienes
0 servicios que satisfagan necesidades o
resuelvan problemas de un sector de la
sociedad.

Los proyectos de emprendimiento tienen

importancia social porque benefician a las

personas, a las comunidades (colectivos)

y a la sociedad en general. Se orientan al desarrollo econémico, social y afectivo de
las personas, al cuidado y conservacion del medio ambiente y al mejoramiento de
las condiciones de vida de los emprendedores y de sus colaboradores (trabajadores
y trabajadoras) en un marco de practica de valores y de los derechos humanos y
laborales.
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2. Caracteristicas del proyecto de emprendimiento

El proyecto de emprendimiento tiene las siguien-
tes caracteristicas:

* Es una intervencion intencional y planificada.

* Tiene como proposito satisfacer una necesi-
dad o resolver un problema.

e Tiene como resultado un producto tangible
(bien) o un producto intangible (servicio).

* Se orienta a beneficiarios-usuarios identifica-
dos y caracterizados.

» Se desarrolla en el marco de un limite de tiempo (tiene fecha de inicio y de finaliza-
cién) y de costo (tiene un presupuesto).

» Comprende un conjunto de actividades secuenciales, cada una de las cuales tiene
un resultado parcial que constituye el punto de partida para la actividad siguiente.

* Su implementacion requiere de recursos humanos, equipamiento, materiales, re-
cursos naturales y recursos financieros.

3. Tipos de proyectos de emprendimiento

Los proyectos de emprendimiento pueden ser proyectos econémicos o proyectos so-
ciales.

a. Proyectos de emprendimiento econémico

Este tipo de proyectos tienen por finalidad obtener beneficios econémicos; se orientan
a la produccion de bienes o servicios que satisfagan las necesidades y solucionen
problemas de las personas, grupos de

interés o empresas que tienen las condi-

ciones y la disposicion de otorgar un be-

neficio econémico (dinero) a cambio del

producto o servicio que reciben. En este

tipo de proyectos los productos compi-

ten en el mercado con productos simi-

lares elaborados por otras empresas o

emprendedores.

Ejemplos:

* Proyecto de confeccion y venta de
mochilas escolares para estudiantes de educacion primaria de zonas rurales.

* Proyecto de venta, instalacion y mantenimiento de paneles solares para viviendas
de zonas rurales.

* Proyecto de cultivo y venta de papas para frituras de restaurantes, pollerias y san-
gucherias de la comunidad.
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b. Proyectos sociales

Este tipo de proyectos busca satisfacer necesidades o solucionar problemas de un
colectivo de ciudadanos (grupos sociales) sin generar beneficio econémico personal
0 societario a sus promotores. Los proyectos sociales se orientan a mejorar la calidad
de vida de grupos sociales vulnerables (ninos, ancianos, madres adolescentes) y que
generalmente no poseen recursos para solventarlos autbnomamente. Ademas, tienen
como propdsito mejorar la conservacion y cuidado del medio ambiente, la proteccion
de la biodiversidad, etcétera. Su objetivo central no es una ganancia econdmica per-
sonal o colectiva, sino la generacion de un beneficio para un grupo social o la socie-
dad en su conjunto.

Los proyectos sociales se caracterizan por:
 Satisfacer una necesidad o problema social 0 medioambiental.

» Focalizar su atencidon en una poblacion que tiene una necesidad o problema y no
puede satisfacerla con sus propios recursos o solventarla autbnomamente.

* Los productos o resultados del proyecto se entregan en forma gratuita o a un precio
subsidiado a los beneficiarios.

Ejemplo de proyectos sociales:

* Construccion de un parque tematico para ninos y ninas del orfanato de la comuni-
dad.

* Asistencia y apoyo emocional a los ancianos de la comunidad.

4. Emprendimientos personales y familiares

a. Emprendimientos personales

Son aquellos emprendimientos que se realizan
por iniciativa de una persona, quien disena y
gestiona (organiza, dirige, controla y evalla) el
proyecto de emprendimiento con el apoyo de
colaboradores (trabajadores y trabajadoras,
profesionales contratados para desarrollar el
proyecto) o de su familia, que se constituye en
soporte emocional y no participa de los benefi-
cios econémicos del proyecto. En este tipo de
emprendimientos, la persona que tiene la inicia-
tiva y gestiona el proyecto es el Unico beneficiario de las utilidades econémicas.

b. Emprendimientos familiares

Son aquellos emprendimientos disenados y gestionados por una familia, cuyos integran-
tes (esposos y esposas, hijos € hijas, hermanos y hermanas) toman parte activamente
en todo el proceso y participan de los beneficios econémicos del proyecto. En estos
emprendimientos la familia toma las decisiones, y las responsabilidades de la gestion y
direccion se encargan a algunos de sus miembros; sin embargo, todos los miembros
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reciben honorarios por la labor o fun-
cion que realizan en el proceso de
emprendimiento y participan del pa-
trimonio y las utilidades que genera
la empresa.

Las familias no solo tienen lazos de

consanguinidad y afectivos; también

se organizan para llevar a cabo pro-

yectos que les permitan obtener re-

cursos para desarrollarse y mejorar

sus condiciones de vida. A partir de

sus emprendimientos, muchas familias en el mundo se han constituido en empresas:
segun las estimaciones mas conservadoras, entre 65y 80 % de las empresas de todo el
mundo son propiedad de una o varias familias o estan dirigidas por ellas (Gersick, Davis,
McCollon y Lansberg, 1997). En Estados Unidos, 96 % de las empresas son familiares;
en Espana, 71 %,; en ltalia, 99 %; y en Colombia oscilan entre 70y 75 % entre pequenas,
medianas y grandes (Gaitan y Castro, 2005). Cuando las empresas son familiares, sus
miembros duplican sus esfuerzos

para alcanzar sus objetivos.

Entre las empresas familiares mas
conocidas del mundo tenemos:
Walmart Inc. (cadena de hiper-
mercados) y Ford Motor Co. (em-
presa automotriz), en los Estados
Unidos; Samsung (empresa de
electrodomeésticos), el grupo LG
(empresa de electrodomésticos) y
Hyundai Motor (empresa automo-
triz), en Corea del Sur; el grupo Ca-
rrefour y L'Oreal, en Francia; BMW (empresa automotriz) y Robert Bosch (empresa de
maquinas y herramientas), en Alemania; y el grupo Fiat (empresa automotriz), en ltalia.

En el Pert hay 2,3 millones de empresas aproximadamente, y se estima que mas del
80 % tienen origen familiar; y generan entre el 60 y 70 % del empleo. Estas empresas
estan presentes en distintos sectores productivos y comerciales: minero, pesquero,
energético, construccion, artesanal, financiero, comercio, industria, turismo, gastro-
noémico, entre otros (El Peruano, 2019). Algunas de las mas conocidas empresas fa-
miliares del pais son el Grupo Gloria, empresa de productos lacteos; Ajegroup, de la
familia Ananos, que produce gaseosas Yy bebidas hidratantes; Belcorp, empresa de
productos cosmeéticos; TopiTop, que se dedica a las confecciones y pertenece a los
hermanos Flores, huancavelicanos.

5. Etapas del proyecto de emprendimiento

El desarrollo del proyecto de emprendimiento comprende seis etapas que constituyen
la ruta que se sugiere seguir para disenar e implementar un proyecto de emprendi-
miento.
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a. Identificacion de necesidades o problemas del cliente

Identificacion de Disefo o Elaboracion y Elaboracién del Disefio del Evaluacion del
necesidades o seleccion de validacién del plan de accién producto proyecto
problemas del la solucion prototipo solucién

cliente

Esta etapa consiste en reconocer, analizar y determinar las necesidades o problemas
que tienen los clientes o usuarios y que se puedan solucionar mediante un proyecto
de emprendimiento elaborado a partir de la profesion o especialidad técnica que tene-
mOos y que nos permite ofrecer un producto o servicio de manera individual o a través
de una empresa que gestionamos.

En esta etapa se deben realizar las siguientes actividades: definir a los clientes en
quienes se focalizara la atencion, identificar las necesidades o problemas que pode-
mos resolver mediante un proyecto de emprendimiento elaborado a partir de la espe-
cialidad técnica que estamos desarrollando, investigar la necesidad o problema (sus
causas, como lo ve, siente y experimenta el cliente, como lo estan solucionando ahora
y como lo solucionan otros), delimitar y definir la necesidad a la que se propondra una
solucion (reto o desafio del emprendimiento).

b. Diseno o seleccion del producto solucion

En esta etapa se disena o elige un producto que solucione la necesidad o problema
identificado. En las especialidades técnicas que producen bienes manufacturados o
servicios se disena el producto solucion. Por ejemplo: en Sarhua existe la costumbre
de registrar mediante dibujos y pinturas los eventos mas significativos de la vida de las
familias y de la comunidad con la finalidad de comunicar a las futuras generaciones las
vivencias, costumbres y tradiciones. En estos tiempos la poblacion viene sufriendo los
efectos de la pandemia de la COVID-19; las familias y sus autoridades estan haciendo
frente a diversas dificultades y utilizando distintos productos medicinales y naturales.
Ademas, el sistema de salud es precario. Todos estos eventos, que son significativos,
deben ser registrados para que las futuras generaciones conozcan luego las conse-
cuencias de la pandemia. En el marco de la tradicién sarhuina se propone como regis-
tro una tabla pintada de Sarhua con escenas de la pandemia de la COVID-19.

Esta etapa comprende dos actividades: la conceptualizacion de la solucion y su re-
presentacion grafica (dibujos) o descripcion técnica. La primera actividad consiste
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en idear el producto solucion, esto es, en definir sus funciones, sus caracteristicas,
los elementos o partes que lo conformaran, etcétera, para satisfacer la necesidad. La
segunda actividad consiste en dibujar (hacer bocetos, croquis, planos, diagramas) o
describir por escrito las caracteristicas técnicas que tendra el producto ideado como
solucion.

NECESIDAD: REGISTRAR LAS VIVENCIAS PRODUCTO SOLUCION: CUADRO
DE LA POBLACION EN LA PANDEMIA TABLA PINTADA CON ESCENAS DE LOS
COVID-19 EFECTOS Y CONSECUENCIAS DE LA

PANDEMIA DE LA COVID-19

Se requiere registrar los efectos y El cuadro expresara los efectos en salud, la

consecuencias de la COVID-19 mediante forma en que se protegen del virus, la forma
dibujos y pinturas para la reflexion y en que se curan, la precariedad del sistema de

conocimiento de las futuras generaciones. salud, los fallecimientos, el duelo, etcétera.

c. Elaboracion de los prototipos

En esta etapa la solucion definida mediante dibujos y/o descripciones técnicas se con-
creta en una representacion real o muy proxima a la realidad del bien o servicio que se
pretende ofrecer como solucion. Si el producto solucion es un bien manufacturado, los
prototipos pueden ser maquetas, dibujos en 3D elaborados con instrumentos manua-
les o digitales o presentaciones en realidad aumentada o realidad virtual. Si el produc-
to solucion es un servicio, pueden ser juegos de roles, guiones graficos, historietas,
representaciones digitales animadas que permitan vivenciar u observar el proceso del
servicio que se ofertara.

d. Validacién de prototipos

En esta etapa el prototipo elaborado en la fase anterior es sometido a un proceso de
evaluacion con la participacion del cliente o usuario. Se hacen varias pruebas que per-
mitan identificar las fortalezas, debilidades, fallas de funcionamiento y carencias por
resolver, de tal manera que el producto solucion sea eficiente.

e. Elaboracion del plan accion

En esta etapa se realiza la planificacion de la produccion (fabricacion o cultivo/crianza
del bien) o la prestacion del servicio del prototipo validado y reajustado, que com-
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prende las siguientes actividades: definir la cantidad de pro-
ductos que se van a producir, determinar los recursos que se
van a utilizar (materiales, mano de obra, equipos, fuentes de
energia, etcétera), establecer las tareas y operaciones que se
realizaran para elaborar el producto, hacer un presupuesto y
organizar el taller o campo de cultivo para la produccion.

f. Desarrollo del producto solucion

En esta etapa se construye o elabora el bien o se presta el

servicio de acuerdo con el plan de accion

y el diseno validado del producto en las

etapas anteriores. Esta fase comprende

un conjunto de procesos y operaciones

técnicas especificas de cada especiali-

dad. Por ejemplo: para producir tablas

pintadas (especialidad técnica Pintura de

tablas de Sarhua), los procesos técnicos

basicos serian: preparacion de los mate-

riales, confeccion del soporte, aplicacion

de la colay la base, dibujo de los cuadros y las cintas, delineamiento de los contornos
de las figuras, aplicacion de la pintura, delineamiento del contorno de las figuras pin-
tadas y aplicacion de barniz (proteccion).

g. Evaluacién del proyecto

En esta etapa se realiza la evaluacion de los procesos, resultados e impactos econo-
micos y sociales del proyecto de emprendimiento. Comprende labores de seguimien-
to y control de las etapas y actividades del proyecto con la finalidad de identificar las
dificultades, desviaciones y errores que se producen durante la ejecucion, con la fina-
lidad de aplicar los correctivos necesarios para producir los productos con la calidad
y en la cantidad esperadas.

6. Plan de trabajo para desarrollar el proyecto de emprendimiento
de los equipos

a. ¢Qué es un plan de trabajo?

El plan de trabajo es una herramienta que se elabora para organizar y secuenciar las
etapas, tareas y demas actividades que se realizaran para desarrollar un proyecto de
emprendimiento.

Debe ser elaborado al iniciar el proyecto y constituye la ‘hoja de ruta’ que debe seguir
la persona o los integrantes de un equipo para disenar, implementar y evaluar el pro-
yecto de emprendimiento en el marco del desarrollo de los propésitos de aprendizaje
del area Educacion para el Trabajo. Ademas de establecer y secuenciar las etapas que
comprende el proyecto, determina también los productos o resultados que se elabo-
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raréan y entregaran en cada etapa y programa las fechas aproximadas de ejecucion y
entrega.

b. Importancia del plan de trabajo

Muchas personas piensan que contar con un plan de trabajo no es importante; argu-
mentan que es un documento que hace que el trabajo se vuelva mondétono y convierta
a quienes lo hacen en automatas; otros arguyen que nunca se cumple, de modo que
resulta un mero documento administrativo (para presentar al profesor o profesora).

Sin embargo, un plan de trabajo es importante y efectivo porque sefala con claridad a
dénde se quiere llegar y cual es la ruta que se tiene que seguir. Conocer la ruta permite ca-
nalizar los esfuerzos, dirigir las acciones, evaluar y tomar decisiones para alcanzar los re-
sultados previstos para cada etapa del proyecto de emprendimiento. Cuando no se tiene
claridad del destino y la ruta que se ha de seguir, no se avanza; solo se navega en circulo,
y asi, por mas esfuerzos que se realicen, se vuelve siempre al inicio y las probabilidades
de tener éxito en el emprendimiento son cada vez menores.

El plan de trabajo se concreta con la ejecucion de las tareas o actividades en los
tiempos programados. No se debe pretender trabajar en un dia lo que no se hizo en
dos semanas; estas acciones invalidan el plan que elaboraste y se traducen en diversos
problemas, como resultados y productos deficientes y de baja calidad, incumplimiento
con los clientes, pérdida de tiempo y de la inversion. Lo mas recomendable es ser
constantes y desarrollar poco a poco el plan de trabajo, tratando de organizar nuestro
tiempo y horario, con la firme conviccion de llevar a cabo todas las actividades que
fueron planeadas para cumplir con las metas en el tiempo establecido.

c. Elementos del plan de trabajo

El plan de trabajo debe considerar, como minimo, los siguientes elementos:

* Informacion general. Aqui se presenta la informacion que identifica a la insti-
tucion educativa, el grado y seccion y la especialidad técnica del proyecto de
emprendimiento.

Por ejemplo:
I. INFORMACION GENERAL DEL PROYECTO
I.1. Institucion educativa ‘Nuestra Senora de la Asuncion”
I.2. Grado y seccion 3°A
1.3. Especialidad técnica Pintura en Tablas de Sarhua
1.4. Modulo formativo Pintura Sarhua en tablas de madera o soporte suave

* FEquipo de trabajo. En esta seccion se coloca el nombre o denominacion del
equipo de trabajo y la relacion de integrantes que lo conforman.
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Nombre del equipo de trabajo. Representa la identidad del equipo; promueve el senti-
do de pertenencia y motivacion para que sus integrantes contribuyan con el logro de
los objetivos del equipo.

Elegir el nombre del equipo es el primer paso para construir y fomentar el espiritu de
equipo, por lo que se elige el nombre con la participacion de todas y todos sus inte-
grantes y por consenso. Para la eleccion se sugiere considerar que el nombre debe:

— Motivar e inspirar a los miembros del equipo.
— Crear espiritu de equipo y de unidad.
— Generar personalidad e identidad Unica al equipo.

Integrantes del equipo. Comprende la lista de nombres de quienes integraran el equi-
po; se debe indicar quién sera el coordinador.

Ejemplo:

Il. EQUIPO DE TRABAJO DEL PROYECTO
Il.1. Nombre del equipo Los emprendedores asuncianos
11.2. Integrantes del equipo Pedro Vallejos Pariona (Coordinador)
Rubén Almonacid Fernandez

Ana Palacios Rodriguez
Elena Carhuamaca Tadeo
Marcos Soto Romero

* Objetivos del proyecto. Los objetivos son los propésitos del proyecto de em-
prendimiento. Deben ser de dos tipos, como minimo: uno orientado a una meta
de aprendizaje, y el otro dirigido a una meta del proyecto de emprendimiento.
Por ejemplo:

Ill. OBJETIVOS DEL PROYECTO

Ill.1. Desarrollar en los integrantes del equipo de trabajo capacidades para gestionar
proyectos de emprendimiento de la especialidad técnica confecciones.

Ill.2. Solucionar un problema o necesidad de un grupo de usuarios mediante un pro-
yecto de emprendimiento desarrollado en la especialidad técnica Pintura en tablas
de Sarhua.

* QOrganizacién y cronograma de ejecucion de las etapas del emprendimiento.
Esta seccion del plan presenta las etapas que comprende el proyecto de em-
prendimiento, los productos que se elaboraran en cada etapa (los cuales se
constituyen en la evidencia de aprendizaje que evaluara el o la docente) y un
cronograma organizado por semanas que indica la fecha en que se programa
desarrollar la actividad.
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Etapas del proyecto

Elaboracion del plan
del proyecto de
emprendimiento

Productos
(entregables)

Plan de trabajo
del proyecto de
emprendimiento
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Cronograma

‘ Agosto ‘ Setiembre ‘ Octubre ‘Noviembre

Identificacion de
necesidades y problemas
del cliente

Encuestas e informe de
encuestas

Disenfo del producto

Bocetos y patrones del
cuadro

Elaboracion del prototipo

Prototipo del cuadro

Validacién del prototipo

Fichas de validacion del
prototipo

Elaboracién del plan de
accion

Diagrama de
operaciones,
presupuesto

Desarrollo del producto
solucion

Producto terminado:
cuadro pintado

Comercializacion del
producto solucion

Publicidad del proyecto
Participacién en feria
escolar

Evaluacion del proyecto

Ficha de evaluacion de
impacto
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GUIA METODOLOGICA N.°3

iHola! iBienvenidos y bienvenidas!
Estimada y estimado estudiante:

Esta “Guia metodoldgica” te brindara orientaciones y una se-
cuencia de acciones que debes realizar para desarrollar las
actividades de aprendizaje programadas para la tercera se-
mana del Modulo formativo: Pintura en tablas de Sarhua de
soporte suave. Ademas de esta guia, cuentas con la Hoja de
Informacion N.° 3y la Hoja de Actividades N.° 3, asi como con
el apoyo del profesor o profesora del area y de tus familiares.

Propésitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana
* Diferenciamos los tipos de necesidades que tienen las personas.

* Aplicamos técnicas para identificar necesidades sobre la elaboracion de las ta-
blas pintadas de Sarhua.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por tres organizadores
visuales:

* Organizador visual en el que se explicitan los tipos de necesidades.
* Matriz de observacion de contextos y actividades.
* Matriz de la técnica macrofiltro para focalizar y definir necesidades.

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 3. Tomale una foto al producto o a los productos que elabores
y enviasela a la profesora o profesor del area por correo electrénico o por WhatsApp a
mas tardar al finalizar la semana (viernes).

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan
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presentando. El o ella, a su vez, te brindaran las orientaciones que necesitas para
alcanzar los propositos de aprendizaje.

Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electronico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comenta-
rios y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modifi-
caciones indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.

Actividades que realizaremos para alcanzar los propdsitos de
aprendizaje

1. Revisa la Hoja de Actividades N.° 3. En ella encontraras las actividades que de-
bes realizar, asi como el esquema de los productos. La informacién que nece-
sitaras para desarrollar las actividades propuestas la encontraras en la Hoja de
Informacion N.° 3.

2. Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia” de la
Hoja de Informacion N.° 3. Estas actividades tienen por finalidad reconocer
cuanto conoces y cuanto conocen tus familiares sobre técnicas para identificar
necesidades del cliente. Para ello, te sugerimos lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

* Dialoga acerca de estas actividades con tus padres, hermanos, hermanas u otros
familiares que se encuentren en tu domicilio.

* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

3. Lee la informacion de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la
Hoja de Informacion N.° 3. En esta seccion se presenta informacion sobre los
tipos de necesidades, los procesos y la técnica para identificar necesidades.
Te sugerimos que orientes la lectura a reconocer la informacion que requieres
para desarrollar las actividades; puedes utilizar la técnica del subrayado, la del
sumillado u otra que conozcas.

4. Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Esta seccion contiene acciones
que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyec-
to de emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y
la elaboracion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

5. Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la
evidencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios, envia
tu trabajo por correo electronico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo
contrario, archivalo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se
inicien las sesiones presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.

45



46

Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las actividades
académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los que
elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo al maes-
tro o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que te ayude a
evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

Actividad | Fecha | Hora

1. Revision de la Hoja de Actividades N.° 3

. Revision de la Hoja de Informacion N.° 3

2
3. Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 3
4

. Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 3

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

Elabora un organizador de informacion sobre los tipos de necesidades. Describe cada
tipo y menciona dos ejemplos de cada uno de ellos.

Tipo de necesidad Descripcion Ejemplos
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Actividad N.° 2

Describe las dimensiones de la necesidad de consumir alimentos en un restaurante.

Necesidad del cliente | Dimensiones de la necesidad
Dimension funcional

Consumir alimentos en un restaurante

Dimension emocional

Dimension social

Actividad N.° 3

En el grafico siguiente, describe los procesos que comprende la identificacion de
necesidades.

PROCESOS

DESCRIPCION
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Actividad N.° 4

Ahora detectaremos una necesidad o problema que atenderas en tu proyecto de em-
prendimiento; para ello:

a. Elabora la matriz de observacion de contextos y actividades para
detectar necesidades de los clientes

Resultados o ‘ Necesidad o

Contexto ‘ Actividades ‘ efectos problema
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b. Elabora la matriz de la técnica del macrofiltro para determinar la
necesidad o problema que investigaras

Necesidades o
problemas

Preguntas
orientadoras

¢lLa necesidad o pro-
blema identificado
afecta a un segmen-
to de la poblacién?

TECNICA DEL MACROFILTRO

¢La poblacién afec-
tada esta dispuesta
a otorgar una retribu-
cion por la satisfac-
cion de la necesidad
o la solucién del pro-
blema?

¢La empresa/familia
cuenta con recursos
para elaborar el pro-
ducto solucién?

¢la empresa cuenta
con los conocimien-
tos para elaborar el
producto?

¢El entorno presenta
las condiciones y los
recursos necesarios
para la elaboracion y
comercializacion del
producto solucién?

Totales

Diferencia -/+

c. Menciona la necesidad o problema que atenderas en tu
proyecto de emprendimiento

NECESIDAD O PROBLEMA

FOCALIZADO
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HOJA DE INFORMACION N.° 3

Actividad N.° 1

Partiendo de nuestra
experiencia

Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, les presentamos las
siguientes actividades. Debes dar la res-
puesta dialogando con los integrantes de
tu familia.

Observa las figuras que te presentamos y responde a las siguientes preguntas.

¢La dama tiene un problema
0 una necesidad?

¢La nina tiene un problema
0 una necesidad?

¢Por qué?

¢Por qué?
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Actividad N.° 2

Menciona dos problemas que observas en tu casa y que han sido producidos por la
pandemia de la COVID-19.

Actividad N.° 3

Menciona dos necesidades que la pandemia de la COVID-19 ha generado en tu casa.
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Buscamos y exploramos informacion
Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos y reflexionaremos sobre las necesidades
de los clientes, su clasificacion y los procesos para identificarlas. Lee
la informacion que te presentamos tratando encontrar respuesta a las
siguientes preguntas:

* ¢Qué son las necesidades?

* ¢(Cudles son las caracteristicas de las necesidades?
* ¢Cudles son las dimensiones de las necesidades?

* ¢Como se clasifican las necesidades?

* ¢Cudles son los procesos para identificar necesidades?

NECESIDADES

1. ¢Qué entendemos por necesidad?

La necesidad es la sensacion de “carencia, escasez o privacion de algo” que expe-
rimentan los seres humanos en todas las etapas de su vida. Su satisfaccion resulta
indispensable para vivir en un estado pleno de bienestar fisico, emocional y social. La
sensacion de carencia afecta el comportamiento del ser humano y lo empuja a buscar
su satisfaccion porque siente que le falta algo para poder sobrevivir o para sentirse
bien fisica y emocionalmente.

Ejemplo:

Necesidad de proteger y Necesidad de decorar Necesidad de proteger
quardar sus joyas. Su casa. sus recuerdos.

El deterioro de sus objetos La sensacion de espacio vacio | La necesidad de conservar

de valor la impulsa a buscar lo impulsa a ornamentar los Sus recuerdos significativos
donde guardarlos lugares donde vive. los impulsan a buscar objetos
y protegerlos. 0 medios que los cuiden 'y
protejan.
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Si las necesidades primarias no se satisfacen a tiempo, pueden producir resultados
negativos para la salud fisica y emocional de las personas e, incluso, provocarles la
muerte. Asi mismo, la satisfaccion de las necesidades tiene influencia en el bienestar
emocional, la comodidad y el disfrute (placer) de los diversos espacios, dimensiones y
momentos de la vida del ser humano. En este sentido, cuando surge un sentimiento de
carencia, para sobrevivir y generarse bienestar, comodidad y placer las personas bus-
can satisfacer sus necesidades. Con ese fin, adquieren o elaboran productos (bienes y
servicios) que les permiten llenar o cubrir la carencia sentida.

2. Las necesidades son inherentes a la naturaleza del ser
humano y son independientes de factores étnicos y culturales

Los seres humanos, independientemente de factores étnicos, culturales y socioecono-
micos, tienen necesidad de alimentos, abrigo, afecto, diversion, descanso, comunica-
cién, reconocimiento, autorrealizacion, etcétera.

Alimento
Factores étnicos. Independientemente de la raza, Abrigo
comunidad de la que proviene o pertenece. Afecto
Factores culturales. Independientemente del idio- Diversién
ma, conocimientos, costumbres y capacidades que Tiene necesidad de: D
adquiere como miembro de la sociedad. escanso
- . . Seguridad
Factores economico-sociales. Independientemen- o
. . - Reconocimiento
te a la clase social o condicién econémica que tenga. o
Autorrealizacion

De ahi que se produzcan amplias y grandes posi-
bilidades de generar proyectos de emprendimiento
econdémicos o sociales orientados a satisfacer es-
tas necesidades.

DESEOS
3. La necesidad y el deseo

La necesidad y el deseo son dos conceptos que

explican la sensacion de carencia que viven las

personas.

La necesidad es la sensacion de carencia que

experimenta una persona; por ejemplo, se tiene

hambre (necesidad de alimentos). Necﬂfifa'f,s;ﬂﬁ,z;ﬂos

El deseo es la forma en que un individuo expresa _ Lanecesidad es la misma pero la manera, los
productos o servicios que adquieren o elaboran las

la manera de satisfacer una necesidad. NO todas personas para satisfacer esa necesidad son diversos.
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las personas buscan lo mismo para satisfacer sus necesidades; por ejemplo, ante
la necesidad de alimento, habra quienes busquen una hamburguesa para saciar su
hambre, mientras otros buscaran una comida vegetariana y otros mas frutas o comi-
das saludables, etcétera.

En la eleccion de un satisfactor (bien o servicio que satisface la necesidad) especifico
influyen las caracteristicas personales y culturales del grupo social al que pertenece la
persona, las caracteristicas ambientales del entorno en el que vive y los estimulos del
marketing a los cuales esta expuesta. Entran también en juego los recursos econdmi-
cos de los que dispone, ya que generalmente busca productos o servicios en funcion
de su capacidad adquisitiva (situacion econémica).

4. Tipos de necesidades segun su naturaleza o importancia en
la vida del ser humano

Segun la importancia para la supervivencia del ser humano, las necesidades se clasi-

fican en:
e , R
Necesidades primarias Vitales para la supervivencia

. . rientan mentar el
Necesidades secundarias S.e orientan a aume tar e
bienestar, seguridad
Necesidades < . , .
Se orientan a la convivencia
Necesidades terciarias y al reconocimiento social

(LA IEC o€ orientan a generare
\ incrementar la vanidad y lujo

* Necesidades primarias. Llamadas también necesidades vitales, son aquellas de
cuya satisfaccion depende la supervivencia de la persona. Entre ellas tenemos la
necesidad de alimento, de abrigo, de descanso, de oxigeno, de agua, etcétera. Se
trata de necesidades relacionadas con el funcionamiento psicobiolodgico del cuerpo
humano que si no se satisfacen a tiempo, adecuada y eficientemente, en el marco
de las exigencias del entorno donde se encuentra, de las actividades que realiza
y de las situaciones que enfrenta, ponen en riesgo la salud fisica y mental del ser
humano. Su satisfaccion es imprescindible para su supervivencia.

Necesidad de alimentos. Necesidad de abrigarse. Necesidad de descanso.
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* Necesidades secundarias. Son aquellas cuya satisfaccion se orienta a aumentar el
bienestar, la seguridad y la calidad de vida de la persona. Suelen tener un componen-
te cultural y social, por lo que varian de una persona a otra y de una época a otra. En
ellas influye la situacion econdmica y la clase social a la que pertenecen, y el momen-
toy el lugar en que se produce la necesidad. Estas se expresan en la preocupacion
por obtener bienes o servicios que le generen comodidad, bienestar, seguridad y un
futuro predecible, libre de riesgos o peligros para su integridad personal o familiar.
Por ejemplo: tener empleo seguro, vivienda, seguro de salud, trasladarse utilizando
vehiculos, comunicarse por medios electronicos y digitales, etcétera.

Necesidad de trasladarse de un lugar a otro. Necesidad de comunicarse.

* Necesidades terciarias. Son aquellas necesidades cuya satisfaccion se orienta a la
convivencia y al reconocimiento social. Entre ellas tenemos:

— La necesidad de formar parte de un grupo de amigos, de conocer a gente afin
con quien poder compartir aficiones y momentos de ocio.

— La necesidad de autorrealizarse y generar una imagen y reconocimiento social.

— La necesidad de participar en actividades solidarias, humanitarias o de desarro-
llo de la comunidad.

— La necesidad de pertenecer a grupos de interés y de ocio donde se pueda dis-
frutar de aficiones comunes.

— La necesidad de identificacion con un grupo, una institucion o una cultura.

Necesidad de autorrealizarse. Necesidad de formar parte
de un grupo de amigos.
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* Necesidades superfluas. Llamadas también necesidades suntuarias, se orientan a
generar e incrementar la vanidad por el lujo. Estas varian en funcion de la situacion
economica y la clase social a la que pertenece la persona. Por ejemplo: la necesi-
dad de trasladarse en un automovil privado de lujo, la necesidad de proyectar una
imagen de suntuosidad y riqueza (utilizando vajillas con aplicaciones de oro, relojes
con aplicaciones de piedras preciosas, etcétera).

Necesidad de vanidad por un auto de lujo. Necesidad de vanidad por alhajas.

5. La piramide de necesidades de Abraham Maslow

Segun la teorfa de Maslow, existen diferentes necesidades humanas; sin embargo, no
todas pueden satisfacerse, razon por la cual las personas tienden a priorizar. Por eso,
el citado autor propone una jerarquizacion de las necesidades en cinco niveles, donde
el nivel inferior corresponde a las necesidades fisiologicas (alimento, abrigo, vivienda)
y el superior a las necesidades de autorrealizacion. Para que una persona se sienta
motivada a buscar la satisfaccion de un nivel superior tiene que tener satisfechas las
necesidades del nivel en el que se encuentra.

Necesidad de autorrealizacion
Desarrollo potencial.

Necesidad de autoestima
Reconocimiento, confianza, respeto, éxito.

Necesidad de seguridad
Necesidad de sentirse seguro y protegido:
Vivienda, empleo.

Necesidades fisioldgicas o basicas
Alimentacién, mantenimiento de
salud, respiracion, descanso, sexo.

* Necesidades fisiologicas. El primer nivel comprende las necesidades basicas
que los seres humanos requieren satisfacer para vivir: comida, ropa, aire, agua,
sueno, refugio; sin ellas, no podria mantenerse vivo. Por lo tanto, los seres hu-
manos necesitan satisfacerlas siempre. 57
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Entre estas necesidades tenemos:

— Necesidades de movimiento. Es basico para el funcionamiento de los érganos
del cuerpo.

— Necesidades de aire puro. Es la necesidad de respirar, llevar aire limpio a nuestro
organismo.

— Necesidad de alimentacion. Es la necesidad de nutrientes tanto soélidos como
liquidos para nuestro organismo.

— Necesidad de evacuacion. Es la necesidad de eliminar desechos de nutricion y
de toxinas de nuestro cuerpo.

— Necesidad de temperatura adecuada. Es la necesidad de abrigo o ventilacion.

— Necesidad de descanso. Es la necesidad del organismo de recuperar las ener-
glas gastadas tanto fisica como mentalmente.

Necesidades de sequridad. El segundo nivel son las necesidades de seguridad. Los
seres humanos requieren sentirse seguros y protegidos fisica, emocional y econo-
micamente en el entorno personal, familiar y social. Por ejemplo: las personas ne-
cesitan protegerse de los ladrones y de la delincuencia, requieren tener un ingreso
econémico para solventar las necesidades de la familia, necesitan atencion espe-
cializada para mantener en buen estado su salud fisica y mental, etcétera.

Necesidades sociales. El tercer nivel son las necesidades de afiliacion o necesi-
dades sociales. Las personas necesitan amar y ser amadas, sentir que los demas
las valoran y les tienen afecto. También tienen la necesidad de pertenecer a grupos
sociales e identificarse con una cultura. En este sentido, buscan relacionarse, inte-
ractuar y ser aceptadas por la gente que la rodea: la familia, los amigos y amigas,
la pareja y las instituciones y organizaciones.

Necesidades de reconocimiento o estima. El cuarto nivel comprende la necesidad
de respeto, autorrespeto y reconocimiento. La satisfaccion de estas necesidades
lleva al individuo a sentirse apreciado, a tener prestigio y destacar dentro de su
grupo social, y conlleva sentimientos de autoconfianza, valoracion, autorrespeto y
ser Util. En este sentido, las personas buscan ganarse el respeto de los demas, la
fama, el honor y el prestigio, lo que les exige también el respeto hacia si mismas.

Necesidades de autorrealizacion. Estas necesidades estan relacionadas con lo que
las personas desean llegar a ser. Cuando los individuos han satisfecho sus nece-
sidades anteriores, sienten un fuerte deseo de ser la persona que suefnan con ser.
Dicho de otra manera, sienten la necesidad de autorrealizarse, de actualizar sus
potencialidades y de sacar a relucir su talento y la plenitud de su naturaleza. Su
satisfaccion lleva a alcanzar el desarrollo de sus potencialidades, trascender, dejar
huella; da sentido a su vida y lo hace feliz.

Procesos para identificar necesidades

identificacion de necesidades y problemas es un proceso que consiste en detectar,

investigar y definir las necesidades o problemas que tiene un segmento de clientes
que se pueden solucionar mediante un producto (bienes o servicios) elaborado o brin-
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dado por una determinada organizacion o empresa. En nuestro caso, desde la espe-
cialidad técnica que estamos aprendiendo.

Este proceso se realiza mediante la observacion del contexto en el que viven y las ac-
tividades o tareas diarias que realizan las personas.

La identificacion de necesidades y problemas del cliente comprende los siguientes
procesos:

» Deteccion de la necesidad. Este proceso consiste en percibir o detectar en el entor-
no, en las actividades que realizan las personas en su vida diaria y en los productos
que utilizan y consumen, necesidades y problemas que se pueden solucionar o
aminorar para hacerlas mas eficientes.

Este proceso se realiza mediante:

— La observacion del entorno y las actividades o tareas diarias que realizan las
personas.

— El cuestionamiento de los productos que utilizan, de las actividades que realizan
y de los servicios que reciben.

* Determinar el perfil del cliente. Este proceso consiste en identificar y describir las
caracteristicas comunes y semejantes de un grupo de usuarios (segmento de clien-
tes) cuyas necesidades se han detectado. Ellos se constituiran en el cliente meta
para el proyecto de emprendimiento.

* Investigacion de la necesidad. Este proceso alude a analizar profundamente las
necesidades o problemas detectados poniéndose en el lugar del cliente (ver, sentir
y experimentar con los sentidos del cliente, empaticamente). Comprende:

— Analizar el contexto en el que se produce la necesidad o problema.

— Analizar las actividades o tareas donde se ha detectado el problema o necesi-
dad.

— Observar el comportamiento y las emociones que muestra el usuario cuando
realiza las tareas que llevan a la produccion del problema o la generacion de la
necesidad.
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— Observar los factores externos que influyen en las actividades o tareas que rea-

liza.

— Analizar los intentos de soluciéon que el cliente, otros usuarios o la competencia
vienen realizando para hacer frente al mismo problema o necesidad.

— Analizar los impactos sobre el medio ambiente del problema o necesidad y sus

intentos de solucion.

* Definicion del problema. Este proceso consiste en precisar el problema o necesi-

dad que se pretende solucionar.

7. Deteccion de la necesidad o problema

Este proceso consiste en percibir, notar o localizar (darse cuenta), en el contexto o
ambiente donde viven, en las actividades que realizan en su vida diaria, en los produc-
tos que utilizan y consumen, en los resultados que obtienen y en los efectos que se
generan en su entorno, cuales son las necesidades de ciertas personas. El proyecto
se emprendera asi para satisfacer esas necesidades.

La deteccion de necesidades o problemas mediante la observacion comprende las

siguientes actividades:

Seleccionar el entorno
0 ambiente e
identificar las tareas
que realizan en él.

|dentificar los efectos
o resultados de las
tareas e identificar las
necesidades y
reconocer que las
generan.

Focalizar la necesidad

0 problema que se
investigara.

 Seleccionar el entorno e identificar las actividades que se realizan en él. Las perso-
nas se desenvuelven durante su vida diaria en diferentes contextos o situaciones
(sociales, culturales y naturales) y en ambientes (oficinas, aulas de clase, dormito-
rios, sala, cocina, parque de diversiones, discoteca, mercados) y realizan en cada
uno de ellos diversas actividades o tareas que les permiten obtener ciertos resul-
tados y/o sentir efectos positivos (alegrias) o negativos (dolores) que los afectan

fisica y emocionalmente.
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Ejemplo 1:
Contexto ‘ Actividades / Tareas

La poblacién viene siendo | Las personasy las familias estan preocupadas por

afectada por la pandemia de la
COVID 19, que ha generado miles
de enfermos y fallecidos. Este
virus todavia no tiene una vacuna
0 un tratamiento con farmacos
especificos. La Unica defensa con
la que cuenta nuestro organismo
es el sistema inmunologico; de
coémo responda este a la infeccién
dependerd si la persona tiene
sintomas leves, severos, graves o
incluso muere.

evitar infectarse o curarse si sienten los sintomas de la

enfermedad. Por ello realizan algunas actividades:

Protegen los lugares por donde ingresa el virus al
cuerpo.

Previenen la infeccion ingiriendo hierbas, productos
alimenticios o automedicandose con productos que
encuentran en las redes sociales.

Consumen alimentos para fortalecer su sistema in-
munoldgico.

Desinfectan los alimentos, objetos y a las personas
que ingresan en su domicilio.

Buscan informacién sobre la enfermedad, su trata-
miento y prevencion en los medios que estan a su
alcance.

Comunican a sus familiares, amigos y amigas, por
las redes sociales, informacién gréfica y videos so-
bre la COVID-19.

Buscan comunicar a las generaciones futuras y a la
comunidad en general las dificultades y soluciones
que le dieron a la problematica de la COVID-19 en la
comunidad.

* [dentificar los efectos o resultados que generan las actividades/tareas y reconocer

la necesidad (carencia) o problema (dificultad). En cada actividad que realizan las
personas en el contexto o ambiente en el que interactlan obtienen resultados o
efectos fisicos o emocionales positivos (alegrias) o negativos (dolores). A partir
de ellos se perciben o infieren sus carencias o los problemas que enfrentan.
Para realizar este proceso se aplican diversas técnicas e instrumentos. En esta
oportunidad emplearemos la matriz de observacion de contextos y actividades para
detectar necesidades o problemas. En este instrumento se registran las actividades
y resultados que obtienen las personas en los contextos donde interactlan, y en
algunos casos en los resultados se evidencia directamente la necesidad o problema.
En otros casos se deben analizar los resultados para encontrar la necesidad o

problema que los genera.
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Ejemplo 2:

Matriz de observacion de contextos y actividades para detectar
necesidades o problemas

Contexto

La poblacioén viene
siendo afectada
por la pandemia
de la COVID-19,
que ha generado
miles de enfermos
y fallecidos. Este
virus todavia no
tiene una vacuna
0 un tratamiento
con farmacos
especificos. La
Unica defensa
con la que cuenta
nuestro organismo
es el sistema
inmunoldgico; de
cémo responda
este a la infeccion
dependeré sila
persona tiene
sintomas leves,
severos, graves o
incluso muere.

Actividades

Protegen los lugares
por donde ingresa el
virus en el cuerpo.

Resultados
o efectos

Adquieren y utilizan solo
tapabocas que no brindan
la protecciéon adecuada,
tienen alto costo y son
descartables.

Necesidad
o problema

Requieren proteger con
seguridad la boca, nariz y ojos
para evitar contagiarse de la
COVID-19.

Previenen la
infeccién ingiriendo
hierbas, productos
alimenticios o
automedicandose
con productos que
encuentran en las
redes sociales.

Las hierbas que consumen
no les brindan los
resultados esperados.
Consumen medicamentos
que les provocan efectos
secundarios.

Requieren informacion
cientifica y/o tradicional
comprobada sobre el

uso de las plantas como
complemento a la medicacion
indicada por profesionales de
salud.

Consumen
alimentos para
fortalecer su sistema
inmunoldgico.

Consumen alimentos sin
conocer sus nutrientes y
beneficios.

No se encuentran con
facilidad alimentos que
fortalecen el sistema
inmunologico.

No consumen
permanentemente
alimentos que fortalecen el
sistema inmunolégico; por
la escasez o por su alto
precio.

Requieren encontrar en

el mercado y consumir
adecuadamente alimentos
que fortalezcan el de manera
permanente.

Necesitan informacion sobre
los valores nutricionales de
los principales alimentos que
consumen cotidianamente.

Desinfectan los
alimentos, objetos
y a las mismas
personas que
ingresan en su
domicilio.

Sus manos y su sistema
respiratorio sufren
afecciones por exposicion
permanente al cloro.

Requieren realizar la limpieza
de los alimentos sin exponerse
a los efectos secundarios de
los desinfectantes.

Buscan comunicar
a las generaciones
futurasy a la
comunidad

en general las
dificultades y
soluciones que

le dieron a la
problemética de la
COVID-19.

Las personas adquieren
0 reciben productos con
imagenes de la pandemia
que no registran lo que
realmente sucede.

Requieren registrar y
comunicar las formas en que
se enfrento la pandemia en
las zonas rurales y urbanas
utilizando diversos medios.

» Focalizar y definir la necesidad o problema que se investigara. En cada entorno
donde interactuan las personas se realizan multiples actividades, lo que generara
muchas necesidades y problemas. Como no es posible solucionar todos ellos en
un mismo momento y con un Unico proyecto de emprendimiento, se debe focalizar
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la necesidad o problema que se investigara para, posteriormente, desarrollar una
solucioén. Para ello se establecen criterios que permitan evaluar la factibilidad de las
soluciones propuestas.

Criterios para focalizar la necesidad o problema que se investigara. Para realizar este
proceso se sugiere considerar los siguientes criterios:

 Existencia de un segmento de poblacién que tiene la necesidad.

 Disposicion de la poblacion a otorgar una retribucion por la satisfaccion de la nece-
sidad o solucién del problema.

* Factibilidad de la empresa o emprendedor para brindar una solucion.

* Condiciones y oportunidades del entorno para desarrollar y comercializar la solu-
cion.
Para focalizar y definir la necesidad o problema que se solucionara, se sugiere realizar

una evaluacion de la factibilidad aplicando, entre otras técnicas, la técnica del macro
y microfiltro y el andlisis FODA.

La técnica del macrofiltro. Es una técnica que consiste en someter las necesidades y
problemas identificados a un conjunto de preguntas que tienen como respuesta un
“S{” 0 un “NO”. La diferencia entre la cantidad de respuestas “Si” y la cantidad de
respuestas No” (X “SI” —= Y “No” = Z) indicara la factibilidad de solucién de la nece-
sidad o problema. Si el resultado de la diferencia es un nimero positivo, entonces la
necesidad se puede solucionar (4 “Si” —1 “NO” = 3); y si el resultado es un nimero
negativo, entonces la necesidad no tiene solucion (2 “Si” =3 “NO” = —1). El resultado
mayor positivo es el que tiene mayor probabilidad de solucion. En el caso en que dos
0 mas necesidades o problemas identificados obtengan diferencias iguales, se aplica
la técnica del microfiltro.

Las preguntas de la técnica del macrofiltro (formuladas considerando los criterios de
focalizacion) que permiten evaluar la factibilidad de solucién son las siguientes:

* (lLanecesidad o problema identificado afecta a un segmento de la poblacion?

» /lLa poblacion afectada esta dispuesta a otorgar una retribucion por la satisfaccion
de la necesidad o la solucién del problema?

e (lLa empresa cuenta con recursos y conocimientos para disefnar y elaborar el pro-
ducto solucion?

* (El entorno presenta las condiciones y los recursos necesarios para la elaboracion
y comercializacion del producto solucion?

La necesidad o problema focalizado y definido en este proceso es una hipotesis de
trabajo. En los procesos siguientes debe ser investigado a profundidad poniéndose
en el lugar del cliente o usuario para comprender la necesidad o problemay el entorno
desde la perspectiva del cliente.
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Ejemplo 3:

Matriz de la técnica del macrofiltro para evaluar la factibilidad
de solucion de los problemas o necesidades detectados

TECNICA DEL MACROFILTRO

Necesidades o

problemas

indicada por profesionales de salud.

o
o
=
e}
&}
Preguntas
orientadoras

Proteger la boca, nariz y ojos para evitar contagiarse de la
Informacién cientifica y/o tradicional comprobada sobre
mmm ©! Uso de las plantas como complemento a la medicacién
Encontrar en el mercado y consumir adecuadamente
alimentos que fortalezcan el de manera permanente.
Informacion sobre los valores nutricionales de los principa-
les alimentos que consumen cotidianamente.
Realizar la limpieza de los alimentos sin exponerse a los
efectos secundarios de los desinfectantes.
Requieren perennizar las formas en que se enfrento la
pandemia en las zonas rurales y urbanas

| No | si | No

¢La necesidad o problema identificado afecta a un
segmento de la poblacion?

¢La poblacion afectada esté dispuesta a otorgar
una retribucion por la satisfaccion de la necesidad o
la solucién del problema?

¢La empresa/familia cuenta con recursos para ela-
borar el producto solucion?

¢la empresa cuenta con los conocimientos para

elaborar el producto?

¢El entorno presenta las condiciones y los recursos
necesarios para la elaboracién y comercializacion
del producto solucién?

Totales

Diferencia -/+

Al observar los resultados de la matriz, encontramos tres necesidades que tienen re-
sultados positivos. Entonces, hay que poner el foco en el mayor nimero positivo. En
este caso es la necesidad que ha obtenido como resultado “5”.

NECESIDAD O PROBLEMA FOCALIZADO Requieren perennizar las formas en que se

enfrentd la pandemia en las zonas rurales
y urbanas.
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GUIA METODOLOGICA N.° 4

iHola! iBienvenidas y bienvenidos!

Esta “Guia metodoldgica” te brindara orientaciones y una se-
cuencia de acciones que debes realizar para desarrollar las
actividades de aprendizaje programadas para la cuarta se-
mana de desarrollo del Modulo formativo: Pintura en tablas de
Sarhua de soporte suave. Ademas de la guia, cuentas con la
Hoja de Informacion N.° 4 y la Hoja de Actividades N.° 4, a lo
que se suma el apoyo del profesor o profesora del area y de
tus familiares.

Propdsitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana
* Aplicar técnicas para formular el perfil del cliente ideal para el proyecto.

* Investigar la necesidad o problema focalizado al que se dara solucionar mediante
Su proyecto.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por cuatro organizadores
visuales:

* Entrevista para recoger informacion sobre el perfil del cliente.
 Perfil del cliente.

* Mapa de empatia.

* Ficha de observacion de productos.

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 4.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan



Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

presentando. El o ella, a su vez, te brindaran las orientaciones que necesitas para
alcanzar los propositos de aprendizaje.

Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electronico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comentarios
y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modificacio-
nes indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.

Actividades que realizaremos para alcanzar los propodsitos de
aprendizaje

1. Revisa la Hoja de Actividades N.° 4. En ella encontraras las actividades que debes
realizar, asi como el esquema de los productos. La informacion que necesitaras
para desarrollar las actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informa-
cion N.° 4.

2. Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia” de la Hoja
de Informacion N.° 4. Estas actividades tienen por finalidad reconocer cuanto co-
noces y cuanto conocen tus familiares sobre técnicas para identificar necesidades.
Para ello te sugerimos lo siguiente:

= Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

= Dialoga con tus padres, hermanos, hermanas u otros familiares que se encuentren
en tu domicilio sobre las actividades.

= Responde las actividades en los espacios correspondientes.

3. Lee la informacion de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la Hoja
de Informacion N.° 4. En esta seccion se presenta informacion sobre proyectos
de emprendimiento, las etapas que comprende y el plan de trabajo. Te sugerimos
que orientes la lectura a identificar la informacion que requieres para desarrollar
las actividades. Puedes utilizar la técnica del subrayado, del sumillado u otra que
conozcas.

4. Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Esta seccion contiene acciones
que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyecto de
emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y la elabo-
racion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

5. Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la
evidencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios, envia tu
trabajo por correo electronico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo contra-
rio, archivalo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se inicien las
sesiones presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.
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Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las actividades
académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los que
elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo al maes-
tro o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que te ayude a
evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

Actividad ‘ Fecha ‘ Hora

1. Revision de la Hoja de Actividades N.° 4

Revision de la Hoja de Informacion N.° 4

Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 4

e n

Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 4

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion

que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

Elabora el perfil del cliente de la necesidad o problema que focalizaste en la semana
3. Para ello:

1. Formula las preguntas. Con ese fin, utiliza el siguiente instrumento.

Matriz para formular las preguntas para la entrevista

NECESIDAD FOCALIZADA EN LA SEMANA 3

Criterio ‘ Variable ‘ Pregunta

Demografico

Geografico

Psicografico

De comportamiento
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Realizar la entrevista. Selecciona a cuatro personas de tu entorno familiar como
“clientes ideales” (dos varones y dos mujeres) y aplica la entrevista.

Nombres de los clientes ideales

Clientes ideales

Organizar y sintetizar la informacion recogida. Para esta actividad, utiliza la ficha de
sintesis de la informacion.

FICHA SINTESIS DE LA INFORMACION RECOGIDA
PARA ELABORAR PERFIL DEL COMPRADOR

Datos demograficos

.
.
.
.
o
Datos geograficos
.
o
.
.
.
Datos psicograficos
.
.
o
.

Datos de comportamiento
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4. Redactar el perfil del cliente. Utilizando la informacion que organizaste en la ficha de
sintesis, redacta el perfil del cliente.

PERFIL DEL CLIENTE IDEAL

71



72

Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

Actividad N.° 2

Investiga la necesidad o problema que tiene el segmento del cliente que has focali-
zado, aplicando la técnica del mapa de empatia.

MAPA DE LA EMPATIA

¢Cuales son sus necesidades?

¢Qué dice su entorno?

¢Qué piensa
y siente?

¢Qué dicen sus
amigos / familiares?

¢{Como es su entorno?

¢A qué medios le ¢Qué
presta atencion? escucha?

¢Como se comunica
con su entorno?

¢Cual es la oferta que le
ofrece el mercado?

¢Qué dice
.................................... y hace?

¢Cual es su actitud?

¢Qué miedos tiene? ¢Qué quiere conseguir?
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Actividad N.° 3

Investiga los productos similares que produce la competencia para satisfacer la nece-
sidad o problema que has focalizado. Selecciona un producto que se encuentra en el
mercado. Aprécialo utilizando la ficha de observacion.

Ficha de observacion

Producto observado:

Pregunta orientadora Descripcion

¢Qué forma tiene?

¢Qué estructura tiene?

¢Para qué sirve?, écudl es
la funcion que cumple?

¢Qué mensaje nos da?

¢Coémo se fabrica?, éque
materiales se utilizan?,
équé herramientas
emplean para su
elaboracion?

¢Cuél es el precio del
producto?

¢Cuédl es su impacto
ambiental?
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HOJA DE INFORMACION N.° 4

Actividad N.° 1

Partiendo de nuestra
experiencia

Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, les presentamos
las siguientes actividades. Debes dar la
respuesta dialogando con los integrantes
de tu familia.

Observa la figura y describe los rasgos o caracteristicas del personaje que aparece

en ella

¢Qué profesion tiene?

¢Donde trabaja?

¢Qué actividades realiza?
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Actividad N.° 2

Para conocer a profundidad qué dificultades y problemas tiene tu familia para adquirir
los alimentos en el mercado, debes entrevistar a cada una de las personas adultas.
Menciona cinco preguntas que les realizarias.
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Actividad N.° 3

La figura que te presentamos a continuacion es un producto elaborado por un ar-
tista popular de tablas pintadas de Sarhua. Senala las caracteristicas del producto
que observas.

Aspectos observados

Buscamos y exploramos informacion

Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos y reflexionaremos sobre las técnicas para
elaborar el perfil del cliente e investigar a profundidad la necesidad o
problema.

Lee la informacion que te presentamos tratando de dar respuesta a las siguientes
preguntas:

* ¢Qué son los procesos para identificar las necesidades?
* ¢Qué técnicas e instrumentos se utilizan para elaborar el perfil del cliente?

76 * (Quétécnicas einstrumentos se utilizan para investigar lanecesidad o problema?
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TECNICAS PARA INVESTIGAR LA NECESIDAD O
PROBLEMA 'Y ELABORAR EL PERFIL DEL CLIENTE

1. Procesos para identificar necesidades

La identificacion de necesidades y problemas es un proceso que ya desarrollamos en
la pagina 59, que en esta ocasion también nos servira. Recordemos:

Se realiza mediante la observacion del contexto en el que viven las personas y las
actividades o tareas que desarrollan.

La identificacion de necesidades y problemas del cliente comprende los siguientes
pProcesos:

Definir la
necesidad /
problema

* Deteccion de la necesidad. Este proceso consiste en percibir, notar o descubrir en
el entorno, en las actividades que realizan las personas en su vida diaria y en los
productos que utilizan y consumen, necesidades y problemas que se pueden solu-
cionar o aminorar para lograr una mayor eficiencia.

* Determinar el perfil del cliente. Este proceso consiste en identificar y describir las ca-
racteristicas comunes y semejantes del grupo de usuarios (segmento de clientes)
en los cuales se han detectado las necesidades. Ellos se constituiran en el cliente
meta para el proyecto de emprendimiento.

* Investigacion de la necesidad. Este proceso consiste en analizar profundamente las
necesidades o problemas detectados poniéndose en el lugar del cliente (ver, sentir
y experimentar con los sentidos del cliente, empaticamente).

* Definicion del problema. Este proceso consiste en establecer de forma clara el pro-
blema o necesidad que se pretende solucionar.
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2. Determinar el perfil del cliente

a. ¢Qué entendemos por perfil del cliente?

El perfil del cliente describe las caracteristicas comunes y semejantes de un grupo de
usuarios que tiene la necesidad o problema detectado. A este grupo también se le
denomina segmento de clientes. El perfil debe determinar las caracteristicas comunes
de ese grupo en materia de preferencias, estilos de vida, ingreso econémico, lugar de
residencia, edad, sexo, etcétera.

POBLACION SEGMENTOS DE CLIENTES PERFIL DEL CLIENTE

PERFIL DEL COMPRADOR DE GELULARES
INTELIGENTES DE ALTA GAMA EN CHOSICA
“El comprador de teléfonos mdviles inteligentes de
alta fama en Chosica es de sexo masculino, soltero,
sin hijos, tiene una edad media de 26 afos, cuenta
con una educacion universitaria, altos ingresis
econdmicos, su carrera profesional es su prioridad,
practica ejercicio al menos 3 veces por semana, estd
conectado en forma permanente con sus amigos y
familiares en redes sociales, percibe su teléfono
como una herramienta que le da estatus y lo emplea
como una forma de expresar que es una persona
moderna conectada con la tecnologia y que estd a la

vanguardia de los movimientos sociales actuales.”

El grupo de usuarios focalizado se constituira en el cliente meta para el proyecto
de emprendimiento. Es el grupo elegido para satisfacer sus necesidades o proble-
mas de forma eficiente. Esta focalizacion tiene como propdsito reducir 10s riesgos y
optimizar los esfuerzos para satisfacer las necesidades de un grupo especifico de
clientes y desarrollar estrategias de marketing mas acertadas.

El perfil del cliente es una herramienta que permite:

» Conocer a los clientes a quienes orientara su producto.

» Disenar productos y servicios especificos y diferenciados que atiendan en realidad
la demanda de un grupo de clientes.

» Establecer una propuesta de valor que responda a los intereses y expectativas es-
pecificas de un grupo de clientes.

* Disenar estrategias de venta enfocadas en las caracteristicas definidas en el perfil.

» Establecer los canales a través de los cuales se podra contactar a los clientes po-
tenciales.
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b Procesos para elaborar el perfil del cliente

b.1. Determinar el segmento de clientes de los clientes que se
focalizaran

La poblacion de usuarios o clientes es muy grande y amplia, a tal punto que no es po-
sible atender a todos en el mismo momento y con el mismo producto, por lo que esta
atencion se debe focalizar en un grupo de esa poblacion.

Para determinar el grupo de clientes cuyo perfil estableceremos consideraremos los
siguientes criterios y variables:

Criterio Descripcion del criterio Variable
Demogréfico Permite agrupar a los clientes en Edad
funcion de sus caracteristicas Sexo
generales. Se utiliza para acotar un Nivel educativo
publico masivo (para no dirigirnos Estado civil
a todo el mundo). Sin embargo, la Profesion
segmentacion obtenida es todavia muy | Ocupacion
amplia. Ingreso econémico
Geografico Permite agrupar a los clientes Pals
en funcion del espacio fisico y el Region
entorno en el cual viven (localizacion Ciudad
geografica) y establecer las Zona rural/urbana
condiciones, habitos e impactos de Clima

consumo relacionados con el climay la
cultura.

Costumbres y particularidades
culturales

Psicogréaficos

Permite agrupar a los clientes en
funcién de su estilo de vida.

Este es un tipo de criterio muy Util en el
caso de aquellos productos o servicios
que estan muy orientados a cubrir
necesidades referentes al ocio y el
tiempo libre, gusto por la naturaleza,
sus aficiones € intereses, la moda,
etcétera.

Gustos
Aficiones
Actividades
Hobbies
Intereses

Comportamiento

Permite agrupar a los clientes a
partir de su comportamiento ante
determinados estimulos.

Sensibilidad al precio

Lealtad a la marca

Los beneficios que le ofrece la
marca

Coémo y cuando utiliza el producto
Comportamiento de compra
Frecuencia de uso del producto
0 servicio

Como no es posible considerar siempre todos los criterios y todas sus variables, la
seleccion se hace en funcion de la necesidad que se pretende satisfacer o el problema
que se pretende solucionar.

Ejemplo: seleccion de criterios para segmentar al grupo de clientes que tiene la nece-
sidad de adquirir objetos utilitarios con disenos de pinturas de Sarhua.
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MAPA SEMANTICO PARA SELECCIONAR CRITERIOS Y VARIABLES

Criterio demografico

¢ Edad
¢ Sexo
¢ Nivel educativo
¢ Ingreso econémico
¢ Ocupacion - =
S " Sensibilidad g
g s Gustos Necosidad: - al precio s
s IS ecesidad: La poblacion busca { Como y cuando =
S K Af|c_|c_mes alimentos (hortalizas y frutas) utiliza el producto =3
Izl ¢ Actividades que le permitan fortalecer su ( Frecuencia de uso [S]
o sistema inmunoldgico. del producto o
= o
g 5
¢ Region S
¢ Clima
¢ Costumbres y particularidades
culturales

Criterio geografico

b.2. Elaborar los instrumentos
Este proceso comprende las siguientes actividades:

» Seleccionar la técnica. Las técnicas mas usadas para recoger la informacion que
permita elaborar el perfil del cliente son la entrevista, el buyer persona, etcétera. En
esta oportunidad seleccionaremos la entrevista.

La entrevista. Es una conversacion que se mantiene con una o un grupo de personas
a partir de una serie de preguntas o afirmaciones que plantea el entrevistador y sobre
las cuales los entrevistados y entrevistadas dan su respuesta o su opinion. Las entre-
vistas para recoger informacion para elaborar el perfil del cliente pueden ser:

* Entrevistas individuales o grupales.

* Entrevistas estructuradas o semiestructuradas. Son estructuradas cuando la
entrevista se realiza a partir de un conjunto de preguntas previamente defini-
das y solo sobre ellas. Y son semiestructuradas cuando la entrevista se realiza
considerando un grupo de preguntas previamente definidas a las que se van
anadiendo otras en funcion de las respuestas del entrevistado para profundizar
0 esclarecer la informacion.

Ejemplo: entrevista de seleccion técnica.

Técnica Entrevista

Tipo de entrevista Entrevista individual estructurada

* formular las preguntas para entrevista estructurada. Las preguntas de la entrevista
se formulan a partir de los criterios y variables seleccionados para determinar el
segmento de clientes.
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Criterio Variable Pregunta
Demografico Edad ¢{Qué edad tiene?
Nivel educativo ¢Qué nivel de instruccion tiene?
Profesion ¢Qué profesion tiene?
Ingresos econémicos ¢Cuanto es su promedio de ingreso mensual?
Geografico Region ¢EN qué region radica®?
Costumbres y ¢Cudles son las costumbres méas significativas
particularidades culturales de la region de donde proviene?
Psicogréfico Gustos ¢Qué tipo de artesania prefiere?
¢Qué productos de artesania en los que se
aplique pinturas prefiere?
Aficiones ¢Qué aficiones tiene?

¢Qué actividades realiza en su tiempo libre?

Actividades que realiza

¢Qué actividades realiza en su centro de
trabajo?

De
comportamiento

Sensibilidad por el precio

¢Adquiere las artesanias por su valor artistico
y tradicional o por el precio?

Lealtad a la originalidad
del producto

(Considera la originalidad y autorfa de la
artesania para realizar una compra?

Frecuencia de consumo
de artesanias

¢Con qué frecuencia adquiere artesanias con
aplicaciones de pintura?

b.3. Aplicar los instrumentos para recoger la informacion

La entrevista se realiza de tres maneras:

* Entrevista cara a cara. Es una entrevista presencial entre el entrevistado y el en-
trevistador utilizando un medio fisico (ficha impresa o una grabadora) o un medio
digital (formulario digital alojado en una tablet o0 smartphone) para registrar la infor-

macion.

 Entrevista por teléfono, por aplicativo o software para reuniones virtuales.

* Encuestas utilizando correo electronico o formularios alojados en paginas web.

Pautas para realizar la entrevista:

* Selecciona a cuatro personas, quienes deben tener la caracteristica de ser clientes
ideales, y hazles la entrevista.

Clientes ideales

Nombres de los clientes ideales
Pedro Ramos Condori

Luisa Manturano Pacheco

Nicolas Huamani Contreras

Juana Flores Ramirez

* Comenzar la entrevista hablando de un tema improvisado y ameno para generar
una atmosfera de confianza.
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Formular las preguntas de manera clara y sencilla, sin sugerir respuestas.

Ser amable, escucharlos con atencion y tener una postura y gestos correctos y res-
petuosos hacia las respuestas u opiniones que emitan.

Registrar con fidelidad y veracidad la informacion proporcionada por el entrevistado.

Concluir la entrevista con cordialidad y agradeciendo por la gentiliza y por la infor-
macion proporcionada.

b.4. Describir el perfil del cliente

Este proceso consiste en redactar el perfil del cliente considerando la informacion

qu

e se obtuvo en las entrevistas. Comprende dos actividades:

Organizar y sintetizar la informacion recogida en la entrevista a los clientes ideales
seleccionados. La informacion se sintetiza en una ficha denominada “Ficha de sin-
tesis de la informacion recogida para elaborar el perfil”. En ella se registra informa-
cion descriptiva; por ejemplo:

Informacion recogida en la entrevista en relacion con la pregunta ¢qué edad tiene?

Pregunta Respuesta
Entrevistado 1 ¢Qué edad tiene? 30 anos
Entrevistado 2 ¢Qué edad tiene? 36 anos
Entrevistado 3 ¢Qué edad tiene? 50 anos
Entrevistado 4 ¢Qué edad tiene? 45 anos

Registro y sintesis de la informacion
Edad: de 30 a 50 anos.

Ejemplo de ficha de organizacion de sintesis de la informacion recogida en las
entrevistas.

FICHA SINTESIS DE LA INFORMACION RECOGIDA PARA ELABORAR PERFIL
DEL COMPRADOR DE TABLAS PINTADAS DE SARHUA

Datos demograficos
* Edad: entre 24 y 43 afos / 25 a 45.
* Nivel educativo: educacién superior.
* Profesion: artistas y profesionales de las ciencias sociales.
* Nivel de ingresos: entre S/1800 y S/3000.
Datos geograficos
* Region: Lima-Ayacucho.

* Costumbres y particularidades culturales: carnavales, Quiruwantuy (costumbre para
traer madera), la Fiesta del Agua, la herranza, el Casaracuy (matrimonio).
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Datos psicograficos

* (ustos por la artesania: bordados, pintura, tejido con fibras vegetales, esculturas.
* (ustos-productos: tablas de Sarhua, cuadros.

e Aficiones: cantar, caminar, escalar, visitar zonas naturales, bailar, tallado en madera,
grabado, danza.

* Actividades que realizan en el tiempo libre: reunion con la familia, ver peliculas, leer,
danzay pintura.

e Actividades laborales: prepara clase (lee, escribe, dibuja), acompanamiento a es-
tudiantes, ensenar a pintar, acompanamiento a maestros, asistencia y apoyo, com-
partir materiales.

Datos de comportamiento
» Sensibilidad por el precio: adquieren las artesanias por su valor artistico y tradicio-
nal.

* Lealtad a la originalidad del producto: en sus adquisiciones considera la originali-
dad y autoria.

* Frecuencia de consumo de artesanias: cuando se presenta la oportunidad, cuando
se esta en contacto con ellas, cuando se presentan artesanias interesantes.

* Redactar el perfil del cliente. Este proceso consiste en escribir el perfil del cliente
considerando la informacion que se ha organizado y sintetizado en la ficha. Por
ejemplo:

PERFIL DEL CLIENTE DE TABLAS Y UTILITARIOS CON PINTURAS
DE SARHUA

“El comprador de tablas y utilitarios con pinturas de Sarhua tiene una edad entre 25y 45
anos, cuenta con educacion superior y es profesional (artista, docente, cientifico social).
Cuenta con ingresos entre S/1800 y S/3000. Radica en la region Lima o en Ayacuchoy se
identifica con las costumbres de su region, entre ellas los carnavales, la Fiesta del Agua,
el traslado de la madera, la herranza y el Casaracuy. Aprecia diversos tipos de artesa-
nia, como las pinturas (especialmente las de Sarhua), bordados, esculturas, entre otras.
Adquiere las artesanias por su valor artistico y tradicional y considera la originalidad y la
autorfa del artesano. Asi mismo, compra artesanias cuando se presenta la oportunidad
de estar en contacto con ellas y cuando tienen motivos interesantes”.

3. Investigar la necesidad o problema

a. ¢Que entendemos por investigar la necesidad o problema?

Este proceso consiste en analizar profundamente las necesidades o problemas
detectados poniéndose en el lugar del cliente. Consiste en ver, sentir y experimen-
tar con los sentidos, las necesidades o problemas del cliente.
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En este proceso también se analizan las soluciones que el cliente, otros usuarios
o la competencia le vienen dando a la necesidad o problema identificado.

b. Técnicas e instrumentos para investigar la necesidad o problema

Para analizar profundamente las necesidades o problemas detectados ponién-
dose en el lugar del cliente se pueden aplicar diversas técnicas, entre ellas el
mapa de la empatia, la técnica de Kipling (¢qué?, épor qué?, écuando?, écomo?,
¢{donde? y équién?), la observacion, el lienzo de la propuesta de valor, etcétera.

El mapa de la empatia. Es una técnica que busca describir al cliente ideal de una
empresa por medio del andlisis de seis aspectos relacionados con los sentimientos
del ser humano. Puede ser realizado a partir de preguntas que ayudan a entender y
conocer al cliente y como relacionarse con él. Las preguntas son las siguientes: {qué
piensa y siente?, {qué escucha?, équé ve?, équé habla y hace?, écuales son sus do-
lores?, écuales son sus necesidades?

Para aplicar esta técnica se utiliza el lienzo del mapa de empatia.

¢Cudles son sus necesidades?
¢Qué preocupaciones tiene?
¢Qué es lo que le importa y no dice?
&Qué expectativas tiene?
¢Qué lo mueve?

PIENSA'Y SIENTE
¢Qué dice su entorno? ¢Como es su entorno?
&Qué dicen sus amigos / familia? ¢Como son sus amigos?
¢Quiénes son sus influenciadores? ~ ESCUCHA VE {Cual es la oferta que le ofrece el mercado?
&A qué medios presta atencion? ¢Qué tipo de problemas enfrenta?
£C6mo se comunica su entorno? &Ante qué esta expuesto?
DICE Y HACE

¢Cudl es su actitud?
¢Como se comporta?
¢Queé dice que le importa?
&Con quién habla?
¢Hay diferencias entre lo que dice y piensa?

¢QUE LO FRUSTRA? ¢QUE LO MOTIVA?
&Qué miedos tiene? ¢Qué quiere conseguir?
¢Qué cosas lo frustran? ¢Para él o ella, qué es el exito?
¢Qué obstaculos encuentra en su camino? &Qué quiere alcanzar?

MAPA DE EMPATIA CREADO POR WWW.MCLANFRANCOM.COM
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Ejemplo de mapa de la empatia

¢Cudles son sus necesidades? Comunicar a otras
generaciones u otras poblaciones la forma como se vive los
problemas y dificultades mediante la pintura.

¢Qué preocupaciones tiene? Permitir que las futuras
generaciones aprendan la leccion y no repitan la historia vivida

y puedan prever en situaciones similares.

¢Qué expectativas tiene? Que los registros expresados en
las tablas permitan a los pobladores y a las autoridades tomar
conciencia del valor de la salud.

¢Qué lo mueve? El valor comunicativo del arte.

¢Queé dice su entorno? Es
importante registrarlos como

¢Qué piensa y

¢Como es su entorno? Valora
las pinturas de Sarhua por el

fuente de informacion visual de las siente? contenido de registro y memoria
situaciones, tragedias y acciones social.
que se vivencian. ¢COmo son sus amigos? Valoran
¢Qué dicen sus amigos/ y tienen una actitud critica del
familiares? Registran el sentir y arte.
expresan sus necesidades a través ¢Cual es la oferta que le ofrece
<_16I car}to. ) . Qué i el mercado? Existen en la
¢A qué medios le presta atencion? ¢Que comunidad artistas populares que
Ferias, catdlogos, paginas web. escucha? ve? se dedican ala pintura de Sarhua.
¢Como se comunida con su También hay pinturas de cuadro
entorno? Plataformas virtuales, cusqueros y arequipenos.
redes sociales (Facebook,
WhatsApp) y por telefono.

éQué dice y

hace?

éCual es su actitud? Aprecia la pintura de Sarhua; tiene

conocimiento de ella.

é¢Como se comporta? Tiene una actitud critica; valora la

originalidad y la autoria.

¢Qué tiene mayor importancia para él? Representar las

actividades tradicionales de

la comunidad y los eventos que

estamos viviendo con bastante fidelidad.

¢Qué lo frustra?

¢Qué miedos tiene? Que el soporte no esté elaborado
adecuadamente, que las pinturas no sean naturales y
originales.

¢Qué cosas lo frustran? El desconocimiento de la
preparacion de colores; que la tematica y la composicion
de la pintura no tengan las caracteristicas de la pintura de
Sarhua.

¢Qué obstaculos encuentra en el camino? La calidad de los
materiales, su alto costo.

¢Qué lo motiva?

&Qué quiere conseguir? Que las tablas expresen los
eventos de la realidad, que sean originales, piezas Unicas.
&Qué es el éxito para él o ella? Disfrutar de la belleza y el
contenido tematico de las pinturas.

c. Técnicas e instrumentos para investigar las soluciones que

brinda la competencia

Para investigar los productos que

oferta la competencia para solucionar la ne-

cesidad o problema del cliente se utilizan diversas técnicas, entre ellas la obser-
vacion, la entrevista y los grupos focales.
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La observacion. La observacion es una técnica que consiste en buscar el detalle de
personas, fendmenos, hechos, casos, objetos, procesos, situaciones, etcétera, con el
fin de obtener informacion que permita describir, establecer los rasgos o caracteristi-
cas, fortalezas y debilidades del objeto observado.

Para aplicar esta técnica se utilizan diversos instrumentos, como:

* El cuaderno de campo o de notas, que se emplea para tomar apuntes escritos o
graficos (dibujos) de lo que se observa en el momento en que se observa.

* Los esquemas o representaciones graficas, que se utilizan para representar lo que
se observa mediante dibujos o diversos organizadores de informacion.

* Los dispositivos electromecanicos, que se usan para grabar mediante videos o
audio lo que se observa y escucha durante la observacion.

La observacion de los productos similares que oferta la competencia para satisfacer
las necesidades o problemas del cliente se realiza utilizando una ficha en la que se
registra el aspecto fisico del producto (sus caracteristicas organolépticas), el precio y
el impacto que genera sobre el medio ambiente.

Ficha de observacion

Producto observado

Pregunta orientadora Descripcion
¢Qué forma tiene? Una tabla de Sarhua
¢Qué dimension tiene? Largo, 20 cm; ancho, 6 cm (aproximado)
¢Qué estructura tiene? Tiene dos cuadrantes

* Primer cuadrante: presenta la actividad de pesca con
bastante originalidad. Los trazos son uniformes, los
colores son de tierras naturales.

* Segundo cuadrante: representa a dos personas ra-
jando lena.

e Una cinta

* Primera cinta: presenta la iconografia de la penca de
tuna.
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¢Para qué sirve?, écual es la funcion que
cumple?

¢Como se fabrica?, équé materiales e
insumos se utilizan?, {qué materiales se
emplean para su elaboraciéon?

Es un utilitario para ornamentar viviendas u oficinas o
para entregar como obsequios o recuerdos.

Hecho a mano

Tierras naturales

Soporte: maguey

Pintado con plumas de céndor

¢Cuél es el precio del producto?

Entre 15y 30 soles

¢Cudl es el impacto ambiental?

Es ecoldgico, no contamina durante su elaboracion o
cuando se deteriora.

4. Definir la necesidad o problema

En esta etapa se define de forma clara y precisa el problema que se pretende solucio-
nar o la necesidad que se desea satisfacer. Para ello se ordena y organiza la informa-
cion obtenida durante el proceso de deteccion y formulacion del perfil del cliente y en
la investigacion, y a partir de ello se define el problema o necesidad por atender.

Contexto y tarea

que realiza

La poblacién viene

Resultados
que obtiene

Las personas

Lo que piensa,
siente y hace el
cliente

Lo que piensa 'y

Perfil del cliente

“El comprador de

Definicion de la

necesidad

Registrar las

siendo afectada buscany siente: tablas y utilitarios formas en que
por la pandemia adquieren e (Cuédles son sus con pinturas de se enfrentd la
de la COVID-19, productos necesidades? Sarhua tiene una pandemia en la

que ha generado
miles de enfermos

que registren
con imagenes

Comunicar
a otras

edadentre 25y
45 anos, cuenta

zonas rurales 'y
urbanas mediante

e incluso muertos. | las vivencias, generaciones con educacion tablas o utilitarios
Este virus no efectos 'y u otras superior y es con pinturas de
cuenta todavia acciones de poblaciones profesional Sarhua.

con una vacuna la pandemia la forma como (artista, docente,

0 un tratamiento provocada por la se vivencian cientifico social).

con farmacos COVID-19. los problemas e Cuenta con

especificos. La y dificultades ingresos entre

Unica defensa mediante la S/1800 y S/3000.

que tiene nuestro pintura. * Radicaenla

organismo * (Queé region Lima o

es el sistema preocupaciones en Ayacuchoy

inmunologico; tiene? Permitir se identifica con

de cémo este que las futuras las costumbres

responda a generaciones de su region,

la infeccion aprendan entre ellas los

dependera si la la lecciony carnavales, la

persona tiene no repitan la Fiesta.

sintomas leves,
severos, graves o
muere.

historia vivida y
puedan prever
en situaciones

similares.
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Lo que piensa,
siente y hace el
cliente

Definicion de la
necesidad

Resultados
que obtiene

ST O I Perfil del cliente

que realiza

88

* Qué
expectativas
tiene? Que

los registros
expresados en las
tablas permitan a
los pobladores 'y
a las autoridades
tomar conciencia
del valor de la
salud.

¢{Qué lo

mueve? El valor
comunicativo del
arte.

Lo que escucha

* (Qué dice su
entorno?

Es importante
registrar las tablas
como fuente de
informacion visual
de las situaciones,
tragedias y
acciones vividas.
¢Qué dicen

sus amigos/
familiares?
Registran el sentir
y expresan sus
necesidades a
través del canto.
¢A qué medios le
presta atencion?
Ferias, catalogos,
paginas web.
{Como se
comunica con su
entorno?
Plataformas
virtuales, redes
sociales.

Lo que ve

e (,Coémo es su
entorno? Valoran
las pinturas
de Sarhua por
el contenido
deregistroy
memoria social.

del Agua, el
traslado de

la madera, la
herranza y el
Casaracuy. Aprecia
diversos tipos

de artesania,
como las pinturas
(especialmente
las de Sarhua),
bordados,
esculturas, entre
otras. Adquiere
las artesanias por
su valor artistico

y tradicional y
considera la
originalidad y

la autorfa del
artesano. Asf
mismo, compra
artesanias cuando
se presenta la
oportunidad de
estar en contacto
con ellas y cuando
tienen motivos
interesantes”.
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Lo que piensa,
siente y hace el Perfil del cliente
cliente

Definicion de la
necesidad

Contexto y tarea Resultados

que realiza que obtiene

* {Cbémo son sus
amigos? Valoran'y
tienen una actitud
critica del arte.
¢Cuél es la oferta
que le ofrece el
mercado?
Existenen la
comunidad
artistas populares
que se dedican
ala pintura de
Sarhua, asi

como pinturas

de cuadros
cusquenos y
arequipenos.

Lo que dice y
hace
* (Cudl es su
actitud? Aprecia
la pintura de
Sarhuay tiene
conocimiento de
ella.
* (Cémo se
comporta? Tiene
una actitud
critica y valora la
originalidad y la
autorfa.
¢Qué tiene mayor
importancia para
él? Representar
las actividades
tradicionales de
la comunidad y
los eventos que
estamos viviendo
con fidelidad y
realismo.
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SEGUNDA UNIDAD

Seleccionamos el producto solucién y planificamos su
produccion

En la presente unidad desarrollaremos las competencias y capacidades del area Edu-
cacion para el Trabajo.

Competencia | Capacidades | Desempenos
Gestiona proyectos * Crea propuesta de ¢ Disefna alternativas de propuesta
de emprendimiento valor. de valor creativas e innovadoras
econdmico o social. ] sobre el pintado de tablas de Sarhua
* Trabaja ) que representa a través prototipos,
cooperatwamgnt.e y las valida con posibles usuarios
E)naerglsograr objetivos y incorporando sugerencias de mejora.

* Determina la propuesta de valor en
funcion a sus implicancias éticas,
sociales, ambientales y econémicas.

e Determina los recursos que se
requieren para elaborar una propuesta
de valor sobre pintado de tablas
de Sarhua y genera acciones para
adquirirlos.

e Formula un plan de accién para
elaborar la propuesta de valor
considerando alternativas de solucién
ante contingencias o situaciones
imprevistas

Esta unidad dura cuatro semanas y comprende las siguientes actividades:

Actividad de aprendizaje Propdésitos de aprendizaje Ejecucion
5. Realizamos el disefo del * Conceptualizar el producto solucion que Quinta
producto solucién satisfacera la necesidad o solucionara el semana
problema del cliente.
6. Iniciamos la elaboracion » Dibujar bocetos y/o croquis del producto Sexta
del producto solucion. solucion. semana

* Dibujar el croquis del producto solucién

7. Elaboramos el prototipo e Elaborary validar el prototipo del producto Sétima
del producto solucion y solucién con parti cipacion del cliente. semana
realizamos la validacion
con posibles usuarios.

8. Planificamos la elaboracion | ¢  Elaborar la lista de materiales, flujograma Octava
del producto solucién para la confeccion del producto solucion. semana
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GUIA METODOLOGICA N.°5

iHola! iBienvenidas y bienvenidos!

Esta “Guia metodoldgica” te brindara orientaciones y una
secuencia de acciones que debes realizar para desarrollar
las actividades de aprendizaje programadas para la quinta
semana de desarrollo del Modulo formativo: Pintura en ta-
blas de Sarhua de soporte suave. Ademas de la guia, cuen-
tas con la Hoja de Informacion N.° 5y la Hoja de Actividades
N.? 5, alo que se suma el apoyo del profesor o profesora del
area y de tus familiares.

Propdsitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana

e Conceptualizar el producto solucion que satisfara la necesidad o solucionara el
problema del cliente.

e Aplicar técnicas para conceptualizar el producto solucion de necesidades y pro-
blemas del cliente.

El producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos esta semana esta cons-
tituido por organizadores visuales:

e Matriz para proponer alternativas de solucion a la necesidad o problema del
cliente.

e Matriz para evaluar y determinar los productos que solucionaran la necesidad o
problema.

e Conceptualizacion del producto solucion.

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 5.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan
presentando. El o ella, a su vez, te brindaran las orientaciones que necesitas para
alcanzar los propositos de aprendizaje.
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Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electrénico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comenta-
rios y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modifi-
caciones indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.

Actividades que realizaremos para alcanzar los propodsitos
de aprendizaje

1. Revisa la Hoja de Actividades N.° 5. En ella encontraras las actividades que de-
bes realizary el esquema de los productos. La informacion que necesitaras para
desarrollar las actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informacion
N.° 5.

2. Realiza las actividades de la seccion ‘Activando nuestros saberes previos” de
la Hoja de Informacion N.° 5. Estas actividades tienen por finalidad reconocer
cuanto conocen tuy tus familiares sobre los proyectos de emprendimiento. Para
ello, te sugerimos lo siguiente:

= Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

= Dialoga contus padres, hermanas, hermanos u otros familiares que se encuentren
en tu domicilio sobre las actividades.

= Responde las actividades en los espacios correspondientes.

3. Lee la informacion de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la
Hoja de Informacion N.° 5. En esta seccion se presenta informacion sobre pro-
yectos de emprendimiento, las etapas que comprende y el plan de trabajo. Te
sugerimos que orientes la lectura a identificar la informacion que requieres para
desarrollar las actividades. Puedes utilizar la técnica del subrayado, del sumilla-
do u otra que conozcas.

4. Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Esta seccion contiene acciones
que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyec-
to de emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y
la elaboracion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

5. Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la
evidencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios, envia
tu trabajo por correo electronico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo
contrario, archivalo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se
inicien las sesiones presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.
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Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las activida-
des académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los
que elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo

al maestro o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que
te ayude a evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

Actividad ‘ Fecha ‘ Hora

1. Revision de la Hoja de Actividades N.° 5

2. Revision de la Hoja de Informacion N.° 5

3. Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 5

4. Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 5

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

De los productos elaborados en la semana 4, recupera la necesidad del cliente que
identificaste y el perfil del cliente que elaboraste.

Necesidad Perfil del cliente Revelacion

Actividad N.° 2

A partir de la necesidad recuperada en la actividad anterior y de la investigacion rea-
lizada sobre la necesidad o problema, plantea cuatro alternativas de solucion en la
matriz.

MATRIZ PARA PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION

Necesidad del cliente

o . Cintas o
N. Cantidad Escenas marcos

propuesta de que se que se
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Actividad N.° 3

De las alternativas que propusiste en la actividad anterior, selecciona el producto para
satisfacer la necesidad o solucionar el problema del cliente. Para ello, utiliza la siguien-
te matriz, que te permite comparar el producto solucién con los criterios para determi-
nar la factibilidad del cultivo.

MATRIZ PARA EVALUAR Y DETERMINAR LOS PRODUCTOS
QUE SOLUCIONARAN LA NECESIDAD O PROBLEMA

Necesidad

Productos propuestos para solucionar el problema

Criterios para determinar si soluciona la

necesidad o problema (revelacion)

Objeto Escenas que | Cintas o Debe serun | Debe registrar Debe contener
se pintaran marcos objeto (tabla | escenas que cintas 0 marcos
- & que se o cuadro) muestren la forma | con iconografia
@ 5 pintaran elaborado como se enfrentd | de la comunidad.
g @ § con al COVID-19 en
s o | 3| ® 2 » materiales de | la comunidad de
c|la|zs|le|l 2| 2 la localidad. | Sarhua.
) el 2 s c °
© o) © LE D ©
o zZz | = = 2
z a S
O
CONCLUSION:
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Actividad N.° 4

Considerando el producto que seleccionaste como producto solucion para la necesi-
dad del cliente, conceptualiza (idealiza) de manera creativa e innovadora los principa-
les elementos que lo conformaran.

CONCEPTUALIZACION DEL PRODUCTO BASICO

Componente del

i6 r risti
producto solucién Caracteristicas

Tipo ‘ Modelo
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CONCEPTUALIZACION DE LA MARCA (logotipo)

Material en el cual

Componente del
esta elaborado

Denominacién Logotipo

producto solucion

CONCEPTUALIZACION DE LOS ENVASES

Componente del Envase Cantidad de unidades

Envase primario

producto solucién secundario por envase primario

CONCEPTUALIZACION DE LA ETIQUETA

Material en el que esta
elaborado

Componente del producto
solucién

Informacion que contendra
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HOJA DE INFORMACION N.° 5

Partiendo de nuestra
experiencia

Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, les presentamos las
siguientes actividades. Debes dar la respuesta
dialogando con los integrantes de tu familia.

Actividad N.° 1

En la actualidad nos encontramos enfrentando la pandemia provocada por el CO-
VID-19. Nosotros, como artistas populares de Sarhua, seguimos registrando los he-
chos y acontecimientos que contindan sucediendo en nuestra comunidad. Menciona
y describe dos hechos o acontecimientos relacionados con la pandemia registrados
por los artistas populares.

Si tuvieras que realizar una tabla pintada sobre el COVID-19, équé evento o aconteci-
miento registrarias? Describelo.
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Buscamos y exploramos informacion

Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos y reflexionaremos sobre la conceptualiza-
cion de productos que permitan solucionar un problema o necesidad
de las personas.

Lee la informacion que te presentamos tratando de encontrar respuesta a las siguien-
tes preguntas:

* ¢Qué es un producto solucion?
* ¢(Qué elementos tiene el producto solucion?

» ¢(Cuadles son los procesos para conceptualizar un producto solucion?

DISENO DEL PRODUCTO SOLUCION

1. ({Qué entendemos por producto
solucion?

El producto solucion es el bien o servicio que sa-
tisface la necesidad o soluciona el problema del
cliente. Tiene atributos tangibles (producto fisico) e
intangibles (marca, prestigio, servicios asociados).

El bien es un objeto fisico, tangible, que se puede
percibir por los sentidos (ver, tocar, oler y/o sabo-
rear) y trasladarse de un lugar a otro para su consumo. Puede ser:

= Bienes duraderos. Por ejemplo, una tabla pintada de Sarhua, una mesa, un serville-
tero, etcétera. Estos se caracterizan por ser utilizados durante un periodo extenso
de tiempo.

= Bienes perecibles (no duraderos). Por ejemplo, una manzana, leche, cuy, una mas-
carilla desechable, etcétera. Estos se consumen rapidamente y por Unica vez, y
antes de que se deteriore 0 pase su fecha de vencimiento.

El servicio. Son esfuerzos humanos aplicados a personas, animales o cosas que no
se pueden almacenar o trasladar de un lugar a otro para consumirlo. Se producen
y consumen al mismo tiempo, por lo que el consumidor no es propietario del pro-
ducto: una vez consumido, el producto deja de existir. Por ejemplo: servicio de taxi,
servicio de capacitacion, etcétera.

2. Elementos del producto soluciéon
Cuando los productos son bienes, tienen los siguientes elementos:

* Producto basico. Es el objeto que satisface la necesidad funcional del clien-
100 te, brinda beneficio esencial que cubre la necesidad basica del consumidor. Por
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ejemplo: si se tiene frio (necesidad de abrigo), el pro-
ducto basico (casaca) le debe brindar abrigo; si se
tiene necesidad de registrar eventos o hechos signifi-
cativos para la familia o la comunidad (necesidad de
guardar en la memoria), el producto basico (tabla pin-
tada) debe registrar estos hechos o eventos mediante
el dibujo. Si el producto basico no cumple su funcion
esencial, no satisface la necesidad o no soluciona el
problema del cliente.

Marca. La marca puede definirse como un nombre, un tér-
mino, una senal, un simbolo, un disefo o una combinacion
de algunos de ellos que sirve para identificar los bienes y ser-
vicios que ofrece un vendedor y diferenciarlos de los de sus
competidores. Suele estar compuesta por dos elementos:

— El nombre, que es la parte de la marca que puede pro-
nunciarse (formada por una palabra, nimeros, letras, si-
glas, etcétera).

— El'logotipo, que es la parte que no puede pronunciarse pero que se reconoce
visualmente (un simbolo, unos colores, un disefno, etcétera).

Envase. La mayor parte de los productos que se distri-
buyen en el mercado estan embalados y/o envasados.
Por envase entendemos el conjunto de actuaciones desti-
nadas al diseno y produccion del envoltorio o contenedor
de un producto. Podemos distinguir entre:

— Envase primario: contenedor inmediato del producto
para protegerlo de la suciedad y danos que puede
sufrir durante su exhibicion o durante su transporte
(ejemplo: bolsas con burbuja de aire).

— Envase secundario: material que protege el envase primario y al producto basico
(ejemplo: una caja de carton, bolsa de papel).

— Embalaje: conjunto de elementos de proteccion necesarios para el almacena-
miento, la identificacion o el transporte (ejemplo, caja de gran tamano en la que
se depositan numerosas cajitas del producto solucion).

E

envase debe cumplir las siguientes funciones basicas:

— Proteger el producto, para que llegue sin danos al consumidor. Ha de proteger-
lo desde su fabricacion, su transporte, su almacenamiento hasta la posterior
conservacion del producto una vez que este sea abierto.

— Ayudar a almacenar el producto, ya no solo en grandes centros mayoristas,
sino en las mismas estanterias de los distribuidores finales. Su forma, diseno
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y materiales utilizados seran aspectos importantes a tener en cuenta en este
sentido.

— Atraer la atencion del cliente, facilitando la venta a los consumidores finales. Un
buen envase incita a la compra, sobre todo en productos de compra impulsiva.

— Proyectar el valor de la marca, facilitando la diferenciacion e identificacion del
producto respecto a los competidores y contribuyendo al desarrollo del progra-
ma de marketing global de la empresa.

— Facilitar el uso por parte del consumidor (que sea facil de abrir, cerrar y alma-
cenar una vez abierto, que favorezca la conservacion del producto y que sea
desechable).

» Etiqueta. Por etiqueta entendemos toda leyenda, marca, imagen u otro elemento
descriptivo o grafico, escrito, impreso, estampado, litografiado, marcado, adheri-
do o sujeto al envase o al propio producto. Su funcién principal es la de informar
sobre las caracteristicas del producto, su fecha de caducidad, su modo de uso,
advertencias sobre posibles peligros, composicion, informacion nutricional, etcéte-
ra. Normalmente el contenido de las etiquetas esta regulado por ley en los paises.
De manera general, los requisitos legalmente exigidos para el etiquetaje son los
siguientes:

— Nombre o denominacion del producto.

— ldentificador del fabricante, envasador, transformador o
vendedor.

— Composicion.
— Plazo recomendado para el uso o consumo.

— Contenido del producto (peso, volumen, unidades, et-
cétera).

— Caracteristicas esenciales del producto, instrucciones,
advertencias, consejos, 0 recomendaciones sobre ins-
talacion, uso, mantenimiento y condiciones de seguri-
dad.

— Lote de fabricacion.
— Lugar de procedencia.

* Valor agregado. El valor agregado es la caracteristica o servicio adicional que se
le da al producto y otorga un beneficio extra a su funciéon principal. Esta caracte-
ristica genera mayor valor y hace mas atractivo el producto. Por lo general se trata
de una caracteristica que no tiene o es poco usada por la competencia, por lo que
aporta cierta diferenciacion con ella.

— El valor agregado puede ser una caracteristica del producto. Ejemplo: en una

pintura, su origen (Sarhua, Peru), el autor (artista profesional: Flora Meneses),

102 el material (pintado con tierras naturales), el modelo (Pintura tradicional de Sar-
— hua).
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— Elvalor agregado puede ser un servicio. Ejemplo: entrega gratuita del producto
a domicilio, créditos, pago por internet, etcétera.

— El valor agregado puede ser un producto adicional. Ejemplo: para una tabla
pintada, una tarjeta postal, una caja especial a la que se le pueda asignar otro
uso, etcétera.

3. Procesos para disenar el producto solucién

Para seleccionar el producto agricola solucion se realizan los siguientes procesos:

a. Recuperacion del perfil del cliente y de la necesidad o problema
priorizados en la unidad anterior

Los productos son consumidos por un grupo de clientes que tienen la misma necesidad
y caracteristicas comunes que se expresan en el perfil del cliente. Por lo tanto, antes de
definir qué producto se va a disefar y pintar para solucionar un problema o satisfacer una
necesidad, se define la necesidad y el perfil del cliente.

En el proyecto que estamos realizando, como parte de las actividades de aprendi-
zaje de la semana 4 definimos la necesidad y perfil del cliente. Para poder disenar el
producto solucion debemos recuperarla. A continuacion, te presentamos el perfil del
cliente y la necesidad que hemos recuperado.

Necesidad Usuario (perfil del cliente) Revelacion

Registrar las formas como “El comprador de tablas y utilitarios con Requieren contar

se enfrentd la pandemia pinturas de Sarhua tiene una edad entre 25y con cuadros o tablas

del COVID-19 en la zonas 45 anos, cuenta con educacion superior y es pintadas que registren

rurales y urbanas en tablas profesional (artista, docente, cientifico social). | las formas (escenas)

o utilitarios con pinturas de Cuenta con ingresos entre S/1800 y S/3000. como se enfrento la

Sarhua. Radica en la region Lima o en Ayacucho pandemia del COVID-19
y se identifica con las costumbres de su en las zonas rurales y

region, entre ellas los carnavales, la Fiesta del | urbanas de Sarhua.
Agua, el traslado de la madera, la herranza

y el Casaracuy. Aprecia diversos tipos de
artesania, como las pinturas (especialmente
las de Sarhua), bordados, esculturas, entre
otras. Adquiere las artesanias por su valor
artistico y tradicional y considera la originalidad
y la autoria del artesano. Asi mismo, compra
artesanias cuando se presenta la oportunidad
de estar en contacto con ellas y cuando tienen
motivos interesantes”.
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b. Analisis de la necesidad o problema para plantear soluciones

Para disenar el producto solucion es necesario analizar la necesidad, para poder com-
prender a profundidad de qué trata esa necesidad, cuales son sus caracteristicas, sus
efectos, etcétera. Para el ejemplo que estamos siguiendo, la necesidad que tienen los
clientes es: “Registrar las formas como se enfrento la pandemia del COVID-19 en la zo-
nas rurales y urbanas en tablas o utilitarios con pinturas de Sarhua”.

En la necesidad definida se identifican las unidades de analisis (son elementos o situa-
ciones que forman parte de la descripcion de la necesidad o problema) que permitan
buscar y organizar informacion para conocer y comprender a profundidad la necesi-
dad o problema del cliente o usuario. Por ejemplo:

Necesidad Unidades de analisis

“Registrar las formas como se enfrento la Unidad de anélisis N.° 1: Formas como se
pandemia del COVID-19 en la zonas rurales y enfrentoé la pandemia del COVID-19.

urbanas en tablas o utilitarios con pinturas de

Sarhua”. Unidad de andlisis N.° 2: Tablas o utilitarios con

pinturas de Sarhua.

A partir de las unidades de analisis identificadas, se formulan preguntas que permitan
orientar la busqueda y organizacion de informaciéon para comprender a profundidad
de qué trata el problema o necesidad. Por ejemplo:

Necesidad Unidades de anali- | Preguntas
sis
“Registrar las formas Unidad de analisis ¢Qué es el COVID-19?
como se enfrento la N.° 1: Formas ¢Cémo se propaga el COVID-19?
pandemia del COVID-19 como se enfrento ; . . .
i ¢De qué formas se enfrento6 la pandemia del CO-
en la zonas rurales y la pandemia del VID-197
urbanas en tablas o COVID-19. _ ' S .
utilitarios con pinturas de ¢Qué hechos significativos ocurrieron durante la
Sarhua”. pandemia que pudieran registrarse en el dibujo?
Unidad de analisis ¢Qué son las pinturas de Sarhua?
N.° 2: Tablas o

¢Qué son las tablas o utilitarios con pintura de

utilitarios con Sarhua?

pinturas de Sarhua.

¢Qué registran las tablas pintadas de Sarhua?

Considerando las preguntas formuladas, se busca y organiza informacién en textos
especializados y paginas web; se realizan entrevistas a artesanos, pobladores de la
comunidad o profesionales, a los usuarios y a la competencia, etcétera, para explicar
y comprender de qué trata el problema o necesidad.

c. Informacioén sobre el COVID-19 e identidad cultural

A continuacioén, te presentamos informacion (resumida) que permita dar respuesta
a las preguntas planteadas. Sin embargo, te sugerimos buscar informacion en otras
fuentes para profundizar en el conocimiento del problema o necesidad.
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e ¢Qué es el COVID 19?

“La COVID19 es la enfermedad infecciosa causada por el coronavirus que se ha
descubierto mas recientemente. Tanto este nuevo virus como la enfermedad que
provoca eran desconocidos antes de que estallara el brote en Wuhan (China) en
diciembre de 2019” (OMS, 2020). Actualmente la COVID-19 es una pandemia que
afecta a la poblacion de nuestro pais y de muchos paises de todo el mundo.

COVID-19 significa “enfermedad por coronavirus 2019”. La causa de la enfermedad
es un virus llamado SARS-CoV-2. Las personas que padecen COVID-19 pueden
tener fiebre, tos, dificultad para respirar y otros sintomas. Los problemas para res-
pirar aparecen cuando la infeccion afecta a los pulmones y causa neumonia. Esta
enfermedad puede causar desde sintomas leves, moderados y graves e incluso
llevar a la muerte.
« ¢COMo se propaga (contagia) esta
enfermedad?
Elvirus que causa la COVID-19 se transmite principalmen-
te de persona a persona, a través de las goticulas que
salen expulsadas de la nariz o la boca de una persona
infectada al toser, estornudar o hablar. Estas goticulas son
relativamente pesadas, no llegan muy lejos y caen rapida-
mente al suelo. Aproximadamente, viajan alrededor de un
metro del entorno de la persona que o expulsa. Sin em-
bargo, las goticulas mas pequenas en lugares cerrados
de poca o nula ventilacién permanecen en el aire y se
trasladan a distancias mayores de un metro. Una persona
puede contraer la COVID-19 de diversas maneras:

— Por el aire: cuando tose, estornuda o habla, la persona contagiada expulsa el
virus en pequenas goticulas, y quienes se encuentran cerca pueden respirar las
gotitas contaminadas con el virus y contagiarse.

— Las goticulas contaminadas pueden caer sobre los objetos o superficies que
rodean o tocan las personas contaminadas. Otras personas pueden infectarse si
tocan estos objetos o superficies y luego se agarran los 0jos, la nariz o la boca.

— Al estrechar o tocar las manos de las personas contaminadas vy, luego, tocarse
las manos, los 0jos, la nariz o la boca.

— Algunas goticulas son tan pequenas que en los lugares cerrados o de poca
ventilacion pueden permanecer suspendidas en el aire, y asf las personas que
ingresan o permanecen en estos lugares pueden contagiarse al respirar en ese
ambiente.

* ¢Como se evita el contagio del COVID-19?
Todavia no se cuenta con una vacuna contra la enfermedad, ni con algin medica-
mento capaz de prevenirla o curarla, razdon por la cual para no enfermarse se tiene
que evitar contagiarse. En nuestro pais, el Estado establecio las siguientes medidas
preventivas: 105
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— Quedarse en casa: salir solo para realizar
actividades indispensables; evitar la salida
de las personas vulnerables.

— Mantener un metro y medio de distancia
con los demas.

— Usar correctamente la mascarilla.

— Lavarse las manos frecuentemente, con
agua y jabon, por un tiempo minimo de 20
segundos.

— Cubrirse la nariz y boca con el antebrazo o
panuelo desechable al estornudar o toser.

— Evitar tocarse las manos, los 0jos, la narizy
la boca con las manos sin lavar.

— Evitar el contacto directo con personas con problemas respiratorios.
— Evitar saludar dando la mano o un beso en la mejilla.

— Mantener limpias las superficies de la casa, oficina o negocio (manija de puertas,
pasamanos, mesa, pisos, juguetes, entre otros), pasando un trapo con desinfec-
tante (por ejemplo, lejia).

— Botar a la basura los panuelos desechables, mascarillas y guantes utilizados.
— Usar protector facial en lugares concurridos y en el transporte publico.

* ¢Qué hechos o eventos significativos ocurrieron durante la pandemia
que se requieren registrar como memoria de una familia o la
comunidad?

La memoria colectiva es un mecanismo de reconstruccion, resignificacion y registro
de los eventos que vive una familia 0 una comunidad y que requieren ser incorpo-
rados en el imaginario social y como fuentes para transmitir, reconstruir y reflexionar
acerca de lo ocurrido en esa comunidad.

La pandemia del COVID-19 constituye un evento que ha cambiado las formas de
vivir de las personas, las familias y la comunidad. Los medios de comunicacion, los
investigadores sociales y los artistas profesionales y populares registran, a través
de sus obras, lo que esta sucediendo y las formas como estan enfrentando este
problema los Estados, los distintos niveles de gobierno del pais y la comunidad.
Para registrar estos eventos se requiere conocer:

— Las medidas sanitarias, econdmicas y sociales establecidas por el Estado para
reducir los efectos y consecuencias de la pandemia, ya que estas medidas han
afectado la forma de vivir de las personas.

— Los principales hechos ocurridos en el pais y que también repercutieron en la co-
munidad y en las familias.

— Los principales hechos vividos por la comunidad, los cuales en algunos casos son
106 consecuencia de las medidas tomadas por el Estado y los acontecimientos mas
— relevantes ocurridos en el pais.
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Medidas sanitarias, economicas y sociales dictadas por el Estado:

Con la finalidad de enfrentar la pandemia del COVID-19, el Estado establecié diversas
medidas que tuvieron repercusiones econémicas, sociales y para la salud de la po-
blacion:

Se declar¢ al pais en emergencia nacional, disponiéndose el aislamiento social
obligatorio (cuarentena) y el toque de queda.

Se autorizd la circulacion solo de las personas relacionadas con la produccion y
distribucion de bienes y servicios esenciales (alimentos, productos farmaceuticos,
servicios de salud y transporte, venta de combustible, entre otros).

Se implemento6 el trabajo remoto en las empresas privadas y en las instituciones
publicas.

Se dispuso la atencion educativa a distancia mediante la estrategia Aprendo en
Casa.

Se otorgaron bonos en dinero para mitigar los problemas econémicos de las fami-
lias mas necesitadas.

El Estado otorgd una partida econémica a las municipalidades para proporcionar
bolsas de alimentos a las familias que lo requiriesen.

Principales hechos ocurridos durante la pandemia en las diversas regiones
del pais:

Propagacion del virus. El virus se propagd exponencialmente en todas las regiones
del pais, alcanzando su pico mas alto, al momento de redaccion de este texto, el
16 de agosto de 2020, cuando se registraron 10 143 nuevos casos en solo un dia, y
el 21 de setiembre, con 291 fallecidos en un solo dia. A la fecha se han confirmado
853 974 casos y han muerto 33 419 personas.

El colapso hospitalario. La cantidad de infectados por el virus en situacion grave
y con insuficiencia respiratoria super6 la capacidad de respuesta del sistema de
salud, especialmente en las regiones Loreto, Lima, La Libertad y Huanuco. El 24 de
julio de 2020, el diario La Republica informaba de esta manera:

Urge ayuda. Huanuco no cuenta con hospitales de alta capacidad y atiende pa-
cientes en centros de contingencia que estan colapsados. Lo mismo pasa en Ica,
Junin y Huancavelica. En Puno aumentan casos COVID-19 y piden intervencion
del Gobierno. El Minsa arrancé su intervencion en Arequipa.

Aligual que en Arequipa, los sistemas de salud en regiones como Huanuco, Puno
e Ica estan colapsando y necesitan la atencion urgente del Gobierno central y el
envio de personal médico, medicinas y equipos, pues las cifras de contagios y
decesos aumentan a diario.
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* Retorno de los provincianos a sus lugares de origen. El aislamiento social obligatorio
afecto a los trabajadores y al comercio informal; muchos perdieron el trabajo, espe-
cialmente los provincianos que llegaron a las ciudades en busca de oportunidades,
por lo que se vieron forzados a regresar a sus pueblos de origen, poniendo en ries-
go su propia salud y su vida. El diario La Republica informaba de esta manera.

Exodo. Cientos de personas de las regiones de Junin, Hudnuco y Huancavelica
emprendieron caminatas desde Lima, ya que los recursos para mantenerse en la
capital se terminaron. Piden ayuda. Al menos 500 personas, entre adultos mayores
y ninos emprendieron un penoso éxodo desde Lima, pero fueron retenidos en la
garita de control policial de Corcona, en la provincia limena de Huarochiri, cuando
caminaban por la Carretera Central. (La Republica, 13 de abril de 2020)

* Escasez e incremento desmesurado del precio de las medicinas y de la atencion en
salud. Las medicinas para el tratamiento del COVID-19 comenzaron a escasear y
sus precios tuvieron un alto incremento. El caso mas grave fue el del oxigeno. Los
precios cobrados por algunas clinicas privadas también aumentaron. El diario Co-
rreo informaba de esta manera:

Consequir un balén de oxigeno cada dia resulta mucho mas complicado para
las familias que tienen un ser querido con COVID-19, debido a los altos precios
que se ofrecen en el mercado. El valor de este producto oscila entre S/ 1.500 y
S/6.500, dinero que los familiares hacen hasta lo imposible por conseguir. (Correo,
2 de junio de 2020)

* Se incrementd el costo de los productos de primera necesidad. Una vez dispuesto
el aislamiento social obligatorio, se incrementaron bruscamente los precios de los
alimentos y productos de primera necesidad en los principales mercados de las
diferentes regiones del pais. Este incremento afecto a las familias en situacion po-
breza y pobreza extrema:

Las verduras son los principales productos que subieron en sus precios como el
108 tomate, apio, cebolla, zanahoria, arvejas, entre otros, cuyos precios incrementaron
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hasta en 300 %. Asimismo, los otros productos cuyo costo aumenté son los aba-
rrotes, arroz, azucar, fideos, aceite, entre muchos otros. Asimismo, las menestras
y lequmbres también subieron en sus precios, perjudicando principalmente a las
familias de escasos recursos, quienes durante la cuarentena no tienen ingresos
econdmicos, sin embargo, bajo la ley de la oferta y demanda, las autoridades no
pueden regular. (Correo, 2 de abril de 2020)

Principales hechos ocurridos duramente la pandemia del COVID-19 en la
comunidad de Sarhua

Las personas abandonaron la comunidad. Al inicio de la pandemia, la poblacion
de Sarhua tenia mucho temor, por lo que algunas familias se trasladaron a lugares
alejados del pueblo con la finalidad de evitar el contagio de la enfermedad. En
la comunidad se quedaron generalmente las personas vulnerables. Las y los es-
tudiantes se ausentaron, de modo que se hizo dificil comunicarse con ellos para
que inicien sus estudios mediante la estrategia Aprendo en Casa.

Cerraron el ingreso de productos de primera de necesidad y las tiendas por acuerdo
de las autoridades de la comunidad. Las autoridades, con la finalidad de proteger
a la poblacion, acordaron cerrar el ingreso de productos de primera necesidad
(alimentos, materiales para la limpieza) y se cerraron las tiendas. Estas medidas es-
taban orientadas a disminuir las reuniones y aglomeraciones de las personas para
evitar el contagio masivo.

Los residentes en diversas ciudades del pais retornaron a la comunidad. Los origina-
rios de la comunidad que radicaban en diversas regiones y ciudades del pais regre-
saron para evitar el contagio de sus familiares. Pobladores de Sarhua se quedaron
en Tinccoc para cumplir una cuarentena de 15 dias; se alojaron en chozas tapados
con plasticos y mallas.

Las personas que se quedaron en la comunidad y cumplieron con las disposicio-
nes del Gobierno de inmovilizacion social. Los trabajadores del sector publico
que no eran del lugar tuvieron grandes dificultades, debido a que carecian de los
productos de primera necesidad, que ya se habian agotado.

Retorno de las familias a la comunidad. A medida que pasaba el tiempo, asimi-
laban la situacion y el temor disminuia, poco a poco las familias comenzaron a
retornar a la comunidad para continuar sus actividades en la agricultura, la gana-
deria y la artesania. Asi mismo, las y los estudiantes comenzaron a participar en
la estrategia Aprendo en Casa.

Las familias atienden a los enfermos utilizando plantas medicinales. La poblacion de
Sarhua tradicionalmente se cura de las enfermedades con plantas nativas medici-
nales (eucalipto, muna, manzanilla, etcétera). Para la atencion de los problemas de
salud relacionados con el sistema respiratorio utilizan el eucalipto, que tiene mag-
nificas bondades y potencialidades curativas. Muchas familias hicieron uso de esta
planta para enfrentar al COVID-19.

109



110

C

Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

La atencion a la salud en los servicios de la comunidad. El centro de salud de la
comunidad se organiz6 para sensibilizar a la poblacion acerca de como realizar el
lavado de manos y el uso correcto de la mascarilla. También hicieron un monitoreo
a los que llegaban de fuera. En las ultimas semanas, los trabajadores del sector
salud de la comunidad de Sarhua dejaron de atender para prevenir un eventual
contagio del COVID-19.

¢Qué son las pinturas de Sarhua?

La pintura en tablas es una antigua tradicion, conocida en Sarhua como Qillqay,
palabra quechua que significa tanto dibujar como escribir y que traducida al cas-
tellano es “tabla pintada”. Tradicionalmente se elaboraban para la bendicion de
una nueva vivienda: los compadres encargaban su confeccion a los artesanos y
se las entregaban al nuevo propietario como

muestra de reconocimiento y simbolo de su

compromiso de reciprocidad y de integracion

con la familia y la comunidad. En las tablas el

artista retrata a cada persona, amigos, amigas

y familiares que ayudan a la construccion de

la vivienda.

En la actualidad la pintura en tabla, principal-
mente en el ambito urbano (Lima), se aplica
también en tablas- cuadros, portarretratos y
diversos utilitarios a los cuales se ha denomi-
nado tablas modernas. En ellas se registran
diversos hechos, eventos o problemas que
se viven en la comunidad, de modo que estas
pinturas constituyen la memoria donde se regis-
tran los eventos significativos para las familias y
para la comunidad.

Artista: Héctor Parco Pomasoncco

¢Queé registran las tablas pintadas de Sarhua?

Segun Félix Yucra Felices (2014): “Las tablas de Sarhua [son] un medio de repre-
sentacion y un registro importante de la forma de pensamiento de los habitantes
(cosmovision) y de la vida cotidiana de los pobladores. Estas cumplen la funcién
de memoria familiar y comunal. En las tablas se representan eventos o escenas de
numerosos aspectos del comportamiento familiar y social de la comunidad, de su
relacion con el medio natural y de su cosmovision. La iconografia esta compues-
ta de simbolos que constituyen una expresion de la colectividad, conservacion y
transmision generacional de los aspectos filosoficos, tradiciones y costumbres del
hombre de los Andes. En este sentido, las tablas brindan informacion etnografica
con la que se puede reconstruir patrones de la cosmovision, mitologia y el pensa-
miento del hombre andino.
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d. Planteamiento de productos solucidon que podrian satisfacer la
necesidad o problema del cliente

Este proceso consiste en proponer productos como posibles alternativas de solucion
a las necesidades o problemas de los clientes. Para sugerir un producto solucién me-
diante la pintura se debe considerar en qué tipo de objeto (tablas pintadas, cuadros u
otros utilitarios) se realizara el pintado, los eventos o hechos que vivencian las familias
y la comunidad y que se pretenden registrar mediante la pintura y las iconografias de
la comunidad que se pintaran en los marcos o cintas. Estos rasgos deben permitir
satisfacer la necesidad o solucionar el problema del cliente.

Para realizar las propuestas de solucion se puede utilizar la siguiente matriz.
MATRIZ PARA PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION

Necesidad del cliente

“Registrar las formas como se enfrenté la pandemia del COVID-19 en la zonas rurales y urbanas en tablas o
utilitarios con pinturas de Sarhua”

(7]
g
N.°d 3
Lde @ .
. @ . Cintas o marcos
propuesta K| 2 3 Escenas que se pintaran que se pintaran
2 s S
© £ =]
= S §
Propuesta 1 Cuadro | Madera: | Rectangular | 30x40cm | 3 | Cuadro de tres escenas Marco de pepa de
pino 1. Recojo de las plantas medicinales. durazno
2. Preparacion de las medicinas
naturales para curarse del COVID-19.
3. Atencién a los enfermos de COVID-19
con medicinas naturales.

Propuesta2 | Tabla | Trupan | Rectangular | 60x20cm | 2 | Tabla de dos cuadrantes Cintas de flor de
1. Recogiendo las plantas medicinales. | suncho
2. Preparando la medicina natural para
curarse del COVID-19.

Propuesta3 | Cuadro | Maguey | Cuadrado 40x40cm 1| Cuadro de una escena Marco de pepa de
Pacientes enfermos por COVID-19 durazno
esperando atencion en el centro médico
de la comunidad.

Propuesta4 | Tabla | Triplay | Rectangular | 25x7 cm 2 | Tabla con dos cuadrantes Cinta de sankay
Representacion de la cosmovision andina.

Los sarhuinos abandonando el hogar
por motivo del COVID-19.

e. Definir el producto solucién que satisfara la necesidad o
solucionara el problema del cliente

Para definir el o los productos solucion que satisfaran la necesidad o solucionaran el
problema se debe considerar como criterio:

La satisfaccion de la necesidad del cliente. La necesidad del cliente expresa la caren-
cia o privacion de algo, y el problema es el suceso que no permite o dificulta el normal
funcionamiento de los objetos y/o el normal desarrollo de las actividades o procesos
que realiza el cliente. Para determinar si el producto solucion satisface la necesidad,
se comparan las caracteristicas o elementos que contiene el producto propuesto con
la necesidad del cliente.
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Si el producto solucion propuesto contiene elementos o caracteristicas que cubren la
carencia, entonces se habra satisfecho la necesidad; y si contiene elementos que per-
miten el buen funcionamiento de los objetos, el normal desarrollo de las actividades
en las que se tenian dificultades (problemas), entonces se habra resuelto el problema.

Por ejemplo:

NECESIDAD DEL CLIENTE PRODUCTO PROPUESTO PARA SOLUCIONAR LA NECESIDAD

Cantidad | Escenas Cintas o
de que se marcos que

Necesidad Revelacion

Nombre | Material Dimensiones . L,
escenas | pintaran | se pintaran

“Registrar las Requieren contar con Cuadro | Maguey |Cuadrado |40x40cm |1 Cuadrode | Marco de
formas como cuadros o tablas pin- una escena: | pepa de
se enfrentd la tadas que registren las pacientes | durazno
pandemia del formas (escenas) en que enfermos
COVID19enlas |se enfrentd la pandemia por
zonas rurales del COVID-19 en las COvID-19
y urbanas en zonas rurales y urbanas esperando
tablas o utilitarios | de Sarhua: atencion en
conpinturasde | ¢ Debe ser un objeto el centro
Sarhua”. (tabla o cuadro) médico de la

elaborado con comunidad

materiales de la

localidad.

* Debe registrar esce-

nas que muestren

la forma como se

enfrent6 al COVID-19

enla comunidad de

Sarhua.

* Debe contener cintas

0 marcos con icono-

graffa de la comuni-

dad.

CONCLUSION: El cuadro de maguey en el que se pintaré una escena: “pacientes enfermos por COVID-19 esperando atencién en el centro médico de la comuni-
dad”, con un marco de pepa de durazno propuesto, cumple con los rasgos de la necesidad de los clientes: es un objeto (cuadro) elaborado en maguey (material
de la comunidad), registra una escena de como se enfrentd al COVID-19 en la comunidad (enfermo de COVID-19 esperando atencion en el centro médico de la
comunidad). POR TANTO, EL PRODUCTO TIENE RASGOS QUE SATISFARAN LA NECESIDAD DEL CLIENTE.

Para evaluar varias propuestas y determinar cuéales de ellas se constituiran en el pro-
ducto solucion, se sugiere utilizar la matriz de la pagina 113. Siguiendo los criterios, se
califica “si satisface la necesidad” de cada una de las propuestas.
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f. Conceptualizacion de los elementos del producto solucion

Este proceso consiste en idear creativa e innovadoramente las caracteristicas de los
diversos elementos que comprende el producto solucion que sera proporcionado al
cliente. Para su elaboracion se debe considerar el perfil del cliente y las caracteristicas
de los productos similares de la competencia.

» Conceptualizacion del producto basico

Componente d.(?l Nombre Modelo Caracteristicas
producto solucion

Mostrar las formas (escenas) como se enfrentd la

Funcion pandemia del COVID-19 en las zonas rurales y urba-
nas de Sarhua

Cuadro pintado de Sarhua | Materil Maguey
Forma Cuadrado
Dimensiones 40cmx 40 cm
Producto basico Cantidad de cuadrantes 1

Partes que lo conforman o Unatabla de maguey.

o Escena: pacientes enfermos por COVID-19
esperando atencion en el centro médico de la
comunidad.

e Marco: cintas horizontales, figuras geométricas,
cintas verticales: flores.

» Conceptualizacion de la marca (logotipo)

Componente
del producto Denominacion Logotipo Material del cual esta elaborado
solucién
Marca “Sarhua: el color de | Figura de la Impreso en el papel adhesivo. Sera
la tierra” iconograffa de Sarhua | ubicado en la tapa del envase.

» Conceptualizacion del envase

Componente . .
P Envase Cantidad de unidades por envase

secundario primario

del producto Envase primario
solucién

Envase Bolsa con burbujas de aire | Caja de cartén Un cuadro pintado.

* Conceptualizacion de la etiqueta

Componente del
producto solucion

‘ Informacion que contendra ‘ Material del que esta elaborada

Folleto de orientacién e Fotografia del producto y descrip- | Impreso en papel bond. Sera ubicado
para la limpieza 'y cién de sus caracteristicas. en el interior del envase secundario.
mantenimiento o Orientaciones para la limpieza ade-

cuada del cuadro.

Etiqueta e Ellogotipo de la marca. Impreso en cartulina en forma de
diptico. Seré ubicado en el interior del
envase secundario.
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GUIA METODOLOGICA N.°6

iHola! iBienvenidos y bienvenidas!

Esta “Guia metodoldgica” te brindara orientaciones y una se-
cuencia de acciones que debes realizar para desarrollar las ac-
tividades de aprendizaje programadas para la sexta semana de
desarrollo del Modulo formativo: Pintura en tablas de Sarhua de
soporte suave. Ademas de la guia, cuentas con la Hoja de In-
formacion N.° 6 y la Hoja de Actividades N.° 6, a lo que se suma
el apoyo del profesor o profesora del area y de tus familiares.

Propdsitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana

* Aplicamos técnicas procesos para dibujar bocetos.

» Aplicamos técnicas para dibujar croquis.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por organizadores
visuales:

» Bocetos del producto solucién identificado para satisfacer la necesidad o solu-
cionar el problema del cliente.

* Croquis del producto solucién identificado para satisfacer la necesidad o solu-
cionar el problema del cliente.

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 6. Los productos que elaboras debes enviar al profesor del
area mas tardar al finalizar la semana (viernes), toma una foto al producto y envialo al
email o al WhatsApp del profesor.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan
presentando. El o ella, a su vez, te brindaran las orientaciones que necesitas para
alcanzar los propositos de aprendizaje.
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Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electronico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comentarios
y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modificacio-
nes indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.

Actividades que realizaremos para alcanzar los propdsitos de
aprendizaje

1. Revisa la Hoja de Actividades N.° 6. En ella encontraras las labores que debes
realizar y el esquema de los productos. La informacion que necesitaras para
desarrollar las actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informacion
N.° 6.

2. Realiza las actividades de la seccion ‘Activando nuestros saberes previos” de
la Hoja de Informacion N.° 6. Estas actividades tienen por finalidad reconocer
cuanto conocen tu y tus familiares sobre los proyectos de emprendimiento. Para
ello, te sugerimos lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

* Dialoga con tus padres, hermanos, hermanas u otros familiares que se encuen-
tren en tu domicilio sobre las actividades.

* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

3. Lee la informacién de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la
Hoja de Informacion N.° 6. En esta seccion se presenta informacion sobre pro-
yectos de emprendimiento, las etapas que comprende y el plan de trabajo. Te
sugerimos que orientes la lectura a identificar la informacion que requieres para
desarrollar las actividades. Puedes utilizar la técnica del subrayado, del sumilla-
do u otra que conozcas.

4. Realiza las actividades de la hoja de actividades. Esta seccion contiene acciones
que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyec-
to de emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y
la elaboracion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

5. Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la
evidencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios, envia
tu trabajo por correo electronico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo
contrario, archivalo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se
inicien las sesiones presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las actividades
académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los que
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elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo al maes-
tro o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que te ayude a
evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

Actividad ‘ Fecha ‘ Hora

1. Revision de la Hoja de Actividades N.° 6

2. Revision de la Hoja de Informacién N.° 6

3. Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 6

4. Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 6

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

Recupera la conceptualizacion del producto basico de la sesion anterior y, en funcion
de ella, dibuja el boceto del producto basico.

Descripcion del producto solucion conceptualizado (producto

Necesidad basico)

Funcion:

Material:

Forma:

Cantidad de
cuadrantes:

Dimensiones:

Lugar donde
seré ubicado:

Partes o
piezas que lo
conforman:
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Boceto del producto basico

Dibujo del objeto (boceto tridimensional Boceto de las cintas
del producto bésico)
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A partir del boceto del producto basico que dibujaste en la actividad anterior, ahora
elabora el croquis de los diversos elementos del producto solucion.

Croquis del producto solucion

Croquis del producto basico

Croquis del logotipo (marca)

Croquis del envase

121



122

C

Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

HOJA DE INFORMACION N.° 6

Actividad N.° 1

Observa las figuras y menciona el tipo de dibujo de taller que corresponde.

Partiendo desde nuestra
experiencia

Estimada y estimado estudiante:

A continuacion te presentamos las siguientes
actividades, alas cuales debes darrespuesta
dialogando con los integrantes de tu familia.
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Buscamos y exploramos informacion

El dia de hoy aprenderemos a identificar y reflexionaremos sobre el
dibujo y los tipos de trazos de lineas rectas a mano alzada.

1. Lee la informacién que te presentamos tratando de encontrar respuesta a las
siguientes preguntas:

* (Qué es el dibujo?
* (Qué es el boceto?
* (Qué es el croquis?

» (Cual es la técnica para dibujar bocetos y cual para croquis?

BOCETOS Y CROQUIS
1. El dibujo

Es una forma de lenguaje grafico que mediante li-
neas, figuras, formas, volUmenes y colores permite
expresar ideas, sentimientos, objetos, hechos, et-
cétera de lo que se ve, siente y piensa del pasado,
el presente y de lo que se aspira y/o proyecta para
el futuro.

El dibujo es el lenguaje universal, ya que sin

mediar palabras es posible transmitir ideas de

modo grafico que resulten comprensibles para

todos. En este sentido, permite el registro, la comunicacion y la transmision de la
culturay el pensamiento de los hombres aun sin conocer su idioma. Se realizan en so-
portes fisicos (papel, madera, muros, vidrio, etcétera) o virtuales/digitales (realizados
en computadoras).

2. Clasificacion del dibujo

* Dibujo artistico. Este tipo de dibujo se utiliza para represen-
tar las ideas estéticas, filosoficas o abstractas, sentimientos
y emociones personales del artista. En él, el artista dibuja
cosas tal como las siente, como las “ve emocionalmente”,
de acuerdo con su propia y peculiar manera de percibir la
realidad de su entorno. No utiliza un lenguaje normalizado
para su concepcion e interpretacion, por lo que es probable
que los observadores difieran de su interpretacion.
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* Dibujo técnico. Es el lenguaje grafico uni-
versal técnico y normalizado por medio del
cual se manifiesta una expresion de mane-
ra precisa y exacta. Este tipo de dibujo uti-
liza normas y simbologias universales que
facilitan su comprension en cualquier parte
del mundo sin ambiguedades o interpreta-
ciones subjetivas. Pretende representar los
objetos lo mas parecido o préximos a la rea-
lidad, usando escalas, simbolos, lineas y procesos normalizados que permiten la
comunicacion sin importar las fronteras del lenguaje.

3. Técnicas para dibujar

* Dibujo a mano alzada. Es la técnica del
dibujo utilizando el desplazamiento de la
mano en forma libre, para desarrollar de
una manera rapida y entendible la idea de
un dibujo o un disefno. Se realiza utilizan-
do solo lapiz, boligrafos o estilografos; no
se emplean instrumentos como reglas,
escuadra, pistoletes o plantillas. Se utiliza
en el dibujo artistico y en los bocetos y
croquis del dibujo técnico.

* Dibujo con instrumentos. Es la técnica del
dibujo que se realiza utilizando instrumentos
como reglas, escuadras, cartabones, esca-
limetro, pistoletes, plantillas, etcétera. Se ca-
racteriza por ser un dibujo de precision, a es-
cala, y por el uso de normas internacionales
de dibujo. Esta técnica se emplea para reali-
zar planos, patrones, diagramas de montaje,
perspectivas, etcétera.

* Dibujo con computadoras. Es el dibujo que se
hace empleando herramientas informaticas
(computadoras y software) que permiten la
realizacion de planos, diagramas, perspecti-
vas, etcétera. Estas herramientas realizan re-
presentaciones en 2D y en 3D. Es conocido
también como diseno asistido por computa-
doras, con sus siglas en inglés CAD (Compu-

ter Aided Design).
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4. El dibujo de taller

Los dibujos de taller son dibujos elaborados aplicando las normas y simbologias inter-
nacionales del dibujo técnico. Se usan para disefar y gestionar la fabricacion de pro-
ductos. Expresan la forma, dimensiones, detalles del producto y sus especificaciones
estructurales para su fabricacion.

Los principales dibujos de taller son:

Boceto

Es un dibujo realizado a mano alzada. Se
utiliza para representar una idea y en él
destacan la formay aspectos generales del
objeto. Se emplea en las especialidades
técnicas: confecciones, pintado en tablas
de Sarhua, tallado en piedra, carpinteria,
labor agropecuaria, etcétera.

Croquis

Es un dibujo realizado a mano alzada en el que
se detallan las formas, las dimensiones y los
detalles estructurales de un producto. Se utiliza
en las especialidades de confecciones, pintado
en tablas de Sarhua, tallado en piedra, carpinte-
ria, actividad agropecuaria, etcétera.

Plano

Es un dibujo realizado con instrumentos o
con una computadora utilizando simbolo-
gla normalizada. Se representa la forma en
varias vistas y en perspectiva a escala, in-
cluyendo las dimensiones y los detalles es-
tructurales del producto. Se emplea en las
especialidades técnicas tallado en piedra,
carpinteria, labores agropecuarias, etcétera.

Patrones

Es un dibujo realizado con instrumentos utili-
zando simbologia normalizada. Representa la
forma, las dimensiones y detalles de cada pieza
del producto que se va a confeccionar o tejer.
Se usa en las especialidades técnicas: confec-
ciones, tecnologia textil, tallado en piedra, et-
cétera.
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Diagrama. Es un dibujo realizado con instrumentos utilizando simbologia normalizada. Represen-
ta la disposicion, cantidad y tipo de puntos o elementos que conforman cada pieza del producto.
Asf mismo, indica las dimensiones y detalles estructurales del producto. Se utiliza en las especia-
lidades técnicas de tecnologia textil, electricidad, electronica, etcétera.

5. Instrumento y materiales

Los instrumentos y materiales imprescindibles
para el dibujo artistico son el lapiz y los soportes
fisicos.

* FEllapiz. Esta formado por una mina de grafitoy
una envoltura de madera. Se clasifica segun el
grado de dureza, cuya escala utiliza las letras
“H” y/o “B” (ambas letras provienen del inglés:
“H” significa hard [duro], y “B”, black: negro”)
y un numero. El mas duro es el 9H (trazo muy
finoy claro); el intermedio, el HB; y el mas blan-
do, el 9B (trazo grueso y oscuro).

» Soportes fisicos. Los soportes son las super-
ficies sobre las que se realiza el dibujo. En teoria, se puede dibujar practicamente
sobre cualquier superficie que sea mas o menos plana; sin embargo, en el dibujo
de taller se utilizan papeles en formatos normalizados. Los mas empleados son los
formatos normalizados de la serie "A” de las normas ISO 5457.
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MEDIDAS (mm)

6. Normalizacion del dibujo de taller (bocetos y croquis)

* Normalizacion de lineas. La linea es el elemento basico de toda representacion
visual. Es la forma de expresion mas sencilla y pura, pero también la mas dinamica
y variada. Tiene como funcion principal, en toda composicion, describir las formas,
delimitar el contorno de las figuras, hacer conexiones, separar y establecer distan-

cias.

En el dibujo de taller los dibujos deben ser claros y no llevar a confusion. Para ello,
la norma ISO 128 — 82 establece los siguientes tipos de lineas:

1 1.- Linea continua o linea gruesa * Contornos vistos
* Aristas vistas
2 2.- Linea fina (recta o curva) * Lineas ficticias vistas

« Lineas de cota

« Lineas de referencia

* Rayados

« Contornos de secciones abatidas sobre el dibujo
* Ejes cortos

3.- Linea fina a mano alzada

* Limites de vistas o cortes locales o interrumpidos

4 \4/1/— 4.- Linea fina (recta) con zig zag * Limites de vistas ejecutadas automaticamente
[ 5.- Linea discontinua o linea gruesa de trazos | * Contornos ocultos
* Aristas ocultas
6_ _ _ _ _ _ 6.- Linea discontinua o linea fina de trazas * Contornos ocultos
* Aristas ocultas
7 7.- Fina de trazos y puntos * Ejes de revolucion
* Trazas de plano de simetria
* Trayectorias
8 8.- Fina de trazos y puntos, gruesa en los « Trazas de plano de corte
extremos y cambios de direccion
S 9.- Gruesa de trazos y puntos * Indicacion de lineas o superficies que son objeto
de especificaciones
10 _.._.._.._.._.. | 10.- Fina de trazos y doble punto « Contornos de piezas adyacentes

* Posiciones intermedias y extremos de piezas
moviles

* Lineas de centro de gravedad

* Contornos iniciales antes del conformado

* Partes situadas delante del plano de corte

127



Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

* Dimensionado normalizado. El dimensionado, llamado también acotado, es el pro-
ceso de anotar, mediante lineas, cifras, signos y simbolos, las medidas de un obje-
to. Sus elementos principales elementos son:

Siguiendo una serie de reglas y convencionalismos establecidos mediante normas.
Entre las principales tenemos:

— Las lineas auxiliares de cota, la linea cota y la linea de referencia se trazan con
linea continua fina.

— Elfinal de cota se puede realizar con una cabeza de flecha, un punto o una linea
oblicua.

— Lacifra de cota se escribe sobre la linea de cota y de izquierda a derecha.

128



Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave
7. El boceto

Es un dibujo realizado a mano alzada, que se utiliza para representar una idea, en el
que se destacan la forma y aspectos generales del objeto.

El boceto es una de las principales herramientas para plasmar la conceptualizacion
del producto solucion. Este medio nos permite representar y simular el producto so-
lucion en su condicion volumétrica y espacial mediante un dibujo.

Goel (1995) considera al boceto como el primer paso del proceso de disefo para
externalizar y visualizar ideas sobre la solucion de un problema. Pero mas alla de
la calidad del resultado (de estar bien dibujado) y su nivel de realismo, es el apoyo
fundamental que establece la plasmacion de la idea o pensamiento de solucion que
se tiene para un determinado problema técnico.

* Caracteristicas del boceto:
— Es un dibujo rapido a mano alzada.

— Presenta la forma del producto de manera general, en algunos casos sin presen-
tar detalles de fabricacion.

— El dibujo es proporcional e intuitivo, no se utiliza una escala de medicion.

— Permite exteriorizar los diversos elementos que se idealizaron en la conceptuali-
zacion del producto solucion.

* Procesos para elaborar el boceto:

El boceto se elabora a partir de la descripcion del producto solucion realizada du-
rante el proceso de conceptualizacion del producto solucion. En este sentido, com-
prende dos procesos:

— Revision de la descripcion de producto basico conceptualizado como solucion
(en las actividades de la semana anterior se realizé la conceptualizacion del pro-
ducto solucion; recupéralo, pues sera el punto de partida para elaborar el boceto
del proyecto que esta realizando).

— Dibujo del boceto del producto béasico conceptualizado como solucion.
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Ejemplo de elaboracion de boceto a partir de la descripcion del producto
solucion conceptualizado

Conceptualizacién del producto solucion Boceto del producto solucion

Producto Funcion:

basico:
Mostrar las formas (escenas) Boceto de cuadro
Cuadro en que se enfrentd la pandemia
pintado de | COVID-19 en las zonas rurales y
Sarhua urbanas de Sarhua

Material: maguey

Forma: cuadrado

Cantidad de cuadrantes: 1

Dimensiones del cuadro:
40 cm x 40 cm

Partes o piezas que lo
conforman:

* Unatabla de maguey.

e Escena: pacientes enfermos .
por COVID-19 esperando Boceto de las cintas del cuadro
atencién en el centro médico
de la comunidad.

* Marco: cintas horizontales:
figuras geométricas;
cintas verticales:
flores.
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8. El croquis

Es un dibujo realizado a mano alzada en dos dimensiones (dibujos de planos) o en
tres dimensiones (dibujos en volumen) que se utiliza para representar la forma, las
dimensiones, las partes, los detalles estructurales de un objeto (producto solucion), y
algunas especificaciones que contribuyan y orienten el proceso de construccion del

producto solucion.
» Existen dos tipos de croquis

Croquis en proyeccion ortogonal. Es un
dibujo en dos dimensiones que presenta
al objeto en vistas separadas (vista fron-
tal, lateral y la vista de planta), tal como
quedarian en realidad (es un dibujo que
no presenta distorsiones).

— La vista de frente se observa cuando
el observador se encuentra mirando el
lado frontal o principal del objeto.

— La vista de perfil se observa cuando
el observador se encuentra mirando el
costado o lado lateral del objeto.

— Lavista de planta se observa cuando el observador se encuentra mirando de arri-

ba hacia abajo al objeto.

Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

10 40 10

40

»l
>

30

20

Vista defrente

Vistade p/ant‘a

Vista lateral

Material: acero
Cantidad de produccién
10 unidades

Croquisde pleza

mecdnica

Ejemplo de croquis en proyeccién ortogonal.
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Croquis en perspectiva. Presenta al objeto en tres dimensiones, tal como se ob-
servaria en la realidad con deformaciones en sus lados por efectos de la distancia
entre el observador y el objeto.

Ejemplo de croquis en perspectiva.

Caracteristicas basicas de un croquis:
Un croquis cualquiera suele presentar las siguientes caracteristicas:

— Hecho a mano alzada, sin utilizar regla, escuadra o compases.

— Es realizado con rapidez utilizando lineas simples y con detalles generales.
— Debe ser lineal y esquematico.

— Debe ser limpio, claro y dar una imagen completa de lo buscado.

— Debe respetar las proporciones de la realidad copiada o imaginada.

Elementos de un croquis:

Dado que un croquis siempre responde a un proyecto especifico, puede contener
distintos elementos. Sin embargo, se espera que incluya:

— El dibujo de los diversos elementos que comprenden el producto solucion. Los
dibujos deben expresar la formay algunos detalles que permitan su construccion.
Es realizado con lineas continuas gruesas. Los dibujos pueden ser presentados
en proyeccion ortogonal (en vistas — 2D) o en perspectiva (en 3D). Cuando sea
necesario se realizan los dos tipos de dibujos.
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— El dimensionado, llamado también acotado, es el proceso de anotar mediante
lineas, cifras, signos y simbolos las medidas de un objeto. Sus elementos princi-
pales son:

~ Las lineas auxiliares de cota, la linea de cota y la linea de referencia se trazan
con linea continua fina.

U

El final de la linea de cota se puede realizar con una cabeza de flecha, un punto
0 una linea oblicua.

~ La cifra de cota se escribe sobre la linea de cota y de izquierda a derecha.

— Anotaciones al margen con senalizaciones y textos que aclaren sentidos o aspec-
tos necesarios. Por ejemplo: materiales a utilizar, tipo de acabado, u otro dato que
oriente el proceso de construccion, etcétera.

Procesos para elaborar el croquis:

El croquis se elabora a partir de la descripcion del producto solucion realizada du-
rante el proceso de conceptualizacion de la solucion. En este sentido comprende los
siguientes pasos:

~ Revision de la descripcion de producto basico conceptualizado como solucion (en
las actividades de la semana anterior se realizo la conceptualizacion del producto
solucion; recupéralo, pues sera el punto de partida elaborar el boceto del proyecto
que estas realizando).

~ Dibujar los elementos que comprenden el producto solucion: producto basico, el
envase, la marcayy las etiquetas.

~ Realizar el dimensionado de los elementos y las anotaciones que fueran necesa-
rios para orientar el proceso de construccion del producto solucion.
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nceptualizacion del pr t . <z
Conceptua |zac|o. ’de producto Croquis del producto solucion
solucion

Producto Funcioén: Mostrar las

basico: formas (escenas) en que

se enfrentd la pandemia
C.uadro del COVID-19 en las zonas Cinta vertical de
pintado de rurales y urbanas de sem de ancho
Sarhua Sarhua

Material: maguey
Forma: cuadrado Cinta horizontal de

N 3cm de ancho
Cantidad de
cuadrantes: 1

Dimensiones del
cuadro: 40 cm x 40 cm

Partes o piezas que lo
conforman:

o Una tabla de maguey.

e FEscena: pacientes
enfermos por COVID-19
esperando atencién en
el centro médico de la
comunidad.

e Marco: cinta Croquis del cuadro
horizontales: figuras
geométricas; cintas
verticales: flores.

Boceto de
logotipo Boceto del envase secundario
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GUIA METODOLOGICA N° 7

iHola bienvenidas y bienvenidos!

Estimada y estimado estudiante:

Esta guia metodoldgica te brindara orientaciones y una se-

cuencia de acciones que debes realizar para desarrollar las

actividades de aprendizaje programadas para la séptima se-

mana de desarrollo del modulo formativo “Pintura en tablas

de Sarhua”. Ademas de la presente guia, cuentas con la Hoja

de Informacion N.° 7 y la Hoja de Actividades N.° 7. Asi mis-

mo, tendras el apoyo del profesor del area y de tus familiares para desarrollar las
actividades.

Propdsitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana:

* |dentificar los procesos para elaborar y validar el prototipo del producto solucion.
* Elaborar el prototipo del producto solucion.
* Realizar la validacion del prototipo del producto solucion.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por:

* Organizador de informacion de los procesos para elaborar y validar el producto
solucion.

* Prototipo del producto solucion.

* Malla receptora de validacion del prototipo solucion.

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 7.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del profesor,
identificar las dificultades que encuentras durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlos y poder alcanzar los propdsitos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor se comunicara con usted (median-
te teléfono o WhatsApp), para acompanarte en el desarrollo de las actividades, podras
comunicarle tus avances, realizar preguntas, comunicar las dificultades que tienes y
recibir las orientaciones que te ayuden a alcanzar los propoésitos de aprendizaje.
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La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del profesor,
identificar las dificultades que encuentras durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y poder alcanzar los propoésitos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor se comunicara contigo (mediante
teléfono o WhatsApp), para acompanarte en el desarrollo de las actividades. En ese
momento podras comunicarle tus avances, realizar preguntas, manifestarle las dificul-
tades que tienes y recibir las orientaciones que te ayuden a alcanzar los propoésitos de
aprendizaje.

Toma una foto de los productos que elaboras y enviala al profesor del area por email
o WhatsApp a mas tardar al finalizar la semana (viernes). El profesor o la profesora
revisaran tu trabajo y, eventualmente, te lo devolvera con las observaciones, indicacio-
nes y sugerencias para que puedas mejorar tus resultados de aprendizaje. Si fuera el
caso, después de mejorar tus productos debes volver a enviarlos al profesor o profe-
sora para su revision correspondiente.

Actividades que realizaremos para alcanzar los propdsitos de
aprendizaje.

1. Revisa la Hoja de Actividades N.° 7. En ella encontraras las actividades que debes
realizar, asi como el esquema de los productos. La informaciéon que necesitaras
para desarrollar las actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informa-
cion N.° 7.

2. Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia” de la Hoja
de Informacion N.° 7. Estas actividades tienen por finalidad reconocer cuanto cono-
ces y cuanto conocen tus familiares sobre la elaboracion de prototipos. Para ello te
sugerimos lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

* Dialoga con tus padres, hermanos, hermanas u otros familiares que se encuentran
en tu domicilio sobre las actividades.

* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

3. Lee la informacion de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la Hoja
de Informacion N.° 7. Esta seccion te presenta informacion sobre los tipos de pro-
totipos, procesos de elaboracion y validacion, asi como también ejemplos. Te su-
gerimos que orientes la lectura a identificar la informacién que requieres para desa-
rrollar las actividades. Puedes utilizar la técnica del subrayado, del sumillado u otra
técnica que conoces.

4. Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Esta seccion te presenta activida-
des que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proto-
tipo, los tipos que existen y los procesos que se deben realizar para su elaboracion
y validacion.
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5. Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades desarrolla-
da es la evidencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios,
enviala por correo electrénico o WhatsApp a tu profesor. Si no los tiene, archivala en
tu portafolio personal (folder) para que la presentes cuando se inicien las sesiones
presenciales o te lo indique el profesor o profesora.

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje.

Para desarrollar las actividades del proyecto requieres establecer un espacio donde
realizaras tus actividades académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los
dias y horas en que haras las actividades y enviaras tu producto (evidencia) al profesor
del area. Para ello, te sugerimos elaborar un cronograma de tus actividades y cumplir
lo programado para evitar la acumulacion de tareas o hacerlas a Ultima hora.

Actividad ‘ Fecha ‘ Hora

1. Revision de la Hoja Actividades N° 7

2. Revision de la Hoja de Informacion N° 7

3. Desarrollo de la Hoja de Actividades N° 7

4. Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 7

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

En el siguiente cuadro, menciona y describe de qué tratan los procesos para elaborar
un prototipo.

‘ Procesos ‘ Descripcion del proceso
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Actividad N.° 2

En el siguiente cuadro, menciona y describe los procesos de la validacion del proto-
tipo.

Procesos Descripcion del proceso

Actividad N.° 3

Considerando los procesos para hacer el prototipo, elabora el prototipo de tu produc-
to solucion. (Si seleccionas un prototipo fisico, en esta seccion ubicaras las fotos del
prototipo; si eliges un prototipo grafico, en esta seccion o en otra hoja realizaras los
dibujos.)
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Actividad N.° 4

Considerando los procesos para validar el prototipo, realiza la validacion de tu prototi-

po aplicando la técnica de la malla receptora.

Modulo Formativo:
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=

Ideas interesantes

Criticas constructivas

Preguntas o dudas

Nuevas ideas
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HOJA DE INFORMACION N.° 7

Partiendo de nuestra
experiencia

Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, te presentamos las
siguientes actividades. Debes dar larespuesta
dialogando con los integrantes de tu familia.

Actividad N.° 1

A continuacion, te presentamos figuras de diversos tipos de prototipos. Sobre las
lineas punteadas, escribe el nombre que corresponda.
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Buscamos y exploramos informacion

Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos y reflexionaremos sobre la elaboracion y
validacion del prototipo del producto solucion. Lee la informacion que
te presentamos tratando de encontrar una respuesta a las siguientes
preguntas:

¢Qué es un prototipo?

¢Qué tipos de prototipos existen?

¢Cuédles son los procesos para elaborar el prototipo?
¢Cuales son los procesos para validar el prototipo?

ELABORACION Y VALIDACION DEL PROTOTIPO

1.

¢Qué es el prototipo?

Un prototipo es un primer modelo de representacion
real o simulada del producto solucion idealizado para
satisfacer la necesidad o solucionar el problema del
cliente. Como modelo preliminar del producto que se
esta disenando, comprende la representacion del pro-
ducto como objeto (si es un bien) o proceso (si es un
servicio), la demostracion de sus caracteristicas fisi-
cas, la realizacion o la simulacion de la funcionalidad
del producto. En este sentido, permite:

Concretar la puesta en practica de la idea de solucion planteada para satisfacer la
necesidad o problema del cliente.

Verificar la funcionabilidad e identificar las eventuales fallas del producto solucion.
Detectar las falencias.
Confirmar si satisface las necesidades o soluciona los problemas del cliente.

Recoger informacion del usuario para mejorar el producto solucion.

La elaboracion de prototipos es el acto de hacer tangibles las ideas. El paso de la
abstraccion a lo fisico, de una forma econémica y rapida, para aprender acerca de la
conveniencia y viabilidad del producto solucion que se esta proponiendo. En definitiva,
el objetivo del prototipado es ayudar a validar las ideas antes de lanzarlas al mercado,
lo que permite ahorrar tiempo y recursos para evitar los errores o, al menos, evitar co-
meterlos en una fase muy avanzada del desarrollo del proyecto emprendedor.
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2. Propositos de los prototipos
Los prototipos son herramientas de aprendizaje, de modo que tienen por objetivos:

* Explorar. El desarrollo de prototipos permite probar y descartar con rapidez los atri-
butos del producto que permiten solucionar el problema, e identificar con propie-
dad los mas valorados por los clientes.

* Entender. Los prototipos permiten comprender las necesidades de los usuarios y
facilitan el reenfoque de un problema o necesidad, para lograr definir los alcances
de una posible solucion.

* Comunicar. Los prototipos posibilitan comunicar las hipotesis de solucion (produc-
to solucion) a los diferentes actores involucrados: clientes, técnicos, proveedores
de materiales, de tecnologia, etcétera, de modo que puedan expresar sus puntos
de vista (criticas y sugerencias) para mejorar el producto solucion.

3. Principios del desarrollo de prototipos

a) Desarrollar las ideas (la conceptualizacion de la solucion) mediante medios visuales
simples que permitan compartir los puntos de vista y comunicar las alternativas de
solucion.

b) Permitir que el equipo explore la factibilidad de la solucion planteada.

c) Facilitar la busqueda de alternativas posibles sobre la base de “refinar, ajustar, mo-
dificar” la propuesta de solucion evitando el sesgo de centrarse solo en las prime-
ras ideas y sin perder de vista la necesidad o problema que soluciona el producto.

d) Buscar la critica constructiva o retroalimentacion positiva lo mas temprano posible
para satisfacer la necesidad o problema del cliente.

e) Documentar el proceso de elaboracion y validacion, como fuente de informacion y
aprendizaje obtenido mediante una bitacora visual. El conocimiento generado ser-
vira de base incluso para desarrollos posteriores o para proyectos diferentes.

4. Las principales caracteristicas de los prototipos son:

» Concretan, hacen visibles y testeables (medibles) las ideas de solucion planteadas
para satisfacer una necesidad o solucionar un problema.

* Comprueban la factibilidad técnica de la elaboracion (fabricacion) o implementa-
cion de la solucion idealizada.

* Comprueban la funcionabilidad y las falencias del producto solucion.

* Permiten recoger la percepcion del usuario antes de establecer el producto solu-
cion definitivo.
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5. Tipos de prototipo
a. Por la forma de elaboracion

* Prototipos fisicos. Los prototipos fisicos son objetos tangibles semejantes o muy
proximos al producto final que se pretende proponer como solucion al cliente para
satisfacer su necesidad o solucionar un problema.

Estos prototipos se pueden manipular, verificar sus caracteristicas morfolodgicas y
probar su funcionabilidad (en algunos casos).

En la especialidad técnica en tablas pintadas de Sarhua, dependiendo del nivel
de fidelidad en relacion con el producto real, se elaboran del soporte del mismo
material (maguey, madera), con las mismas caracteristicas y funcionalidad en que
se pintara el producto final, o se pueden confeccionar con otros materiales (papel,
carton, madera y otros soportes) que permitan simular sus caracteristicas externas
(forma, tamano, volumen, color, textura, etcétera).

Autor: artista popular Julian Ramos.

* Prototipos digitales 3D. Son prototipos elaborados utilizando computadorasy software
que permiten representar el producto solucion en 2D y 3D, observar sus caracteristicas
fisicas, la instalacion y funcionabilidad de manera digital. Este tipo de prototipos hace
posible visualizar, simular su funcionamiento y realizar cambios de forma rapida v facil,
y/o incorporar nuevas ideas a la solucion con menor tiempo y costo.

Prototipo digital de ropero de madera. ﬁ



Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

* Prototipo grafico. Son prototipos elaborados mediante dibujos en soportes de
papel; pueden ser bocetos, dibujos en perspectiva conica paralela u oblicua o
en proyeccion ortogonal, realizados a mano alzada, con instrumentos de dibujo
o0 mediante software de disefo. Los dibujos muestran informacion sobre sus
caracteristicas, su forma de uso y algunos detalles constructivos.

Cinta horizontal

Cinta vertical

Soporte: Maguey
Pintura de tierras naturales

Prototipo de cuadro con pintado

Autor: artista popular Porfirio Ramos (adecuado para contenido pedagdgico).

b. Por nivel de fidelidad al producto solucién

* Prototipos de alta fidelidad. Estos prototipos se parecen al producto final y utilizan los
mismos materiales con los que este sera elaborado. Tienen las mismas caracteristicas
fisicas y realizan las funciones proporcionando una idea mas detallada del producto
solucion. Incluyen costos, calidad y rendimiento. El prototipo de alta fidelidad esta mas
cerca del producto final.

Prototipo de alta fidelidad (taza de loza con pintura de Sarhua).
146 Autor del dibujo: artista popular Julian Ramos (adecuado para contenido pedagdgico).
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* Prototipo de mediana fidelidad. Estos prototipos tienen caracteristicas similares
a las del producto final; son elaborados a escala, con materiales que simulan la
morfologia y presentan algunas funciones del producto final.

Prototipo de mediana fidelidad (taza de plastico con dibujo en papel bond).
Autor del dibujo: artista popular Julian Ramos (adecuado para contenido pedagoégico).

* Prototipo de baja fidelidad. Estos prototipos presentan aspectos generales del
producto, sin entrar en detalles. Su desarrollo es rapido y en él se utilizan materiales
distintos a los del producto final. Son baratos, simples y faciles de producir. Resultan
de gran utilidad en las fases iniciales del desarrollo y durante el diseno conceptual.
Generalmente presentan la forma y algunos detalles externos, pero no permiten
experimentar la funcionabilidad.

Prototipo de baja fidelidad (taza elaborada de cartén y dibujo en papel bond).
Autor: artista popular Julian Ramos (adecuado para contenido pedagdgico).

6. Prototipo

* Revisar la estructura y componentes del producto solucion. Durante el proceso
de conceptualizacion del producto que solucionara el problema o satisfara la
necesidad del cliente, realizado en las clases anteriores, se definié la estructura
y componentes del producto solucion. Revisalo. En este proceso lo plasmaras
en el prototipo. 147

* Revisar el boceto y croquis del producto solucién. En la sesion anterior elaboraste
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el boceto y el croquis. En ellos definiste la forma, dimensiones y caracteristicas que
tendra el producto solucion. Ahora seran tu referencia para construir el prototipo.

» Seleccionar el tipo de prototipo a elaborar. Considerando las caracteristicas del pro-
ducto y que es la mejor forma de explorar si satisface la necesidad o soluciona el
problema del cliente, y si es la mejor forma de comunicar y hacer entender al cliente
la forma como funciona y satisface su necesidad o su problema, elige el tipo de proto-
tipo que construiras. Toma en cuenta que debes optar solo por uno de ellos; es decir,
puede ser un prototipo fisico, grafico o digital y, a la vez, puede ser de alta, mediana
o baja fidelidad.

» Construir el prototipo. En este proceso se construye el prototipo. Recuerda que no
debes dedicar mucho tiempo a esta labor. Asi mismo, durante la construccion es
posible que se modifiquen las dimensiones y algunas caracteristicas que definiste
en los procesos anteriores. Debes considerar que se elabora el prototipo de todos
los componentes: del producto basico, de los envases, de la marca, de las etique-
tas y de las orientaciones para su uso y mantenimiento.

Ejemplo para elaborar prototipo de gréfico:

Conceptualizacion del Boceto y croquis del - 27
producto solucion producto solucion Prototlpo grafico
Funcion:

Mostrar las formas
(escenas) como se
enfrentd la pandemia del
COVID-19 en las zonas
rurales y urbanas de
Sarhua.

Material: maguey

Forma: cuadrado

Cantidad de cuadrantes: 1

Dimensiones del
cuadro: 40 cm x 40 cm

Partes o piezas que lo Croquis del cuadro

conforman:
* Una tabla de maguey.

 Escena: pacientes
enfermos de COVID-19
esperando atencion en
el centro médico de la
comunidad.

Producto basico: cuadro pintado de Sarhua

Marco: cintas
horizontales: figuras
geométricas; cintas
verticales: flores.
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7. ¢Qué es la validacion del prototipo?

La validacion es un proceso en el que se prueban los prototipos con la participacion de
los usuarios que tienen la necesidad o problema. Esta fase es crucial, pues permitira
identificar la necesidad de mejoras significativas, fallas por resolver y posibles carencias.

También se le denomina proceso de testeo, porque se somete el prototipo a prueba
y uso del usuario, con el fin recibir sus observaciones, sugerencias y retroalimenta-
cion, para enfocar el problema o la necesidad del cliente y realizar las modificaciones
necesarias. Debemos considerar que el producto solucion no esta terminado, sino
que admite aportaciones y modificaciones. No importa cuantas veces deba volverse
a mejorar, cambiar y testear; lo importante es que el producto solucion satisfaga la
necesidad o solucione el problema del cliente.

8. Informacién que permite obtener la validacion del prototipo

Reacciones iniciales del usuario. A través de la observacion, la evaluacion vy la retroa-
limentacion del usuario:

— obtendra informacion de como reaccionan los clientes al interactuar con el prototipo;

— tendra informacion de cuan conveniente es el acoplamiento entre las necesidades o
problemas del cliente y las caracteristicas y funcionabilidad del producto solucion;

— descubrira si el usuario se encuentra satisfecho con el producto solucion;
— descubrira si habra dificultades para venderlo.

» Criticas. La interaccion del cliente con el prototipo permite identificar sus dificulta-
des, carencias y fallas durante su funcionamiento y las reacciones emocionales que
estas generan.

* Sugerencias. La interaccion del cliente con el prototipo permite que el cliente aporte
sugerencias para ajustar, afinar, modificar o depurar el producto, de forma que sa-
tisfaga mejor sus necesidades.

* Innovaciones. Son aquellas caracteristicas nuevas que no fueron contempladas an-
tes de la interaccion con el prototipo.

* Prioridades. La informacion que se obtiene con el uso del prototipo permite estable-
cer prioridades y ajustar el producto para hacerlo méas funcional, menos costoso y
evitar los contratiempos en su elaboracion (fabricacion).

9. Técnicas e instrumentos para validar el prototipo: la malla
receptora

La malla receptora es una técnica que se utiliza para validar el prototipo con la partici-
pacion de los usuarios utilizando cuatro variables:

* |deas interesantes del prototipo.
* Criticas constructivas al prototipo.
* Preguntas o dudas a partir de la interaccion con el prototipo.
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* Nuevas ideas para mejorar el prototipo.

Esta técnica se aplica mediante un instrumento que consta de una matriz dividida en
cuatro areas en las que se coloca cada una de las variables seguidas de un simbolo.

+

Ideas interesantes Criticas constructivas

Preguntas o dudas Nuevas ideas

10. PROCESOS PARA REALIZAR LA VALIDADION DEL
PROTOTIPO

» Seleccionar a los usuarios que participaran en la validacion del prototipo. Para la
validacion del producto es recomendable seleccionar a dos o tres usuarios que
entrevistamos durante el proceso de identificacion de necesidades y problemas.

* Proporcionar el prototipo al usuario para que interactue con él, observar su compor-
tamiento y dialogar con el usuario. En este proceso se realiza lo siguiente:

— Seinforma al usuario la finalidad de la validacion y el tipo de prototipo que se esta
utilizando.

— Se entrega el prototipo al usuario en sus respectivos envases con sus etiquetas y
orientaciones para su uso y mantenimiento, es decir, para que lo observe, manipu-
le y utilice.

— Se observa su reaccion y se dialoga con el usuario considerando las variables de

lamallar ra.
150 a malla receptora
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* Registrar la informacion que proporciona el usuario en la malla receptora. En este
proceso se registran los aportes, sugerencias, criticas y comentarios del usuario en
la malla receptora en funcion de las variables de esta malla.

Ejemplo:

Producto
basico:

cuadro
pintado
de Sar-
hua

VALID,ACIéN DE PROTOTIPO
UTILIZANDO LA TECNICA DE LA MALLA RECEPTORA

Conceptualizacion del producto
solucion

Funcion:

Mostrar las formas (escenas)
como enfrentd la pandemia del
COVID-19 en las zonas rurales
y urbanas de Sarhua.

Material: maguey

Forma: cuadrado

Cantidad de cuadrantes: 1

Dimensiones del cuadro:
35cmx40cm

Partes o piezas que lo
conforman:

o Una tabla de maguey.

o Escena: pacientes enfermos
de COVID-19 esperando
atencion en el centro medico
de la comunidad.

e Marco: cintas horizontales:
figuras geométricas; cintas
verticales: flores.

Prototipo grafico del producto
solucion

Validacion del prototipo mediante la

técnica: malla receptora

+

Ideas interesantes

o Muestra hechos y
acontecimientos
que estan
sucediendo en
la comunidad de
Sarhua.

e Los cuadros se
pueden utilizar
en diferentes
ambientes y
espacios para
mostrar y promover
la identidad del
usuario.

Criticas
constructivas

o Eltamario es
muy pequeno
para ubicarlo
como centro de
interés o cuadro
principal de un
ambiente.

Preguntas o dudas

o (Con la limpieza
y la exposicion
permanente a la luz
los colores perderan
su intensidad?

o (Fl cuadro se vera
afectado por la
humedad del medio
ambiente?

Nuevas ideas

e Elaborar
cuadro de
mayor tamano
para ubicarlo
€omo cuadro
principal de los
ambientes.
Elaborar una
coleccion de
varios cuadros
que registren la
diversidad de
acontecimientos
que suceden en
la comunidad.
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GUIA METODOLOGICA N.° 8

iHola! iBienvenidas y bienvenidos!

Esta “Guia metodoldgica” te brindara orientaciones y una secuencia de acciones que
debes realizar para desarrollar las actividades de aprendizaje

programadas para la octava semana de desarrollo del Mo-

dulo formativo. Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave.

Ademas de la guia, cuentas con la Hoja de Informacion N.° 8

y la Hoja de Actividades N.° 8, a lo que se suma el apoyo del

profesor o profesora del area y de tus familiares.

Propdsitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana

* Elaborar la lista de materiales requeridos para el proyecto.

* Elaborar la lista de herramientas, maquinas y equipos basicos para desarrollar el
proyecto.

* Elaborar el flujograma para el desarrollo del proyecto.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por:

* Lista de materiales para el proyecto.
* Lista del equipamiento basico para elaborar el proyecto.

* Diagrama de Gantt para elaborar el proyecto.

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 8.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan
presentando. El o ella, a su vez, te brindardn las orientaciones que necesitas para
alcanzar los propositos de aprendizaje.

Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electronico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comentarios
y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modificacio-
nes indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.
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Actividades que realizaremos para alcanzar los propodsitos de
aprendizaje

1.

Revisa la Hoja de Actividades N.° 8. En ella encontrarés las labores que debes realizar
y el esquema de los productos. La informacion que necesitaras para desarrollar las
actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informacion N.° 8.

. Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia” de la Hoja

de Informacion N.° 8. Estas actividades tienen por finalidad reconocer cuanto cono-
cen tu y tus familiares sobre los proyectos de emprendimiento. Para ello, te sugeri-
mos lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

* Dialoga contus padres, hermanos, hermanas u otros familiares que se encuentren
en tu domicilio sobre las actividades.

* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

Lee la informacién de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la Hoja
de Informacion N.° 8. En esta seccion se presenta informacion sobre proyectos
de emprendimiento, las etapas que comprende y el plan de trabajo. Te sugerimos
que orientes la lectura a identificar la informacion que requieres para desarrollar
las actividades. Puedes utilizar la técnica del subrayado, del sumillado u otra que
conozcas.

Realiza las actividades de la hoja de actividades. Esta seccidn contiene acciones
que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyecto
de emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y la ela-
boracion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la evi-
dencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios, envia tu tra-
bajo por correo electrénico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo contrario,
archivalo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se inicien las se-
siones presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las actividades
académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los que
elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo al maes-
tro o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que te ayude a
evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

Actividad ‘ Fecha ‘ Hora

1.

Revision de la Hoja de Actividades N.° 8

. Revision de la Hoja de Informacion N.° 8

Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 8

2
3.
4. Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 8

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion que te

presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes actividades.

Actividad N.° 1

Observa con detenimiento el croquis del producto solucion que elaboraste en la se-
sion N.° 7 y haz su lista de materiales.

Productos por producir

N.° Nombre del producto Cantidad Unidad de medida

Lista de materiales

Nombre del material Cantidad Umd_a d de Observaciones
medida

4
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Actividad N.° 2

Elabora la lista del equipamiento basico que se necesitara para elaborar el proyecto.

Cuantificacion de equipamiento

Equipamiento Cantidad Umda:;l de Observacion
medida

Actividad N.° 3

Haz el diagrama de Gantt para elaborar el producto solucion.

Productos por producir
Nombre del producto | Cantidad Unidad de medida

Diagrama de Gantt

Cantidad . »
Tareas (procesos)

. PR de
inicio | termino

trabajo
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HOJA DE INFORMACION N.° 8

Partiendo de nuestra
experiencia
Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, te presentamos las
siguientes actividades. Debes dar la respuesta
dialogando con los integrantes de tu familia.

Actividad N.° 1

Tus padres te han responsabilizado de realizar la limpieza diaria de la casa, y te soli-
citan elaborar una lista de materiales que utilizaras durante un mes. Usando el cuadro
que te presentamos, haz la lista de materiales que te han pedido.

Material Cantidad Unidad de medida

OO N[O |0 kW IN|—

Actividad N.° 2

Para realizar la tarea de limpieza que te han encargado de manera ordenada, rapida
y eficiente, debes organizarte y establecer una secuencia de actividades. Prepara una
lista de las labores que llevarias a cabo para cumplir la tarea encomendada.

LS
2. M mewEEEEE R AR AR R AR R RN R AR AR R AR AR AR NN RARRARERRRRRREEE
3. e e esesre e e AR AR R R R RN AN A R AN AR AR RN NARRRRE R
e m e e R R R AR RN AR R R AR A RN R RNRRERERRRRREEEE
D herewe e e EE R AR R AR R AN RE R AR NANE R R RERRERERARERREREEEEE
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2
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Buscamos y exploramos informacion

Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos y reflexionaremos sobre la lista de mate-
riales y las tareas que realizaremos para elaborar o fabricar un pro-
ducto. Lee la informacion que te presentamos tratando de encontrar
respuesta a las siguientes preguntas:

* (Qué es una lista de materiales?

* ¢(Cuales son los procesos para elaborar una lista de materiales?

* ¢Qué herramientas y equipos se utilizan para realizar el tallado en piedra hua-
manga”?

* ¢Qué es un diagrama de Gantt?

LISTA DE MATERIALES, EQUIPO BASICO Y FLUJOGRAMA

1. Lista de materiales

Es un documento técnico en el que se describen y cuantifican los materiales que se
utilizaran en la elaboracion o fabricacion de un producto. La lista de materiales para el
proceso productivo tiene importancia porque permite:

* Determinar los materiales necesarios para elaborar un producto.

» Definir la cantidad de cada uno de los materiales y, sobre esa base, calcular los
costos.

* Realizar seguimiento y control del uso de los materiales durante el proceso de
elaboracion o fabricacion del producto.

e Garantizar el suministro de materiales para reducir los tiempos muertos por pa-
radas en la produccién por falta de material.

2. Materiales que se incluyen en la lista
Los materiales que se incluyen la lista son de dos tipos:

Materiales directos. Son los materiales que se
utilizan en el proceso de elaboracion o fabrica-
cion de un producto; generalmente forman parte
del producto basico y de los envases. Estos ma-
teriales son transformados total o parcialmente
para lograr el producto (ejemplo: en tablas pin-
tadas de Sarhua, la maderay las tierras de color
se transforman en cuadros o cofres pintados), o
son incluidos como parte del producto para pro-
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porcionarle una caracteristica o darle una funcionalidad especifica (ejemplo: en tablas
pintadas de Sarhua, el barniz para darle brillo y protector, las bisagras para los cofres,
el colgador para los cuadros, etcétera).

Estos materiales se pueden cuantificar con precision, es decir, es posible determinar
con exactitud la cantidad que se utilizara por cada producto o por una cantidad de
produccion. En la especialidad técnica Pintura en Tablas de Sarhua, para elaborar una
tabla pintada de Sarhua los materiales directos pueden ser la tierra de color, la madera
(maguey), el envase primario, el envase secundario y las etiquetas.

Los materiales indirectos. Son aquellos que se utilizan durante el proceso de elabora-
cion; generalmente dejan sus efectos en el producto o se utilizan para el mantenimien-
toy la gestion de la produccion y de la empresa. La cantidad de estos materiales por
producto no se puede determinar con precision, por lo que es necesario estimarla. En
la especialidad técnica Tablas Pintadas de Sarhua los materiales indirectos serian la
lija, los adhesivos y los materiales de limpieza (waipe, franela, etcétera), los materiales
de mantenimiento preventivo de herramientas e instrumentos (aceite, grasa, etcétera)
y los materiales para la gestion administrativa (papeles, tinta para impresora, etcétera).

3. Estructura basica de la lista de materiales

La lista de materiales tiene dos partes: la primera indica la cantidad de productos que
se van a producir, y la segunda parte la lista de materiales cuantificados (especifican-
do la cantidad y la unidad de medida).

Productos por producir

Lista de materiales
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4. Procesos para elaborar la lista de materiales

» Establecer la cantidad de unidades por producir. La cantidad de unidades por pro-

ducir se calcula considerando la cantidad de posibles primeros clientes que se
pueden identificar.
Los primeros clientes son familiares o personas conocidas de nuestro entorno que tie-
nen la necesidad y se ajustan al perfil del cliente que identificamos al iniciar el proyecto
de emprendimiento. Para identificarlos se elabora una lista y debemos comunicarnos
para presentar el producto solucion y lograr su aceptacion y probable compra.

* Revisar el croquis del prototipo validado del producto solucién. El croquis validado
es el referente para establecer los materiales que utilizaremos y para calcular la
cantidad de ellos que se empleara en cada producto y/o para todo el volumen de
la produccion. Ver ejemplo:

Elaboracion de la lista de materiales de tablas pintadas

Revision de la concep-
tualizacion del producto
solucion

Producto | Funcion:

basico: | mostrar las formas
cuadro | (escenas) como
pintado | se enfrentd la

Revision del boceto y croquis del

producto solucién Lista de materiales

Cantidad de productos por producir

de pandemia del :
Sarhua | COVID-19 en las no |Nombredel | Canti- | -\ i) e medida
zonas rurales y producto | dad
urbanas de Sarhua
Material: Maguey i Cuadros 5 Unidades
pintados

Forma: cuadrado

Cantidad de ] )
cuadrantes: 1 Lista de materiales

Dimensiones del

Descripcion | Canti- | Unidad de | Observa-

cuadro: 40 cm x o
40 om N del material dad medida ciones
Partes o Madera ' De 40 cm x
piezas que lo 1 maguey 2 Unidades 40cm
conforman: 2 Tierras de 500 | Gramos | Rojo, amari-
* Unatablade . color lloy negro
Mmaguey. Croquis del cuadro 3 Bolsas de 2 |Unidades |De
* Escgna. burbujas 42 cmx
pacientes 42cm
g'gf/rlgﬂsgpor 4 |LjssN 40 2 |Pliegos
y 280
esperando ,
atencion en 5 bolsa de 2 Unidades | Bolsa de
el centro papel de color carton
médico de la 42cm x 42vem
comunidad. 6 Etiquetas de 2 Unidades | En forma de
o Marco: cintas papel bon de diptico de 6
horizontales: 120gr. cmx9cm
figuras 7 Tachuelas 100 | Gramos
geométricas; —
cintas verticales: 8 Cola sintética | 1 Pomo De 100
flores. gramos
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5. Lista del equipamiento basico para elaborar el producto

La lista del equipamiento para elaborar el producto incluye las herramientas, instru-
mentos, maquinas y mobiliario.

» Estructura de lista de equipamiento basico. La lista presenta informacion sobre la
denominacion del equipo, la cantidad y la unidad de medida.

Lista de equipamiento basico

Equipamiento Cantidad Unidafl de Observacion

medida

Sierra 1 Unidad Manual

Azuela N.° triple cero 1 Unidad Pequerio

Pincel 1 Unidad

Pincel plano N.° 2 1 Unidad

Pincel plano N.° 4 1 Unidad

Pincel plano N.° 10 1 Unidad

Brocha de una pulgada 1 Unidad

Martillo 1 Unidad Mediano

Alicate 1 Unidad Mediano

Tijeras 1 Unidad Grandes

Wincha 1 Unidad De 3 metros

6. Procesos y operaciones basicas para la confeccion

Un producto textil se elabora en una secuencia de procesos (tareas) y operaciones
que transforman los materiales, el talento humano (fuerza, conocimiento, habilidad
técnica y actitud), la energia (eléctrica), el equipamiento y la informacion técnica (di-
seno: especificaciones dibujos / planes de accion) en un producto terminado (bien o
servicio) que satisface la necesidad o soluciona el problema del cliente.

Al conjunto formado por los materiales, el talento humano, la energia y el equipamien-
to y la informacion técnica se le denomina “entrada”; a los resultados de un proceso,
“producto parcial o producto semiterminado”, el cual constituye la entrada del siguien-
te proceso; y al resultado de un conjunto de procesos se le denomina “producto ter-
minado”.
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Proceso. Se define el proceso como un conjunto de operaciones que son reali-
zadas por una persona o grupo de personas para transformar las entradas en un
resultado (producto semiterminado).

En el tallado en piedra de huamanga los procesos son:

Seleccion de material.

Primer corte de la madera (maguey).

Habilitado de la madera de acuerdo con la necesidad.
Preparacion del soporte (tallado con una azuela de la madera).
Colocacion de gancho para colgar.

Aplicacion de la base.

Separacion de cuadrantes y cintas.

Dibujo de cada cuadrante y cada cinta.

Delineado de los dibujos.

Borrado de los dibujos realizados a lapiz.

Pintado matizando el color.

Dibujo y pintado de los detalles de los personajes.

Delineado del contorno de la pintura.

Escribir los nombres correspondientes de cada actividad realizada.
Aplicacion del barniz.

7. Flujograma

Denominado también diagrama de flujo, es una representacion grafica de la secuencia
de las tareas y operaciones que se deben realizar para la elaboracion o fabricacion de
un bien o la prestacion de un servicio. La representacion de las tareas u operaciones
se realiza utilizando simbolos normalizados y/o descripciones y barras que permiten
programar y comunicar las acciones que se deben llevar a cabo para la elaboracion
del producto.

Los flujogramas tienen importancia porque permiten:

Comunicar y comprender las tareas y operaciones que se realizaran para la elabo-
racion del producto.
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— Programar el tiempo estimado de ejecucion de las tareas y operaciones. }

— Gestionar el proceso de elaboracion o fabricacion del producto.

— Cuantificar la mano de obra directa, la cual sirve como referente para el presupuesto.
— Facilita la consulta en caso de dudas sobre el proceso.

Existen varios tipos de flujogramas, como el diagrama de operaciones y procesos

(DOP), el diagrama de analisis de procesos (DAP), el diagrama de Gantt, el diagrama
de PERT, etcétera.

En esta oportunidad solo desarrollaremos el diagrama de Gantt.

8. El diagrama de Gantt

Es una herramienta grafica (grafico de barras horizontales) cuyo objetivo es establecer
y programar secuencialmente las tareas (procesos) que se realizaran para elaborar un
producto.

El diagrama tiene dos partes: la primera indica el nombre del producto y la cantidad
que se va a producir. La segunda contiene la fecha de inicio y término, la duracién de
las tareas y las fechas de cada parte del proceso.

Ejemplo de diagrama de Gantt (para producir productos durante un proceso de apren-
dizaje)":

1 Enlasinstituciones de formacion técnica se aprende una especialidad produciendo uno o varios productos
(se aprende haciendo). Durante el aprendizaje los procesos son lentos y responden a la secuencia de las
actividades de aprendizaje programadas, por lo que la produccion de un producto puede durar varios dias
0 meses.

En las empresas la confeccion de un producto es rapida. Dependiendo de la complejidad de este, los
procesos pueden duran minutos, y el producto terminado se puede obtener en algunos casos en menos
de una hora. El menor tiempo de produccion es un factor para reducir el costo de produccion.
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Productos por producir

Jaboneras cilindricas

Diagrama de Gantt

Selecciéon de material 9 /11 9/11 1 hora
Primer corte de la madera

(maguey) 9 /11 9/11 1 hora
Habilitado de la madera de

acuerdo con la necesidad 9/m 911 2 horas
Preparacion del soporte

(tallando con una azuela la 16/11 16/11 2 horas
madera)

Colocacion de gancho para .
colgar 16/11 16/11 5 minutos
Aplicacién de la base 23/11 23/11 1 hora

Diagrama de Gantt

Dibujo de cada cuadrante y
cada cinta 30/11 30/11 3 horas
Delineado de los dibujos 30/11 30/11 1 hora
Borrado de los dibujos .
realizados a lApiz 30/11 30/11 5 minutos
Pintado matizando el color 07/12 07/12 3 horas
Dibujo y pintado de los detalles
de 1os personajes 14/12 14/12 2 horas
Delineado del contorno de la
pintura 2112 21/12 1 hora
Escribir los nombres 1 hora
correspondientes de cada 2112 21/12
actividad realizada
Aplicacion del barniz 2112 | 21/12 1 hora
2112 2112
9/11 21/12
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TERCERA UNIDAD

Realizamos el proceso de preparacion del soporte
y dibujo de las escenas de los cuadrantes y dibujo de cintas

En la presente unidad desarrollaremos las competencias y capacidades del area
Educacion para el Trabajo

Competencia |

Gestiona proyectos
de emprendimiento
econdémico o social.

Capacidades

Crea propuesta de
valor.

Trabaja
cooperativamente
para lograr objetivos y
metas.

Desempenos

Selecciona la madera considerando
sus caracteristicas organolépticas y
fisicas.

Habilita las tablas de acuerdo con el
diseno y considerando las normas de
seguridad y aplica la base sobre el
maguey.

Prepara los pigmentos naturales
(tierras de color, vegetal), y dibuja las
escenas y las cenefas (separacion de
escenas) en la tabla de acuerdo con el

diseno.

del producto,

¢ Realiza la aplicacion de la pintura
(difuminados, sombreados, pintado
de detalles) de acuerdo con el disefio
y realiza el delineado del contorno
con lineas delgadas de las escenas
dibujadas en la tabla y aplica el
protector para preservar el acabado

Esta unidad tiene una duracion de cuatro semanas y comprenden las siguientes acti-

vidades:
Actividad de aprendizaje Propdsitos de aprendizaje Ejecucion
9. Realizamos la preparacion | * Realizar la preparacion del soporte y de la Novena
del soporte y preparacion base para la tabla pintada que estamos semana
de la base. realizando como proyecto.
10.Realizamos el dibujo de * Hacer el dibujo de las cintas en las tablas Décima
las cintas. pintadas que estamos realizando como semana
proyecto.
11.Realizamos el dibujo de * Realizar el dibujo de escenas del pintado de | Décima
las escenas. tablas de Sarhua, de acuerdo con el disefio | primera
y considerando las normas de seguridad. semana
12.Elaboramos el flujograma | ¢ Elaborar la lista de materiales, flujograma Décima
para la confeccion del para la confeccién del producto solucién. segunda
producto. semana
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GUIA METODOLOGICA N.°9

iHola! iBienvenidas y bienvenidos!

Esta “Guia metodoldgica” te brindara orientaciones y una se-
cuencia de acciones que debes realizar para desarrollar las acti-
vidades de aprendizaje programadas para la novena semana de
desarrollo del Modulo formativo: Pintura en tablas de Sarhua de
soporte suave. Ademas de la guia, cuentas con la Hoja de Infor-
macion N.° 9y la Hoja de Actividades N.° 9, a lo que se suma el
apoyo del profesor o profesora del area 'y de tus familiares.

Propésitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana

* Realizar la preparacion del soporte y de la base para la tabla pintada que estamos
realizando como proyecto.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por:

* Soporte para la tabla pintada que estamos realizando como proyecto.

* Base para aplicar al soporte de la tabla pintada que estamos realizando como pro-
yecto.

* Soporte con base para la tabla pintada que estamos realizando como proyecto.

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 9.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan
presentando. El 0 ella, a su vez, te brindaran las orientaciones gue necesitas para
alcanzar los propoésitos de aprendizaje.

Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electronico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comentarios
y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modificacio-
nes indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.
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Actividades que realizaremos para alcanzar los propdsitos de
aprendizaje

1.

Revisa la Hoja de Actividades N.° 9. En ella encontraréas las labores que debes realizar
y el esquema de los productos. La informacion que necesitaras para desarrollar las
actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informacion N.° 9.

Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia”’ de la Hoja de
Informacion N.° 9. Estas actividades tienen por finalidad reconocer cuanto conocen
tU'y tus familiares sobre los proyectos de emprendimiento. Para ello, te sugerimos
lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

 Dialoga con tus padres, hermanos, hermanas u otros familiares que se encuentren
en tu domicilio sobre las actividades.

* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

Lee la informacion de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la Hoja
de Informacion N.° 9. En esta seccion se presenta informacion sobre proyectos de
emprendimiento, las etapas que comprende y el plan de trabajo. Te sugerimos que
orientes la lectura a identificar la informacion que requieres para desarrollar las activi-
dades. Puedes utilizar la técnica del subrayado, del sumillado u otra que conozcas.

Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Esta seccion contiene acciones que
te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyecto de
emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y la elabo-
racion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la eviden-
cia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios, envia tu trabajo
por correo electronico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo contrario, archi-
valo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se inicien las sesiones
presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las actividades
académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los que
elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo al maes-
tro o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que te ayude a
evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

. Revision de la Hoja de Actividades N.° 9

Actividad ‘ Fecha ‘ Hora

Revision de la Hoja de Informacion N.° 9

Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 9

LD

Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 9

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

Elabora un organizador de informacion en el que explicites los materiales, herramien-
tas que se utilizan y los procedimientos que se realizan para elaborar el soporte de
madera natural.

Procedimiento Herramienta que se utiliza Material

Actividad N.° 2

Elabora el soporte para la tabla pintada que estas realizando como proyecto. Toma
una foto de cada procedimiento que realizas y enviala a tu profesor por WhatsApp o
por correo electronico, indicando que las imagenes corresponden a la actividad N.°
2 de la semana 9. Si no tienes el teléfono, en esta hoja de actividades describe cada
proceso que estas realizando.
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Elabora un organizador de informacion en el que explicites los materiales, las herra-
mientas que se utilizan y los procedimientos que se realizan para preparar la base.

Procedimiento

Equipo

Material

Actividad N.° 4

Prepara la base que aplicaras en el soporte de la tabla pintada que estéas realizando
como proyecto. Toma una foto de cada procedimiento que llevas a cabo y enviala a tu
profesor por WhatsApp o por correo electronico, indicando que las imagenes corres-
ponden a la actividad N.° 4 de la semana 9. Si no tienes el teléfono, en esta hoja de
actividades describe cada proceso que estas realizando.
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Actividad N.° 5

Elabora un organizador de informacion en el que explicites los materiales, las herra-
mientas que se utilizan y los procedimientos que se realizan para aplicar la base en el
soporte.

Procedimiento Equipo Material

Actividad N.° 6

Aplica la base en el soporte de la tabla pintada que estas realizando como proyecto.
Toma una foto de cada procedimiento que realizas y enviala a tu profesor por WhatsA-
pp O por correo electronico, indicando que las imagenes corresponden a la actividad
N.° 6 de la semana 9. Si no tienes el teléfono, en esta hoja de actividades describe
cada proceso que estas realizando.
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HOJA DE INFORMACION N.°9

Partiendo de nuestra
experiencia

Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, te presentamos
las siguientes actividades. Debes dar la
respuesta dialogando con los integrantes
de tu familia.

Actividad N.° 1

En el pintado de tablas de Sarhua, éa qué le llamamos soporte y de qué materiales se
elabora?

Actividad N.° 2

En el pintado de tablas de Sarhua, éa qué le llamamos base y de qué materiales
se elabora?
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Buscamos y exploramos informacion

Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos vy reflexionaremos sobre la lista de mate-
riales y las tareas que realizaremos para elaborar o fabricar un pro-
ducto. Lee la informacion que te presentamos tratando de encontrar
respuesta a las siguientes preguntas:

LQué es soporte?

¢Cuéles son los pasos para elaborar el soporte?

¢Qué es la base?

Pasos para elaborar la base.

REALIZAMOS LA PREPARACION DEL SOPORTE Y DE LA BASE

1.

¢(Qué es el soporte?

Es la superficie sobre la que se dibuja y aplica el co-
lor en una pintura. Cumple la misién de portar el fondo
(base) y las capas de pintura. El soporte y el color son
los dos elementos indispensables de este arte.

El soporte es la parte sélida de las pinturas artisticas.
Puede ser una tabla o panel de madera, un lienzo, un
muro o piso, un pliego de papel o cartén o una pieza
de metal. El fondo es una capa que se encuentra en-
tre el soporte y las capas de pintura y facilita la adhe-
rencia de la pintura. Las capas de pintura (color) son
las combinaciones de color que dan forma, color y textura a la composicion pictorica.

2. Tipos de soportes: materiales para soportes

Los soportes para pinturas pueden ser:

a. Tablas o paneles de madera naturales

La tabla o panel es una pieza de madera plana, alargada y generalmente de forma
rectangular. Para que pueda ser utilizada como soporte de pintura sus caras deben
ser totalmente planas y tersas, debe es-

tar totalmente seca, no debe tener grietas,

nudos, restos de cortezas y, sobre todo,

no debe tener defectos naturales (hue-

cos, podredumbres, etcétera) y defectos

fisicos (alabeo).

Para realizar las tablas pintadas de Sarhua
se utilizan tablas de maguey o de eucalipto.

Tablas de maguey. La madera natural
mas usada es el maguey, planta de
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gran impacto socioecondémico debido a los multiples usos dependiendo de la re-
gion donde se cultiva. Se emplea como planta ornamental o fuente de combustible
vegetal. Asi mismo, cumple funciones como mate-

rial de construccion, hasta aplicaciones culturales,

recreativas, medicinales y espirituales.

El maguey es una planta formada por largas hojas
gruesas y suculentas que crecen comunmente en
disposicion de roseta. La planta tiene un tallo lenoso
que alcanza aproximadamente 5 metros de altura. De
esta parte de la planta se obtiene la tabla para la pin-
tura.

Es ademas una planta desértica; crece en lugares
soleados con temperaturas calidas y ambientes
bastante secos. No es que no necesite agua, pero
gracias a su sistema de raices y al hecho de que es
una planta suculenta, soporta las sequias mejor que
muchas otras plantas.

* Tablas de eucalipto. El eucalipto es un arbol que cumple un importante papel eco-
nomico, ya que su madera es muy apreciada en la industria de la madera y del pa-
pel. Es utilizado también para la obtencion de algunos componentes medicinales.

Es un arbol de gran porte que
puede llegar a medir hasta 70
metros de altura. Su tallo es recto
y lefoso, y de él se obtienen las
tablas para pintar.

El eucalipto es una planta que
se desarrolla en climas frescos
y himedos. Los frios excesivos
no son aptos para estas plantas,
aunque pueden tolerar tempera-
turas de -3 °C hasta -5 °C.

b. Tableros de derivados de madera: triplay, trupan (MDF)

Los tableros de derivados de madera son materiales elaborados industrialmente. En-
tre los mas utilizados como soporte para pintura estan el triplay y el trupan.

* Jablero de triplay. Es un tablero elaborado mediante un proceso de laminado de cha-
pas de madera blanda pegadas unas a otras. El
triplay mantiene las caracteristicas organolépticas
naturales de la madera: color, vetas, textura. Se
fabrican diversos espesores; los mas usados son
los de 4 mm, 6 mm, 10 mmy 20 mm.
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* Trupan (MDF). Es un tablero elaborado con las fibras de madera prensadas con
resinas sintéticas mediante fuerte presion y calor. Esta técnica mejora notablemente
la estabilidad dimensional del tablero, y le permite obtener el aspecto de madera
maciza; sin embargo, no mantiene las caracteristicas organolépticas naturales de
la madera.

Pasos para elaborar el soporte de

madera natural:

Definir el tamano del soporte (largo, ancho y espe-
sor).

Seleccionar el tronco de madera considerando las
dimensiones que se requieren, la humedad (debe estar seco) y los defectos
fisicos (no debe tener rajaduras, nudos y no debe estar alabeada).

Cortar el tronco para obtener una tabla del espesor requerido (utilizando la azue-
la, sierras eléctricas o serruchos).

Limpiar el corazén de maguey (yaqgllar) con la azuela.

Nivelar la superficie utilizando la azuela, cepillo de carpintero o lijadoras eléctri-
cas. La tabla debe quedar totalmente plana y recta; puedes comprobar la plani-
tud utilizando una regla o una escuadra de carpintero.

Lijar la superficie utilizando lijas de grano medio y lija fina.

Tronco seleccionado Cortar el tronco Nivelar la superficie la Lijar la superficie la Soporte
considerando las en tablas utilizando tabla con la azuela tabla con lija fina terminado
dimensiones requeridas la azuela

Pasos para elaborar el soporte de derivados de madera:

 Definir el tamano del soporte (largo, ancho). El croquis o el plano seran la

referencia para establecer las dimensiones de largo, ancho y espesor del
triplay o trupan del soporte.

» Trazar el tamano sobre el tablero de triplay o trupan. Para ello se utiliza una win-

cha o regla para medir, y un lapiz y una escuadra de carpintero o una regla para
trazar. Se debe evitar el doble trazo, porque puede generar confusiones durante
el corte.
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e Cortar el tablero utilizando sierras o serruchos.
* Lijar la superficie usando lijas de grano fino.

Trazar el tamano Cortar el tablero utilizando Lijar la superficie la Soporte
requerido sierras o serruchos tabla con lija fina terminado

5. La preparacion de la base

a. ¢Qué es la base?

Es un sellador. Se trata de una solucion espesa que se utiliza para cubrir los poros
de la madera y formar una superficie totalmente tersa. Los selladores son ela-
borados a base de talco americano o tierra de color blanco mezclada con cola

sintética.
Materiales y equipos para elaborar la base
(medida aproximada: 20 cm x 7 cm)
Materiales Equipos
v’ Tierra blanca (1/2 kilo). v Recipiente (pequefo).
v' Cola (1/4 kilo). v Brocha.
v' Agua (medio litro). v Malla para filtrar (medias de nylon).

b. Pasos para elaborar la base:

¢ Moler la tierra de color utilizando un mortero o un batan.
e Cernir la tierra molida en cernidor de malla fina.

* Mezclar la tierra de color con el agua, en un recipiente que puedes elaborar
reciclando botellas de gaseosas.

* Filtrar (tamizar) la mezcla utilizando un colador de malla muy fina, que puedes
elaborar reciclando las medias de nylon que utilizan las mujeres.

* Agregar la cola sintética a la mezcla realizada; remover utilizando una paleta de
madera.

* Diluir la mezcla realizada; si esta muy espesa, se debe diluir con agua.
c. Pasos para aplicar la base

* Limpiar la superficie utilizando un pano de algodon. El soporte debe estar total-
mente seco, libre de grasa, suciedad o de otros materiales extranos.
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* Lijar la superficie de la madera utilizando lijas de grano medio y grano fino.
* Aplicar la primera mano de base utilizando una brocha.

* Cuando esté totalmente seca, suaviza la superficie utilizando una lija fina y lim-
pia el polvo del lijado utilizando un pano de algodon.

* Aplicar la segunda mano de base utilizando una brocha.
* Suavizar la superficie utilizando una lija de grano fino.

* Limpiar el polvo de la superficie lijada.

Aplicacion de la primera Lijado y limpieza de la Aplicacién de la Suavizado de la Soporte con base
mano de base superficie segunda mano de base  superficie con lija fina

Las normas de seguridad:

Utilizar ropa de trabajo y equipo de seguridad (mascarillas). Es indispensable que
utilices la mascarilla, porque el polvo de la lija esta compuesto por particulas muy
pequenas que al respirar pueden ingresar en tu organismo.

Usar las herramientas para la funcion para la que fueron disenhadas. Por ejemplo, la
wincha es un instrumento para medir, no para golpear algo; la brocha se utiliza para
pintar, no para golpear o para mezclar la base, etcétera.

Emplear solo las herramientas que estan en buenas condiciones. El mango de la
azuela debe tener un buen filo; el serrucho debe estar afilado y trabado y con el
mango no danado; las brochas deben estar completamente limpias.

Mantener la atencion durante el uso de las herramientas de corte y de aserrado.
Estar concentrado en lo que estas haciendo para evitar los accidentes. Recuerda
que las herramientas de corte tienen un filo que te puede ocasionar heridas o cortes
muy profundos en la piel si no tienes cuidado.

Después de utilizar las herramientas, coldcalas en sus respectivos lugares limpian-
dolas con mucho cuidado para no accidentarse. Ten especial cuidado con las bro-
chas y los recipientes donde realizas las mezclas.
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GUIA METODOLOGICA N.° 10

iHola! iBienvenidas y bienvenidos!

Esta “Guia metodolégica” te brindara orientaciones y una secuencia de acciones que
debes realizar para desarrollar las actividades de aprendizaje

programadas para la décima semana de desarrollo del Mo-

dulo formativo: Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave.

Ademas de la guia, cuentas con la Hoja de Informacion N.° 10

y la Hoja de Actividades N.° 10, a lo que se suma el apoyo del

profesor o profesora del area y de tus familiares.

Propésitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana

* Hacer el dibujo de las cintas en las tablas pintadas que estamos realizando
como proyecto.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por:

* Lamina de dibujos de cintas aplicando lineas rectas, curvas y onduladas.

* Dibujo de las cintas de las tablas pintadas que estamos realizando como proyecto.
* Lamina de dibujo de las siluetas de la figura humana (masculina y femenina).

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 10.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan
presentando. El o ella, a su vez, te brindaran las orientaciones que necesitas para
alcanzar los propositos de aprendizaje.

Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electronico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comentarios
y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modificacio-
nes indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.
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Actividades que realizaremos para alcanzar los propdsitos de
aprendizaje

1.

Revisa la Hoja de Actividades N.° 10. En ella encontraras las labores que debes realizar
y el esquema de los productos. La informacion que necesitaras para desarrollar las
actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informacion N.© 10.

Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia” de la Hoja
de Informacion N.°10. Estas actividades tienen por finalidad reconocer cuanto cono-
cen tu y tus familiares sobre los proyectos de emprendimiento. Para ello, te sugeri-
mos lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

* Dialoga con tus padres, hermanos, hermanas u otros familiares que se encuentren
en tu domicilio sobre las actividades.

* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

Lee la informacion de la seccion “‘Buscamos y exploramos informacion” de la Hoja
de Informacion N.° 10. En esta seccion se presenta informacion sobre proyectos de
emprendimiento, las etapas que comprende y el plan de trabajo. Te sugerimos que
orientes la lectura a identificar la informacion que requieres para desarrollar las activi-
dades. Puedes utilizar la técnica del subrayado, del sumillado u otra que conozcas.

Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Esta seccion contiene acciones
que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyecto de
emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y la elabo-
racion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la evi-
dencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnolégicos necesarios, envia tu tra-
bajo por correo electronico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo contrario,
archivalo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se inicien las se-
siones presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las actividades
académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los que
elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo al maes-
tro o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que te ayude a
evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

. Revision de la Hoja de Actividades N.° 10

Actividad ‘ Fecha ‘Hora

Revision de la Hoja de Informacion N.° 10

Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 10

Al ™

Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 10

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

Siguiendo las indicaciones que te presentamos, haz los siguientes dibujos de cintas.

1.1. Observa la cinta de Sarhua que te presentamos (esta formada por lineas rectas
horizontales y verticales) y dibujala en el espacio en blanco.

1.2. Dibuja una cinta utilizando la iconografia de las tablas pintadas de Sarhua en la
que se aplique el trazo de lineas rectas horizontales y verticales.

1.3. Observa la cinta de Sarhua que te presentamos (esta formada por lineas cur-
vas y onduladas) y dibujala en el espacio en blanco.
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1.4. Dibuja una cinta utilizando la iconografia de las tablas pintadas de Sarhua en la
que se aplique el trazo de lineas curvas y onduladas.

Actividad N.° 2

Dibuja las cintas en la tabla pintada que estas realizando como proyecto. Toma una
foto de cada procedimiento que realizas y enviala a tu profesor por WhatsApp o por
correo electronico, indicando que las imagenes corresponden a la actividad N.° 2 de la
semana 10. Si no tienes el teléfono, en esta hoja de actividades describe cada proceso
que estas realizando.
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Actividad N.° 3

Siguiendo los procedimientos descritos en la hoja de informacion, dibuja la silueta
de la figura frontal masculina teniendo en cuenta las proporciones del canon de ocho
cabezas.

Actividad N.° 4

Siguiendo los procedimientos descritos en la hoja de informacion, dibuja la silueta
de la figura frontal femenina teniendo en cuenta las proporciones del canon de ocho
cabezas.
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HOJA DE INFORMACION N.° 10

Partiendo de nuestra
experiencia

Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, te presentamos las
siguientes actividades. Debes dar la respuesta
dialogando con los integrantes de tu familia.

Actividad N.° 1

Observa la tabla pintada que te presentamos y menciona sus principales elemen-
tos.
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Actividad N.° 2

Describe los procedimientos que se deben seguir para dibujar la silueta de la figura
humana.

Buscamos y exploramos informacion
Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos y reflexionaremos sobre el dibujo de las
cintas y la figura humana en las tablas de Sarhua. Lee la informacion
gue te presentamos tratando de encontrar respuesta a las siguientes
preguntas:

* ¢Qué es una cinta?
* (Qué es un cuadrante?
* ¢Qué tipos de lineas se aplican en el dibujo de cintas?

* ¢(Cuales son los procedimientos para dibujar la silueta de la figura humana?
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Dibujo de las cintas y siluetas de la figura humana

Las pinturas de tablas tienen dos elementos principales: los cuadrantes y las cintas.

1. Las cintas

Llamadas también grecas, son dibujos

que separan un cuadrante de otro. Pueden ser
dibujos de flores silvestres, animales, plantas,
cereales, figuras geométricas, ginqu o zig-zag,
estrellas como llamapa Chakin o la representa-
cion abstracta de qucha o laguna, o pepa de du-
razno (duraznupa murun), etcétera. Asi mismo,
incluyen objetos propios de la comunidad, tales Cinta
CcOmMo ceramicas.

Cuadrante

Estas separaciones tienen una carga simbdlica

para el pueblo. Las cintas son muy variadas,

lo que se debe a que son consideradas como

la evocacion del Wamani de cada una de las Cuadrante
familias que se representan en las tablas. Los

sarhuinos aun conservan la originalidad del

quehacer cotidiano y el conocimiento histérico Cinta
del mundo andino.

La medida de la cinta depende del tamano del soporte que se va a utilizar: si emplea-
mos un soporte de 30 cm x 7 cm, entonces la cinta debera medir 1 cm.

2. Los tipos de lineas en el dibujo de cintas

Las cintas estan formadas por un conjunto de lineas que dan forma a una diversidad
de figuras. Las lineas que se utilizan para dibujar cintas son las siguientes:

* Lineas rectas.
* Lineas curvas.
* Lineas onduladas.
* Lineas quebradas.
* Lineas mixtas.

a. Linea vertical.

Es aquella linea recta que coincide con la trayectoria que describe un cuerpo al caer
atraido por la gravedad. Esta linea la vemos generalmente en el vértice de las pare-
des, en las lineas de los troncos de los arboles y en todo objeto que esté alargado
hacia abajo y arriba. La linea vertical se asocia con la idea de elegancia, dignidad,
altivez, vitalidad, fuerza, desafio, permanencia, seguridad, confianza e incluso con
cierto caracter falico, viril.
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b. Linea horizontal.

Es aquella linea recta que coincide con la linea del horizonte. Esta linea la vemos en
el borde del agua en reposo, en el borde de las mesas, etcétera. La linea horizontal
esta asociada a la idea de reposo, estabilidad, calma, serenidad, paz, tranquilidad
y, en general, estatismo y pasividad, ademas de asociarse con la distancia y el ho-
rizonte lejano.

Ejemplo de dibujo iconografico de la chacana con lineas verticales y horizontales.

. Lineas diagonales.

Son aquellas que se posicionan de manera transversal. Las podemos observar si
inclinamos una recta a la derecha o a la izquierda. A partir de su relacion con los
cuerpos en caida por su posicion inestable, se asocian con fendmenos dinamicos,
de agitacion, lucha, movimiento, inestabilidad y hasta confusion.

Ejemplo de dibujo de cintas con lineas diagonales.

d.Linea curva.

Es una linea constituida por una sucesion continua de puntos que varia de direccion
paulatinamente para dar formas curvadas o redondas. Las lineas curvas pueden ser
abiertas o cerradas. La principal caracteristica de las lineas curvas es su progresivo
cambio de direccion, lo cual genera la constitucion de formas redondas o curvadas,
movimiento, volumen y ritmo en las representaciones dibujadas.

Ejemplo de dibujo de cintas con lineas curvas.

e. Lineas onduladas.

Es la representacion grafica de una serie de curvas, en progresivo cambio de di-
reccion. Estan formadas por fragmentos de arcos enlazados entre si formando una
secuencia de ondas. Estas pueden ser lineas onduladas abiertas, cuando las on-
dulaciones son ligeras, y pueden ser lineas onduladas cerradas cuando las ondu-
laciones son pronunciadas o profundas.

Ejemplo de dibujo de cintas con lineas onduladas.
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f. Lineas quebradas.

Estan formadas por lineas rectas que se cortan entre siy llevan direcciones diferen-
tes. Generan la sensacion de quiebre, desorden, incertidumbre, indecision, etcéte-
ra. Todo lo que vayas a dibujar y necesite quiebres o desorden lo puedes hacer con
estas lineas. Pueden ser abiertas o cerradas, las cuales solo se diferencian entre si
por su forma.

3. Los cuadrantes

Tabla pintada presenta en 3
cuadrantes el proceso de la

Los cuadrantes son la parte central de lana, tefiido y tejido en telar
la tabla pintada de Sarhua. En ellos se de cintura
dibujan las escenas que contienen los Cuadrante
hechos, costumbres o eventos que se Presenta la escena de
quiere comunicar o representar median- tejido en telar de cintura
te la pintura.

L ) Cuadrante
Cada escena es una compaosicion pic- Presenta la escena del
térica que grafica el hecho o evento que proceso de tefido

ocurre en la realidad. En ese sentido,
se dibuja y pinta el contexto donde se
desarrolla, a las personas, los animales

e ) > Cuadrante
que participan y los objetos que se utili- Presenta la escena del
zan en las actividades que se pretende proceso de la lana
representar en la tabla pintada. Titulo: Proceso de la lana, tefido y tejido a cintura en telar.

Maestras; Valeriana y Venuca
Para dibujar las escenas se requiere prime-
ro aprender a dibujar la figura humana de varones, mujeres, ninos y niNas en diferentes
posiciones.

a. Dibujo de la silueta de las personas en los cuadrantes

En las escenas se representa a las personas
realizando alguna actividad. Para dibujarlas se
requiere aprender a dibujar la figura humana
masculinay femenina en sus principales posiciones
(frontal, de espaldas, de perfil, en posicion de %,
etcétera) y realizando movimientos explicitos e
implicitos.
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* Procedimientos para dibujar la silueta frontal masculina o femenina
El dibujo de la figura humana comprende los siguientes procesos:

— Trazado de caja y las lineas de referencia de la propor-
cionalidad. Consiste en el dibujo de un rectangulo de ocho
cabezas de alto por dos cabezas de ancho, en cuyo inte-
rior se dibuja la figura humana ideal. El rectangulo se di-
vide por lineas horizontales paralelas que generan ocho
espacios iguales, los cuales sirven como referencia para
establecer los tamanos y dibujar formas y volimenes de
las partes del cuerpo humano. El rectangulo se traza con
lineas muy ligeras y muy finas, pues solo son lineas de re-
ferencias que, finalizado el dibujo, se deben borrar, porque
no forman parte de la figura dibujada.

— Dibujo de la estructura basica. Consiste en dibujar la es-
tructura del cuerpo humano utilizando formas geomeétricas
basicas y segmentos. La cabeza se representa mediante
un circulo o una figura ovoide; el torso y la cadera, por un
triangulo, rectangulo o circulo; las extremidades, por seg-
mentos; y las articulaciones, por pequenos circulos que in-
dican el punto de quiebre. A esta forma de representacion
se le denomina técnica de la figura de palo o esquema
de segmentos. Este esquema se dibuja utilizando trazos
ligeros y finos para que sean faciles de borrar o impercep-
tibles una vez que se haya finalizado el dibujo.

— Dibujo de la estructura de la forma y volumen del cuerpo
humano. Consiste en dar forma y volumen a cada parte
de cuerpo humano (torso, brazos, piernas, manos, pies, etcétera), es decir, en incor-
porar musculos y carne al esqueleto que se esquematizod
en el paso anterior. Para representar la forma y volumen
de las partes se utilizan figuras y voliumenes geométricos:
circulo, 6valo, rectangulo, triangulo, cubo, prisma, cilindro,
etcétera. No se trata de dibujar la forma con detalles o tal
como es en la realidad, sino de dibujar formas generales
0 englobantes. A esta forma de representacion se le de-
nomina también esquema geomeétrico del cuerpo humano
0 esquema de forma y volumen del cuerpo humano. Este
esquema se dibuja también utilizando trazos ligeros vy fi-
nos para que sean faciles de borrar o imperceptibles una
vez que se haya finalizado el dibujo.
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— Dibujo de los detalles y caracteristicas anatomicas. Consiste en dibujar los deta-

lles y caracteristicas anatomicas de cada una de las partes a partir del esquema
geométrico dibujado en el procedimiento anterior.

— Dibujar la vestimenta. A partir de la figura humana se dibuja la vestimenta conside-
rando el movimiento que esta tiene y sus caracteristicos especificas (el dibujo de

la vestimenta con las caracteristicas de la pintura de Sarhua lo desarrollamos en la
sesion N.° 13).
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PASO 1. PASO 2. PASO 3. PASO 4
Trazar las lineas de  Dibujar el esquema  Dibujar el esquemade | "2
referencia de la de segmentos forma y volumen ctorstions
: 4 caracteristicas
proporcionalidad oM
anatomicas

PASO 5.
Dibujar la
vestimenta

* Procedimientos para dibujar la silueta frontal masculina

PASO 1. PASO 2. PASO 3.
Trazar las lineas de Dibujar el esquema Dibujar el esquema de
referencia de la de segmentos forma y volumen

proporcionalidad
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PASO 4.
Dibujar los detalles y
caracteristicas
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* Procedimientos para dibujar la silueta frontal femenina

PASO 1. PASO 2. PASO 3. PASO 4.
Trazar las lineas de Dibujar el esquema Dibujar el esquema de Dibujar los detalles y
referencia de la de segmentos formay volumen caracteristicas

proporcionalidad

* Procedimientos para dibujar la silueta del perfil masculino

PASO 1 PASO 2 PASO 3 PASO 4
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* Procedimientos para dibujar la silueta del perfil femenino

PASO 1 PASO 2 PASO 3 PASO 4

* Procedimientos para dibujar la silueta femenina en movimiento

PASO 1. PASO 2. PASO 3. PASO 4.
Trazar las lineas de  Dibujar el esquema Dibujar el esquema  Dibuijar la vestimenta
referencia de la de segmentos de formay volumen con sus detalles
proporcionalidad y caracteristicas
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GUIA METODOLOGICA N.° 11

iHola! iBienvenidas y bienvenidos!

Esta “Guia metodolégica” te brindara orientaciones y una secuencia de acciones que
debes realizar para desarrollar las actividades de aprendizaje

programadas para la décima primera semana de desarrollo

del Modulo formativo: Pintura en tablas de Sarhua de soporte

suave. Ademas de la guia, cuentas con la Hoja de Informacion

N.° 11 y la Hoja de Actividades N.° 11, a lo que se suma el

apoyo del profesor o profesora del area y de tus familiares.

Propdsitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana

* Realizar el dibujo de escenas del pintado de tablas de Sarhua, de acuerdo con el
diseno y considerando las normas de seguridad.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta
semana

El producto que elaboraremos esta semana esta constituido por:

* Lamina dibujo de la figura humana en movimiento explicito.

* Lamina dibujo de la figura humana en movimiento implicito.

¢Como se realizara la evaluacion?

Las orientaciones especificas para la elaboracion de los productos las encontraras en
la Hoja de Actividad N.° 11.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan
presentando. El o ella, a su vez, te brindaran las orientaciones que necesitas para
alcanzar los propositos de aprendizaje.

Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electronico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comentarios
y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modificacio-
nes indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.
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Actividades que realizaremos para alcanzar los propdsitos de
aprendizaje

1.

Revisa la Hoja de Actividades N.° 11. En ella encontraras las labores que debes realizar
y el esquema de los productos. La informacion que necesitaras para desarrollar las
actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informacion N.° 11.

Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia” de la Hoja
de Informacion N.° 11. Estas actividades tienen por finalidad reconocer cuanto co-
nocen tUy tus familiares sobre los proyectos de emprendimiento. Para ello, te suge-
rimos lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

* Dialoga con tus padres, hermanos, hermanas u otros familiares que se encuentren
en tu domicilio sobre las actividades.

* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

Lee la informacion de la seccion “‘Buscamos y exploramos informacion” de la Hoja
de Informacion N.° 11. En esta seccidn se presenta informacion sobre proyectos de
emprendimiento, las etapas que comprende y el plan de trabajo. Te sugerimos que
orientes la lectura a identificar la informacion que requieres para desarrollar las activi-
dades. Puedes utilizar la técnica del subrayado, del sumillado u otra que conozcas.

Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Esta seccion contiene acciones
que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyecto de
emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y la elabo-
racion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la evi-
dencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnolégicos necesarios, envia tu tra-
bajo por correo electronico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo contrario,
archivalo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se inicien las se-
siones presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es

necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las actividades

académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los que
elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo al maes-

tro

o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que te ayude a

evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

Actividad ‘ Fecha ‘ Hora

Revision de la Hoja de Actividades N.° 11

Revision de la Hoja de Informacion N.° 11

Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 11

LN

Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 11

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

Considerando las proporciones y los procedimientos explicados en la hoja de informa-
cion, dibuja la figura humana en movimiento explicito.
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Actividad N.° 2

Considerando las proporciones y los procedimientos explicados en la hoja de informa-
cion, dibuja la figura humana en movimiento implicito.
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HOJA DE INFORMACION N.° 11

Partiendo de nuestra
experiencia

Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, te presentamos las
siguientes actividades. Debes dar la respuesta
dialogando con los integrantes de tu familia.

Actividad N.° 1

En las pinturas que te presentamos, ¢{qué tipo de movimiento de la figura humana es-
tan realizando los personajes?

Actividad N.° 2

Observa la escena de la tabla pintada de Sarhua e indica: {qué nimero de personaje
se encuentra en movimiento explicito o movimiento implicito?

Personaje N.° 1.
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Buscamos y exploramos informacion
Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos vy reflexionaremos sobre el dibujo de la
figura humana en movimiento. Lee la informacion que te presentamos
tratando encontrar respuesta a las siguientes preguntas:

* ¢Qué es la proporcion en el dibujo de la figura humana®?

* ¢Qué es el equilibrio en el dibujo de la figura humana?

* (Cudles son las formas de movimiento en el dibujo de la figura humana?

* ¢(Cuadles son los procedimientos para dibujar la figura humana en movimiento
explicito?

* ¢(Cuadles son los procedimientos para dibujar la figura humana en movimiento
implicito?

DIBUJO DE ESCENAS CON FIGURA HUMANA EN MOVIMIENTO

Las tablas de Sarhua muestran elementos de la cosmovision andina y de las diversas
actividades que realizan los comuneros en su vida co-

tidiana. En las escenas de cada cuadrante se repre-

sentan dibujos de las personas realizando diversas

actividades. Para expresar la actividad que practican

se tiene que dibujar a las personas en movimiento, es

decir, en la posicion, con la actitud y la accion de traba-

jo que llevan a cabo.

Para realizar estos dibujos de la figura humana se re-
quiere tener conocimientos sobre proporcion, equili-
brio y tipos de movimientos.

1. Figura humana en movimiento

En el dibujo, la vitalidad y expresividad de la obra depende del movimiento que se
transmita; de ahi la gran importancia de considerar la expresion de movimiento a la
hora de dibujar. Para dibujar una figura en movimiento, debemos considerar los con-
ceptos de proporcion, equilibrio y tipos de movimiento.

a. Proporcion

El primer paso para dibujar el cuerpo humano es conocer las partes que lo con-
forman y entender la proporcion que guardan entre si. El estudio de estas propor-
ciones tuvo importante avance en el periodo conocido como Renacimiento, que se
desarroll6 en los siglos XV y XVI en Europa, principalmente en lItalia. Para lograr la
armonia perfecta o ideal de las proporciones del cuerpo humano, los artistas esta-
blecieron el canon para dibujar su figura.
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Entenderemos por canon a la regla que determina y relaciona las proporciones de
la figura humana partiendo de una medida basica de referencia, a la que se le llama
maodulo. La medida basica de referencia desde el Renacimiento hasta nuestros
dias es la dimension de la altura de la cabeza. A partir de esta referencia se puede
deducir el tamano total de la figura humanay el tamano de las diferentes partes que
la conforman.

Existen tres canones para determinar las proporciones de la figura humana:

* El canon de siete cabezas y media para la figura humana normal.
* El canon de ocho cabezas para la figura ideal.
* El canon de ocho cabezas y media para la figura heroica.

El canon mas usado en el dibujo de la figura humana es el canon de ocho cabezas,
que establece que la altura ideal de un hombre o una mujer es igual a la altura de
ocho veces la altura de la cabeza; el ancho a la altura de los hombros es igual a
dos veces la altura de la cabeza; el centro del cuerpo humano es el ombligo, y que
la figura humana con los brazos en cruz forma un cuadrado perfecto.

Para dibujar una figura humana aplicando el canon se deben considerar las siguientes
relaciones:
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Parte superior

del craneo ]
. Parte superior
Barbilla del craneo
Barbilla
Pezones
Pezones
Ombligo
. Ombligo
Entre piermas

Entre piernas
Punta de los dedos

Parte inferior de

las rodillas Rodillas
Piso _
Piso
Proporcionalidad de figura masculina Proporcionalidad de figura femenina

b. Equilibrio

Es el principio del arte que se preocupa por igualar
las fuerzas visuales en una obra de arte. El equilibrio
visual te hace sentir que los elementos han sido bien
distribuidos, mientras el desequilibrio causa una sen-
sacion de inquietud. Las fuerzas visuales deben ser
iguales a cada lado de un eje central.

Un punto importante para dibujar bien el cuerpo hu-

mano es proporcionarle un correcto equilibrio; esto va

muy de la mano con la expresion corporal, y es ne-

cesario para que la posicion en que dibujas a tus figuras refleje lo que quieres
expresar, o sea, que realmente parezca que estan caminando, corriendo o en una
posicion descansada sin que den la impresion de que se van a caer.

Para dibujar la figura humana en equilibrio se tiene que
ubicar el punto de equilibrio del ser humano. Este pun-
to se localiza exactamente en el ombligo. Sin importar
cuan comun o extravagante sea la postura, se extien-
de una linea perpendicular desde el punto de equilibrio
(ombligo) hacia el suelo. La linea debe llegar a un punto
de apoyo o en medio de dos.

Si la linea perpendicular toca el suelo y la figura no tiene
ningUn punto de apoyo, se tiene la impresion de que esta
va a caerse 0 se esta cayendo.

Si a partir de la linea vertical (eje), que indica el punto
de equilibrio, determinado peso del cuerpo se desplaza
hacia un lado, tenemos que compensar el otro lado con
la cabeza, los brazos, la cadera o las piernas. 203
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Posiciones de los ejes de equilibrio de la figura humana en movimiento.

* Tipos de equilibrio en la composicion.

Igual que una balanza queda equilibrada cuando el peso a ambos lados del eje
central es el mismo, el equilibrio en el dibujo se basa en la compensacion de las
fuerzas de modo que el resultado de ellas sea igual a 0 (cero), compensado 0
estabilizado.

— Composiciones estaticas o simétricas. Son las
que ubican los pesos visuales a ambos lados
del eje central (imaginario), de forma que los
dos lados atraen la vista por igual, expresando
asi calma, equilibrio y descanso (y, ojo, aburri-
miento en algunos casos).

— Composiciones dinamicas o asimeétricas. Cuando utilizamos
diferentes pesos visuales a ambos lados del encuadre, deci-
mOos que este es asimeétrico. El resultado son composiciones
dinamicas vy vitales.
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Diversas posiciones del eje vertical en las composiciones dindmicas.

c. Tipos de movimiento

El movimiento de la figura humana como expresion artistica se puede percibir de
dos formas: explicita o implicitamente.

* Movimiento explicito.

Una pose con movimiento explicito sera aquella en la que algunas partes se
muestren mas individualizadas con respecto al conjunto. El esquema de una
pose dinamica comprende necesariamente mas elementos para conseguir di-
bujar la forma y colocacion de los miembros.

Movimientos explicitos.
P 205
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Personajes con movimientos explicitos en las tablas pintadas de Sarhua.

Procedimientos para dibujar la figura humana en movimiento explicito

— Trazar una linea eje en curva que indica la posicion en que ira la figura humana en
movimiento explicito.

— Bocetear sobre la linea eje en curva la figura humana
indicando la posicion de las diferentes partes del cuerpo,
mediante lineas, punto o pequenos circulos que indican las
articulaciones de las partes del cuerpo de la figura humana.
Asi mismo, se debe:

v Dibujar la cabeza y hacia dénde queremos que mire el
personaje.

v" Senalar la direccion del cuerpo con una linea.

v Senalar la direccion de las piernas y hallar el pie en el que
se apoya el peso del cuerpo, y el pie en el que no.

v' Sefalar la direccion de las manos.
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— Dar forma a cada una de las partes de la figura humana en mo-
vimiento explicito. A partir de las lineas del boceto, dibujar la
forma general de cada una de las partes de la figura humana,
considerando que las formas no deben exceder de la figura
geomeétrica.

— Dibujar los detalles. A partir de la forma general, dibujar los
detalles de cada parte del cuerpo humano considerando sus
caracteristicas anatémicas reales.

Paso 1 Paso 2 Paso 3 Paso 4 Paso 5

* Movimiento implicito.

Llamamos movimiento implicito cuando la posicion es estatica y cerrada. Se
puede esquematizar para el dibujo mediante una forma que exprese una sola
masa del cuerpo sin partes exteriores a ella, y utilizaremos unas formas especifi-

cas para dibujar la figura, como un 6valo, rectangulo, triangulo.
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Movimientos implicitos.

Personajes con movimientos implicitos en las tablas pintadas de Sarhua.

Pasos para dibujar la figura humana en movimiento implicito

- Trazar una figura geomeétrica y la linea eje de referencia. La figura geomeétri-
cay la linea de eje indica la posicion en que ira
la figura humana en movimiento implicito. Sobre
el eje se dibuja una figura geométrica (triangulo,
ovalo, rectangulo, etcétera) que circunscribira a
la figura humana en su interior.

PASO 1

— Dibujar la estructura basica. Al interior de la fi-
gura geométrica y sobre la linea eje se traza la
estructura basica de la figura humana utilizan-
do segmentos y figuras geométricas. La cabe-
za se grafica mediante un circulo o una forma
ovoide; los brazos, las piernas y la columna
vertebral, mediante segmentos, y sobre ellos
se dibujan pequehos circulos que indican las

articulaciones. Asi mismo, se debe:
PASO 2

208



Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

v" Dibujar la cabeza orientandola hacia donde queramos que mire el personaje.

v’ Senalar la direccion del cuerpo con una linea. Normalmente esta linea corres-
ponderia a la columna vertebral, pero esta mas bien sefnalaria la direccion glo-
bal del cuerpo.

v’ Senalar la direccion de las piernas y hallar el pie en el que se apoya el peso del
cuerpo, y el pie en el que no.

v" Senalar la direccion de las manos.

Dibujar el esquema geomeétrico consiste en dar forma
a cada una de las partes de la figura humana utili-
zando figuras geométricas regulares o irregulares. A
partir de la estructura basica, dibujar la forma general
de cada una de las partes de la figura humana. Se
debe tener en cuenta que las formas de las partes
del cuerpo no deben exceder de la figura geométrica

que los circunscribe y del eje que establece el equilibrio. Paso3

Dibujar los detalles. Consiste en dibujar las formas
anatomicas de cada una de las partes del cuerpo
humano. A partir de la forma general se debe di-
bujar los detalles de cada parte del cuerpo huma-
no considerando sus caracteristicas anatdmicas
reales y la forma que adopta en la posicion en que
se encuentra la figura humana que se esta dibu-

. Paso 4
jando.

Paso 1 Paso 2 Paso 3 Paso 4
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GUIA METODOLOGICA N.° 12

iHola! iBienvenidos y bienvenidas!

Estimada y estimado estudiante:

Esta “Guia metodologica” te brindara orientaciones y una se-
cuencia de acciones que debes realizar para desarrollar las ac-
tividades de aprendizaje programadas para la décima segunda
semana del Modulo formativo: Pintura en tablas de Sarhua de
soporte suave. Ademas de esta guia, cuentas con la Hoja de In-
formacion N.° 12 y la Hoja de Actividades N.° 12, asi como con
el apoyo del profesor o profesora del area y de tus familiares.

Propésitos de aprendizaje que alcanzaremos en la semana

* Realizar el pintado de las cintas y de las escenas del proyecto de pintado de tablas
de Sarhua, de acuerdo con el disefio y considerando las normas de seguridad.

Producto (evidencia de aprendizaje) que elaboraremos en esta semana

* Lamina de dibujo de la figura humana con vestimenta de Sarhua.
* Tabla pintada de Sarhua que estamos realizando como proyecto.

¢Como se realizara la evaluacion?

La evaluacion es un proceso que te permitira, con el acompanamiento del docente,
identificar las dificultades que encuentres durante el desarrollo de las actividades y
recibir apoyo para superarlas y asi poder alcanzar los propositos de aprendizaje.

Durante el desarrollo de las actividades el profesor o la profesora se comunicara conti-
go (mediante teléfono o WhatsApp) para acompanarte en tu trabajo. Asi podras comu-
nicarle tus avances, hacerle preguntas y manifestarle las dificultades que se te estan
presentando. El o ella, a su vez, te brindaran las orientaciones que necesitas para
alcanzar los propositos de aprendizaje.

Una vez que hayas terminado, toma una foto del producto o productos y enviala al
maestro o maestra del area a mas tardar al finalizar la semana (viernes), por correo
electronico o WhatsApp. Después de recibirlo, él o ella te haran llegar sus comentarios
y, probablemente, te sugeriran algunas mejoras. En ese caso, realiza las modificacio-
nes indicadas y vuelve a enviar tu(s) producto(s) para su revision final.

Actividades que realizaremos para alcanzar los propdsitos de
aprendizaje

1. Revisa la Hoja de Actividades N.° 12. En ella encontraras las actividades que debes
realizar, asi como el esquema de los productos. La informacion que necesitaras
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para desarrollar las actividades propuestas la encontraras en la Hoja de Informa-
cion N.°12.

. Realiza las actividades de la seccion “Partiendo de nuestra experiencia” de la Hoja

de Informacion N.° 12. Estas actividades tienen por finalidad reconocer cuanto co-
noces y cuanto conocen tus familiares sobre técnicas para identificar necesidades
del cliente. Para ello, te sugerimos lo siguiente:

* Lee de qué tratan las actividades que te proponemos realizar en esta seccion.

* Dialoga acerca de estas actividades con tus padres, hermanos, hermanas u otros
familiares que se encuentren en tu domicilio.

* Responde las actividades en los espacios correspondientes.

Lee la informacion de la seccion “Buscamos y exploramos informacion” de la Hoja
de Informacion N.° 12. En esta seccion se presenta informacion sobre los tipos de
necesidades, los procesos y la técnica para identificar necesidades. Te sugerimos
que orientes la lectura a reconocer la informacion que requieres para desarrollar
las actividades; puedes utilizar la técnica del subrayado, la del sumillado u otra que
conozcas.

. Realiza las actividades de la Hoja de Actividades. Esta seccion contiene acciones

que te permitiran construir reflexivamente aprendizajes sobre qué es un proyecto de
emprendimiento, sus caracteristicas y tipos, las etapas que comprende y la elabo-
racion del plan de trabajo para desarrollar el proyecto.

Envia y/o guarda las evidencias de tu aprendizaje. La Hoja de Actividades es la
evidencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios, envia tu
trabajo por correo electronico o WhatsApp a tu profesor o profesora; de lo contra-
rio, archivalo en tu portafolio personal (folder). Lo presentaras cuando se inicien las
sesiones presenciales o cuando te indique la maestra o el maestro.

Programa el momento de la semana en que desarrollaras las
actividades de aprendizaje

Es necesario que cuentes con un espacio especifico donde desarrollar las actividades
académicas. Asi mismo, debes organizarte y programar los dias y horas en los que
elaboraras tu producto (evidencia) teniendo en cuenta cuando debes enviarlo al maes-
tro o maestra del area. Con ese fin, te sugerimos hacer un cronograma que te ayude a
evitar la acumulacion de actividades y a entregar el producto a tiempo.

Actividad \ Fecha \ Hora

Revision de la Hoja de Actividades N.° 12

Revision de la Hoja de Informacion N.° 12

Desarrollo de la Hoja de Actividades N.° 12

L™

Envio del producto al(a la) profesor(a) del area
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HOJA DE ACTIVIDADES N.° 12

Después de leer y dialogar con tu familia sobre la informacion
que te presentamos y de sus experiencias, realiza las siguientes
actividades.

Actividad N.° 1

Considerando los procedimientos para dibujar a la persona humana con vestimenta,
dibuja a un familiar realizando una actividad (lavando ropa, trabajando, rajando lena,
etcétera).
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Actividad N.° 2

Dibuja las escenas en los cuadrantes de las tablas de Sarhua que estas elaborando
como proyecto. En este espacio pega una foto del dibujo realizado o envia una foto al
profesor o profesora indicando que es la actividad N.° 2 de la semana 12. Si no tienes
teléfono, describe cada proceso que estas realizando.
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HOJA DE INFORMACION N.° 12

Partiendo de nuestra
experiencia

Chicas y chicos:

Para iniciar la sesion, te presentamos
las siguientes actividades. Debes dar la
respuesta dialogando con los integran-
tes de tu familia.

Actividad N.° 1

Observa la figura que te presentamos, senala sus nombres y describe las principales
prendas de vestir que lleva puestas.

T L
2 2
o S
b ¢

Senala y describe brevemente los procedimientos se deben seguir para dibujar una
figura humana con vestimenta.

Actividad N.° 2



Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

Buscamos y exploramos informacion
Chicos y chicas:

El dia de hoy conoceremos vy reflexionaremos sobre el dibujo de la
figura humana con vestimenta de Sarhua. Lee la informacion que te
presentamos tratando de encontrar respuesta a las siguientes pre-
guntas.

» (Cuédles son las principales prendas de vestir de la mujer de Sarhua?, {qué carac-
teristicas tienen?

» (Cuales son las principales prendas de vestir de los varones de Sarhua?, {qué ca-
racteristicas tienen?

* ¢Qué procedimientos se siguen para dibujar la figura humana con vestimenta?

CONOCEMOS LA FIGURA HUMANA CON VESTIMENTA DE
SARHUA

En Sarhua, como en muchas de las comunidades del pais, la ropa no solo cubre el
cuerpo de las personas, sino también les da identidad. Ademas, suele ser elaborada
por ellos mismos.

1. Vestimenta de la mujer

Las mujeres de Sarhua tienen la peculiaridad de vestir con polleras, blusas, mantas y
sombreros, los cuales se caracterizan por un bordado que representa la iconografia
de la comunidad.

* Pollera. Las hacen de bayeta y se caracterizan por una ornamentacion a base de
cintas y bordados. Las cintas son aplicaciones elaboradas con telas de colores que
se forman combinando diferentes figuras geométricas. En los bordados represen-
tan figuras de la flora, fauna e iconografia de la comunidad. Los hacen a maquina 'y
con hilos de diferentes colores.
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* Blusas. Son elaboradas con telas delgadas de colores vivos. Tienen aplicaciones
con telas, blondas, cintas, bordados y piedras (perlas y mostacillas) que dan forma
a diferentes figuras de flora, fauna e iconografia de comunidad. Las aplicaciones se
realizan en el pecho y en los punos de las mangas.

» Sombrero. Es elaborado de lana de oveja. Lleva una ornamentacion bordada en la
copa y en el vuelo del sombrero. El bordado se realiza con lanas de colores vivos
que forman diferentes tipos de figuras geométricas e iconografia de la comunidad.
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* Manta. Es una prenda tejida con lana de oveja y con lana sintética de colores vivos.
Lleva disenos de figuras geométricas, flora, fauna e iconografia de la comunidad.

2. Vestimenta del varén
El vardn tiene la peculiaridad de vestir con pantalén de bayeta, poncho y sombrero.

El pantalon es confeccionado de lana de oveja, por lo general de colores oscuros (ne-
gro). Se trata de un pantalén sencillo, sin aplicaciones ni ornamentos.

El moro poncho es una prenda tejida con lana de oveja, alpaca y lanas sintéticas de
colores. Lleva disenos de figuras geométricas, flora (flores, plantas), fauna (patos, lla-
mitas) e iconografia de la comunidad (chacana).

Asu vez, el sombrero es hecho de lana de oveja, lleva una ornamentacion bordada en
la copa y en el vuelo del sombrero. El bordado se realiza con lanas de colores vivos
que forman diferentes tipos de figuras geométricas e iconografia de la comunidad.
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3. Procesos de dibujar personas con vestimentas

* Definir la actividad que va a realizar, la posicion y el tipo de movimiento en que se dibu-
Jjara a la persona. Por ejemplo: si pretendo dibujar a una persona tejiendo, debo definir
si tejera sentada, parada o caminando; si va a estar ubicada de frente, de perfil 0 en
posicion de ¥. Estas decisiones determinaran los procesos de dibujo que se deben
seguir. Para el ejemplo que desarrollaremos, dibujaremos a una mujer de Sarhua
sentada tejiendo (movimiento implicito, posicion sentada), viendo al frente.

* Dibujar una figura geométrica y Ii-
neas de referencia. Si se va a dibu-
jar ala persona parada, entonces se
utilizara el rectanguloy lineas de pro-
porcionalidad (canon para la figura
humana). Si va a estar sentada, se
utilizara un triangulo, un rectangulo,
un circulo, etcétera, en cuyo interior
se dibujara a la persona. Por ejem-
plo: para dibujar a una mujer de Sar-
hua tejiendo un Sinpawataku (cinta
para amarrar el cabello) en posicion
sentada, utilizaremos como figura geomeétrica de referencia el triangulo.

* Dibujar la estructura basica de la per-
sona utilizando las figuras geométri-
cas y segmentos (técnica del murie-
co de palo). En el interior de la figura
geométrica se dibuja la estructura
basica de la figura humana median-
te figuras geométricas regulares (cir-
culo, ovoide, cuadrado, rectangulo,
triangulo) o figuras geomeétricas irre-
gulares (estas son figuras que se
adecuUan a la necesidad de la forma
que se va a dibujar). Para el ejemplo
que estamos desarrollando, la cabe-
za se representa mediante un circulo
(figura geométrica regular), el som-
brero mediante una figura geométri-
ca muy cercana a la forma general
del sombrero (figura geométrica irre-
gular); los hombros, los brazos vy el
torso mediante segmentos sobre los cuales se ubican pequenos circulos que in-
dican los puntos de flexion; la manos, mediante rectangulos, y la pollera, con una
figura geométrica irregular muy parecida a la forma general de la pollera.
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* Dibujar la estructura geométrica de la per-
sona considerando el vestuario que lleva
puesto. En este procedimiento se dibuja la
forma y volumen de cada una de las par-
tes de la figura humana mediante figuras
geomeétricas regulares e irregulares. Se
debe considerar que cada parte tiene la
forma anatomica de la figura humana y del
vestuario que lleva puesto. En este procedi-
miento no dibujes el detalle especifico, sino
la forma general. Por ejemplo: la cabeza
asume una forma ovoide, el sombrero toma
la forma general del sombrero, los brazos
asumen su forma anatémica con la blusa
puesta, la pollera adopta una forma que
considera la posicion anatomica de senta-
do.

* Dibujar los rasgos de la persona humana y el detalle de la vestimenta y de otros
elementos que conforman la composicion. Este procedimiento consiste en dibujar
los rasgos generales del rostro (ojos, nariz,
boca, orejas, etcétera), de las manos, pies
y otras partes del cuerpo humano que no
llevan vestimenta.

Asi mismo, se dibujan los detalles genera-
les de la vestimenta: los pliegues y doble-
ces que se forman como resultado de la
posicidn en que se encuentra la persona.

También se dibujan otros elementos que
forman la composicion; por ejemplo: mue-
bles, utensilios u otros objetos.

Observa la imagen: de acuerdo con el di-

seno de la ropa, la espalda puede parecer

mas ancha, las piernas mas largas, y la cin-

tura, estrecha. El aspecto mas interesante a

la hora de dibujar la ropa son los pliegues de acuerdo con la holgura de la telay los
constantes dobleces en las zonas de las articulaciones (codos, rodillas y tobillos).

221



Modulo Formativo:
Pintura en tablas de Sarhua de soporte suave

La ropa es simplemente una serie de trazos de tela o cuero cosidos de forma tal que
se amoldan al cuerpo humano para cubrirlo; sin embargo, es indudable que la manera
de vestir puede reflejar en gran medida la personalidad de quien la porta, como po-
dras apreciar en los siguientes ejemplos.

* Dibujar los detalles especificos de la vestimenta. En
este procedimiento se dibuja un esquema general
de los detalles especificos que personalizan o ca-
racterizan a los personajes que se estan dibujando.
Este esquema servira como guia para el proceso
de pintado. En la pintura de Sarhua estos detalles
son los bordados, tejidos y aplicaciones iconogra-
ficas de la vestimenta de los pobladores de Sarhua
(elementos de la flora, fauna, actividades represen-
tativas y elementos de la cosmovision andina).
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