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Estos materiales para guiar la formacion técnica han sido elaborados por
docentes del drea de Educacién para el trabajo de las secundaria
Horizontes, los directivos y docentes de los CETPROS y/o por expertos
temadticos que dieron guia y soporte a estos disefios en base a fuentes de
internet y fuentes locales sobre las que tenian a disposicion durante la
pandemia de la COVID-19. Los materiales son puestos a disposicion como
fuente abierta para fomentar los servicios de formacion técnica en zonas
rurales con fines educativos.



Material producido por el Programa Horizontes - Secundaria rural para las
instituciones educativas:

- Javier Pérez de Cuellar
- Virgen Asuncién

Participaron en la elaboracién de este cuadernillo los especialistas de Formacién
Técnica de Horizontes y la docente de Confeccion Textil del CETPRC Tinta en
coordinacion con los docentes de Educacién para el Trabajo de las instituciones

educativas mencionadas.

~ Confeccién textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria
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TERCERA UNIDAD - Realizamos el proceso

de confeccion del producto solucion

Hola continuaremaos con la tercera unidad del madulo y terminaremos de elaborar
nuestro producto solucién. Manos a la obral

En esta tercera unidad continuaremos desarrollande las siguientes competencias
y capacidades del drea Educacion para el Trabajo:

Unidad Il

Competencia Capacidades Desempenos
Gestiona ® Aplica habilidades | ® ldentifica los patrones, gjecuta el
proyectos de técnicas marcado y cortado de la tela en
emprendimiento R . funcién a cada patrén de disefio
economico o Trabaja ; \ establecido.
social, cooperativamente ® Ejecuta la unidn de las piezas que

para lograr

conforman el articulo textil a través de
la costura manual y a maguina.

® Ejecuta los acabados necesarios de un
articulo textil en base a tejido plano
anding,

® Aplica técnicas y procedimientos para
el planchado doblado y ernbalado de
articulos textiles en base a tejido
artesanal anding.

objetivos v meta

Continuando con la secuencia de sesiones que ya has
desarrollado, te alcanzamos las sesiones 15 y 16. Puedes
ubicar a estas sesiohes en la siguiente tabla de
actividades de aprendizaje.

Imagen: Internet

Confeccidn textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria

Actividades de aprendizaje Principales evidencias Duracion
12. Extendemos, marcamaosy * Fotografia del proceso de 4 semanas
cortamos la tela andina en extensién, corte y marcado de |a
funcion al patronaje y disefio tela segln el patrén que servird
establecido. para la elaboracion del articulo
tetil
13, Ejecutamos el ensamblado de * Organizador visual en el que se | “Semanas
nuestro producto solucion. describe las partes principales
de la maguina remalladora,
X
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Fotografia de les trabajos
gjecutados con costura manual.

14, Realizamos los acabados Fotografia de los articulas 2 sermanas
necesarios del articulo textil en terminados y con los acabados
base a tejido andina. respectivos,

1%, Realizamas ¢l planchada, Fotografias del proceso de 2 semanas
doblado y embalado del planchado, doblado y embalado.
producto solucian

16. Promovemnaos el consumao de Aplicacion de la técnica AIDA a 2 semanas

articulos textiles en base a
tejido artesanal andino,

su producto solucién.
Disefio de una forma de
comercio electrénico donde
ofrece su producto solucidn.

Especialidad técnica: “Confecciones”, médulo formativo: “Operatividad de maquina” - Documento de trabajo en revision y validacion
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Realizamos el planchado, doblado y
embalado del producto solucion

Sesion 15

iBienvenidas v bienvenides! En la sesién anterior dejamosb
producto solucién con los acabados correspondientes, ahora
debemos darle una presentacion adecuada antes de que
salga a la tienda, esto se lograra a través del planchado,
doblade ¥y embalado del articulo, para ello debes seguir las
orientaciones que vienen a continuacién.

/

Imagen: Internet

=N o

Propésito de aprendizaje Producto
(Evidencia de aprendizaje)

Aplicamos habilidades
técnicas al realizar el Fotografia o video del proceso de
planchado, doblado y planchado, deblado y embalado
embalado del producto del articulo textil en base a tejido
solucisn. andino.

Encontraras las orientaciones especificas para la elaboracion del producto en la

il

Hoja de Actividades.
£Qué debes realizar para alcanzar los propésitos de aprendizaje?

Be B E

.% 2':?°r:’.>‘t—:>‘r::>

Recibo las Leolahojade Leolahojade  Leolahojade  Reqlizo los Guardo las
fichas orientaciones informacion actividades pmducfos de evidencias en
_ la hoja de mi portafolio y
Imagen: Internet cctivi‘t’:lades las envio a mi
profesor(a)

:Cémo se realizara la evaluacién y la retroalimentacién?

Durante el desarrollo de las actividades tu profesor/a se comunicara contigo para
acompanarte en el desarrollc de las actividades. Al finalizar el desarrollo de las
actividades, debes enviar una foto de los productos que elaboraste, mediante
WhatsApp o por el medio que te indique tu profesor/a. Elfla profesor/a revisara tu
producto v te devolvera con las observaciones, indicaciones y sugerencias para que
puedas mejorar tus resultados de aprendizaje. "En caso de tener dudas o
necesitar mds apoyo comunicate con tu profesor/a, enviale un mensaje o
llamalo/a™.

Confeccidn textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria
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Realizamos el planchado, doblado y
embalado del producto solucion

¢l T
z

Sesion 15

( HOJA DE INFORMACION N° 15 }

/iHeIa! Es momento de planchar, doblar y amhalar\
nuestro producte solucion. En |la sesion anteriar
dejamos al producto con los acabados correspondientes
y ahora es necesario conocer algunas técnicas que nos
ayudaran a ejecutar esta tarea de forma habil.

iYamos a aprender codmo se realizan estos procesos!

Imagen: 123RF @

I. ELPLANCHADO

1.1 iQuée es el planchado?

Es una técnica que sirve para quitar las arrugas y las marcas de las prendas, porque
gracias al calor de la plancha, las fibras de las prendas se estiran y vuelven a su
forma inicial.

Existen muchos tipos de planchas, desde las domésticas, a los centros de
planchado que se han puesto ahora de moda, pasando por los trenes o mesas de

planchado industriales, que son las que usan en las tintorerias.
La finalidad de todas y cada una de ellas es la misma: quitar las arrugas de las

prendas. El proceso variara resultandcnos mas o menos sencille en funcion de la
calidad y versatilidad de la plancha.

W "=

Imagen: Internet
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BAUESLIGH Para, Realizamos el planchado, doblado y

¢l Tra

e embalado del producto solucion
Sesion 15

El planchado industrial

Las planchas industriales estan
pensadas para que sea mas rapido
obtener el acabado deseado que, al
tener una potencia muy superior, no
sera necesario darle muchas pasadas a
la ropa para que la prenda quede lista
para el embalaje. También tienen una
autonomia superior, es decir, no sera
necesaric parar el proceso y rellenar el
agua con tanta frecuencia como en una
plancha domeéstica.

Es por su rapidez v su acabado por lo
que el planchado industrial es el elegido
en todas las tintorerias, facilitando y
aligerando asi el trabajo de las personas
encargadas de planchar. |Imaginate
estar ocho horas planchando sin parar
con una plancha doméstica.

Por tanto, el planchado industrial no
tiene muchas diferencias con el
domeéstico, simplemente tiene mas
potencia y es mas rapido.

Imagen: Internet

1.2 Accesorios para ejecutar un buen planchado.
1.21 La plancha:
- Semi- industrial

Las planchas de mano semi-industriales o para
profesionales pueden ser: De calor seco
{plancha eléctrica} y de calor humedo (plancha
de vapor). En el primer caso el calentamiento es
por resistencia eléctrica, el segqundo es por
vapor de agua.

Basicamente existen dos tipos de planchas de
vapor: Plancha con vapor de agua. Plancha de
vapor con generador de vapor. En la plancha de
vapor con bomba el vapor se produce dentro de
la plancha a partir del agua bombeada desde
un depdsito auxiliar conforme la plancha lo va
necesitando. En la plancha con generador de

Confeccidn textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria
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Realizamos el planchado, doblado y
embalado del producto solucion

vapor no es la plancha la que produce el vapor, sino un generador independiente
que le sirve de soporte. La cantidad de vapor producida es mucho mayor que la del
tipo anterior y, por lo tanto, el planchado es mucho mas facil.

Las planchas industriales pueden clasificarse en las siguientes categorias:
e Planchas de alta presién

Las planchas de alta presion son calentadas
mediante vapor de red, y trabajan a una presion
entre 3 v & Kg/om?, pueden poseer resistencia
eléctrica.

Imagen: Internet

Imagen: Internet

e Planchas de baja presién -
Las planchas de baja presion son
planchas vaporizables con
calentamiento eléctrico cuyas
resistencias internas producen el vapor
en la propia plancha, o bien, caso mas
comun, el vapor se produce en un
recipiente aparte denominado Imagen: Intermet
generador de vapor que trabaja a una

presion entre 15y 3 Kg/em?Z

e Planchas secas
Las planchas secasson aquellas elaboradas de hierro seco consideradas

como “antiguas” o tradicionales, en base, a la sencillez de su disefio. Una de las
caracteristicas que determinan a una plancha seca es la simplicidad que presenta

Especialidad técnica: “Confeccion textil” médulo formativo: “Confeccion de articulos textiles™ - Documento de trabajo en revision y validacion
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Realizamos el planchado, doblado y
embalado del producto solucion

Sesion 15

al momento de regular la temperatura; yva que,
en la rueda superior te permite maodificar la
intensidad dependiendo del tipo de tela o fibra
que estés planchando.

Una de las ventajas que presentan las planchas
secas esla reduccién del dano que
presentan hacia  las  prendas textiles sin
necesidad de mantener una constante - . Imagen: Internet
vigilancia de éstas al momento de realizar la —

accidn.

1.2.2 Almohadones de sastre

Basicamente son formas rellenas de vellén.
Estan confeccionados con dos tipos de tela,
de un lado de lana y del otro de algodon. El
lado de lana es el que mas se utiliza y sirve
para aumentar el calor del planchado vy

preservar la humedad del vapor (dos — Imagen: Internet
particularidades de la fibra de lana). El lado

de algodén produce el efecto contrario:

disipa el calor y enfria rapidamente la tela, y es recomendado para tejidos delicados

como sedas, rasos, ele.
Sus formas suaves y ergonomicas lo hacen el complemento indispensable para

planchar pinzas, solapas, cuellos v toda parte curva de una prenda.

1.23 La tabla de planchar

Se conoce como tabla de planchar al soporte que se utiliza « g .
para planchar ropa, que también se le conoce como "Burg” 4
o "Burro”. Consta basicamente de una superficie plana, /

.

largay estrecha fabricada generalmente de aluminio sobre
la que se colocaran las prendas.

Imagen: Internet

Confeccidn textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria

Especialidad técnica: “Confeccion textil” médulo formativo: “Confeccion de articulos textiles™ - Documento de trabajo en revision y validacion




Realizamos el planchado, doblado y
embalado del producto solucion

l'l |
7

Sesion 15

1.2.4 El clapper

El clapper es un invento genial. Simple y sencillo. Su
funcion en acelerar el proceso de planchadoe en telas
pesadas o de lana, como las que se utilizan para trajes,
chaquetas, tapados, etc. jHasta sirve para planchar cuerao!
¥ logra su cometido de la manera mas sencilla: al aplicarlo
con presion sobre la tela, inmediatamente después de
levantar la plancha caliente, fija el calor v absorbe toda la
humedad del vapor.

125 Tailor board o plataforma de sastre

Esta herramienta es la navaja suiza del planchado
profesional. Parece un artefacto extrano con varios lados y
formas. Sirve para utilizarlo de base de planchado en
diferentes costuras y terminaciones. Tiene gque ser de
madera 100% (no MDF) ya que la madera absorbe la
humedad del vapor de la plancha y seca la prenda en el
acto.

Imagen: Internet

Imagen: Internet

Si deseas saber mas sobre el use de estos accesorios de planchado

te invito a visitar la siguiente direccion en la web:

https://www.youtube.com/watch?v=K7WsleJQuSU

con tu teléfono celular conectado a Internet.

Imagen: 123RF

. EL DOBLADO

2.1 ;Qué es el doblado?

También puedes escanear el codigo de barras

Consiste en plegar la prenda para su posterior embolsado o embalado. Hacer un

doblado perfecto dependera del tipo de prenda que queremos doblar.

\Veamos, por ejemplo, la técnica para doblar un polo luego de su confeccion:

Especialidad técnica: “Confeccion textil” médulo formativo: “Confeccion de articulos textiles™ - Documento de trabajo en revision y validacion
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ol il Realizamos el planchado, doblado y
" embalado del producto solucion

¢l Trak

Coloca un pedazo
de cartéon en la
espalda del polo.

Imagen: Internet

Dobla las mangas
hacia el interior.

Imagen: Internet

Dobla la base
hacia arriba

Imagen: Internet o

o

Dobla la parte -g
que sobra y quita °
el carton. %!
N

Q

©

f‘."_
..‘>~

o
Imagen: Internet ﬂl

fie

A

IR EL ENVASE, EMPAQUE Y EMBALAIJE =

[} T %

o

=

A simple vista pareciera que se trata de una misma {@” ...E'.‘!'f‘.?f,.(.).]g N
. . \ = : Q
accion, pero en el fondo cada proceso es diferenteenla : 9
industria. Una vez que tenemos nuestra prenda o l 026menaue €
' = (o]
producto solucien  *“deblade” ahora corresponde _ S aih ' i ©

cumplir con los siguientes procesos: envase, empaquey . emaaLae 03
|

embalaje.
Imagen: Internet
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EAU2i0 i Realizamos el planchado, doblado y

I:‘IT’

. embalado del producto solucion
Sesion 15

Envasado: Consiste en colocar la prenda en .
un envase que, por lo general, es una bolsa - .
de celofan que es transparente y que existe
en el mercado en distintas medidas para -
diversos productos.

Imagen: Internet

Imagen: Internet

Empaque: Consiste en agregar a la prenda una bolsa o caja adicional que por lo
general contiene el logo de la empresa y ademas cumple funcion de publicidad,
puede ser una bolsa de papel o plastico.

Imagen: Internet Imagen: Internet

Embalaje: Cuando tenemos volumenes grandes de produccion y debemos
despachar mercaderia en viajes largos conviene proteger el producto en cajas que
facilitan su transporte, ellc garantizard que las prendas o productos lleguen a su
destino totalmente protegidas.

Confeccidn textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria

Imagen: Internet
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Raatovion para Realizamos el planchado, doblado y
embalado del producto solucion

el Trabsis

Sesion 15

( HOJA DE ACTIVIDADES N° 15 W

l

Para el desarrollo de los productos apdyate en la hoja de
informacion y busca el apoyo de tu profesor(a) v/o de tu

familia.

N\ ULEL It Explica la importancia del planchado en la

confeccion textil:

J

Imagen: Internet

/

=

.

/

NN EL NI Cyia Ln {07) video del procese de doblade del producto seluciaon

que elaboraste.

AL EL NS Doscribe quétipo de embalado utilizaras para tu producto solucion.
A continuacion, es momento de la autoevaluacion, hazlo con mucha conciencia y

siempre pensando en mejorar.

Gestiona proyectos de emprendimiento econdmico o social

Criterios de evaluacion

Lo logré

Estoy en
procesc de
lograrlo

LQué puedo hacer
para mejorar mis
aprendizajes?

Apligué habilidades técnicas al
rmomento de ejecutar el planchadao,
doblado v embalade del articulo de
confeccion en base a tejido andino
que elaboré.

e

Hasta la proxima. i Tupananchiskamatial

personal (félder).

No olvides guardar las evidencias o productos de tu aprendizaje. La hoja de productos
desarrollada es la evidencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios
envialas por WhatsApp a tu profesor/a, en caso de no tenerlos archivalas en un tu portafolio
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o] Treakedio Promovemos el consumo de articulos
Sesion 16 textiles en base a tejido andino

( HOJA DE ORIENTACIONES N° 16 w

dejamos el producto sclucion embalado, ahora llegs el
momento de vender nuestro producto, de seguro eso
es realmente emocionante, para ello debes seguir las
orientaciones que vienen a continuacion.

J

ﬂ iBienvenidas y bienvenidos! En la sesion anterior
. .

Imagen: Internet

Propésito de aprendizaje Producto

(Evidencia de aprendizaje)
e Aplica habilidades técnicas

para lograr una venta e Aplicacion de la técnica AIDA a su
exitosa del producto producte solucion.
salucion. e Diseno de una forma de comercio
electrénicc donde  ofrece su
producto solucion.,

Encontraras las orientaciones especificas para la elaboracion del producto en la
Hoja de Actividades.

£Qué debes realizar para alcanzar los propésitos de aprendizaje?

il

2 =) O = o . ‘ﬁ> 6

Recibo las Leolahojade Leolahojade Leclahojade  Reaglizo los Guardo las
fichas orientaciones informacién actividades  productosde  evidencias en
la hoja de mi portafolio y

Imagen: Internet actividades las envio a mi
profesor(a)

:Como se realizara la evaluacién y la retroalimentacion?

Durante el desarrollo de las actividades tu profesor/a se comunicara contigo para
acompanarte en el desarrollo de las actividades. Al finalizar el desarrollo de las
actividades, debes enviar una foto de los productos que elaboraste, mediante
WhatsApp o por el medio que te indique tu profesor/a. Elfla profesor/a revisara tu
productoy te devolvera con las cbservaciones, indicaciones y sugerencias para que
puedas mejorar tus resultados de aprendizaje. "En caso de tener dudas o
necesitar mds apoyo comunicate con tu profesor/a, enviale un mensaje o
llamalo/a™.
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Sesion 16

Promovemos el consumo de articulos

textiles en base a tejido andino
g las

e e Naarabin e

/iHc:uIa! Es momento de vender nuestro producto solucion, EH\
la sesion anterior ya teniamos el producto con su respective
embalado y ahora es necesario conocer algunas técnicas que
nos ayudardan a ejecutar una venta exitosa de nuestro

producto.

iVamos a revisar informacion sobre la venta, las técnicas de
venta y a aprender codmo se realizan estos procesos!

e Q

1.1 iQué es la venta?

Elconcepto de ventases muy Textiles Cusqueﬁas aumentaron
amplio, pero basicamente consiste  monto de sus exportaciones en el

una parteeselvendedorylaotrael § oo
comprador. _ o

La venta es el resultado de la buena
gestion del vendedor y de la
campana de marketing.

en el acto de negociacién en el cual primer semestre 5 8
b

Las ventas son la estrategia para satisfacer necesidades de un
individuo, impulsados por la interaccién humana. Es la Imagen: Internet
capacidad de satisfacer una necesidad en el momento adecuado.

1.2. ;Queée podemos hacer para ser buenos vendedores?

Para lograr nuestro proposito de vender nuestros
productos existen muchas técnicas que
podemos aplicar y que los vendedores aplican
para tener exito en la venta de sus productos.

Veamos una de las principales técnicas que hay
para lograr convencer a los compradores:

Imagen: Internet
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; Promovemos el consumo de articulos
Sesién 16 textiles en base a tejido andino

1.2.1 La técnica AIDA

Vender no es cuestion de suerte, sino de estrategia.

Como captamos la atencién del consumidor, como le

comunicamos la propuesta comercial y cémo le

guiamos hacia la compra son procesos esenciales para ¥ 3 gﬂa
conseguir el objetivo: vender. Una de las estrategias

s

<
clasicas para activar estas metas es elmodelo o -
técnica de ventas AlDA.

El modelo AIDA es una técnica de venta que identifica las Imagen: Internet
etapas cognitivas y conductuales que atraviesa un consumidor durante el proceso
de compra de un producto o servicio con el objetivo de comunicar el mensaje
correcto en cada fase.

Asi, el acronimo AlDA hace referencia a las fases

de atencion, interés, deseo v accion. En cada una

de ellas, los especialistas en ventas deben adaptar  modelo
sus campafnas publicitarias y estrategias de  AIDA
comunicacion para ayudar a los consumidares a

avanzar de una etapa a la siguiente.

Estas etapas se identifican con el clasico embudo T
de ventas de conversion que representa las fases que atraviesa una persona desde
que desconoce por completo una marca hasta que se convierte en cliente tras
culminar una accion de compra. Este proceso de compra consta de las siguientes
fases: descubrimientc y toma de conciencia, consideracien y busqueda de
informacién, decisién valorando alternativas y accién o compra del producto.

Proceso de Compra Modelo AIDA

Interés

Busqueda de informacion

Valoracion de alternativas Deseo

Accion

Decision de compra

Confeccidn textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria

Imagen: Internet
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T Promovemos el consumo de articulos
Sesién 16 textiles en base a tejido andino

La técnica de venta AIDA se ha convertido en uno de los modelos publicitarios mas
polivalentes y utilizados en la gestion comercial v ventas desde su creacion a
finales del siglo XIX por el publicista americano E. S. EImo Lewis. Tal y como &l
mismo sefald, la mision de un anuncio es atraer al consumidor para que le preste
atencion. Una vez que tengamos su atencion, hay que hacer que le resulte
relevante e interesante y, por ultimo, activar su deseo para convencerle de la
compra una vez que termine de revisar el anuncio.

Wamos a ver cada paso del modelo AlDA mas detenidamente.
ATENCION

Cuando una marca se dirige a un publico frio que ni siquiera te
conoce, el primer paso del proceso de compra es hacer uso
de técnicas para captar la atencion del cliente o del publico
objetivo y asegurarse de gue la audiencia tiene claro que ese
negocio existe y gué es lo que le ofrece. La meta es activar la
curiosidad v la intriga para que el futuro cliente piense en el
producto o servicio y tome conciencia del mismo.

El conocimiento de marca se puede lograr a través de un
titular atractivo, un spot televisive, una curia de radio, un e-
mail, un SMS e incluso a través del trafico de busqueda

. . . . L . TEXTILES INCAS
organico si nos circunscribimos al ambito digital. Un  fe )

- i P . . SANTUAKIO ANIMAL ¥ MUSEO BOUTIQUE
articulo de calidad vy dtil para la audiencia puede ser una ST
manera de atraer prospectos hacia la marca, por ejemplo. Imagen: Internet

Brincando al enfogue offline, un folleto publicitario, patrocinar un evento, ofrecer
una demaostracion u organizar una conferencia pueden ser téicticas efectivas para
captar la atencion de las personas.

INTERES

Para conducir a los prospectos al
segundo paso, hay que desarrollar al
interés de ese cliente potencial por el
productc o servicio. En  este
momento, el consumidor entra en
una etapa afectiva que va mas alla del
mero conocimiento de la oferta y en
la que puede considerar la compra. Imagen: Internet

En esta fase es vital mostrar a los clientes por qué necesitan esa oferta brindando
informacién de interés y dejando claros los beneficios de la misma. Este punto
es vital en marketing: Dar el paso de transformar las caracteristicas de un producto
o servicio en beneficios.
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El interés de la etapa anterior se transforma en
una necesidad real del cliente. Los clientes
potenciales ya sienten que el producto o servicio
encaja con ellos, les puede ayudar y pueden
imaginarse utilizandolo.

La oferta debe haber quedado claramente
definida, es decir, debe haber expresado como ese
producto o servicio resclvera los problemas del
consumidor o como mejorara su vida de alguna
manera. El objetivo es fomentar la confianza del
cliente potencial y transformar en su mente laidea
de “me gusta” por “lo necesito”.

Imagen: Internet

Los estudios de caso, los testimonios de clientes o las pruebas gratuitas pueden
aumentar el desec de los prospectos ayudando a derribar objeciones, reducir el
riesgo de la compra y mejorar el valor de la marca.

»
ACCION p R yv’_
La etapa final de la técnica de venta implica la ¢ D -
actuacion del consumidor. En otras palabras, es
el empujon final que el prospecto necesita
para llevar a cabo la accién deseada por la
marca. Las ofertas limitadas, los descuentos o
las promociones pueden ofrecer el incentivo

necesario para que el publico tome la decision.

Generalmente se persigue el objetive de
compra. No obstante, la accién también puede
traducirse en una visita a un local fisico para una
demostracién del preducto o servicio o en una
llamada telefénica al negocio para obtener mas

informacian.
Imagen: Internet

Confeccidn textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria
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Ejemplo de la aplicacion de la técnica AIDA:

Ahora que ya tenemos claras las diferentes fases del modelo AIDA, vamos a ver
como aplicarlo a la gestion comercial y las ventas tomando como ejemplo el
lanzamiento de Netflix en Espanfa. Metflix es un servicio que Streaming por
suscripcion que les permite a sus miembros ver series y peliculas sin publicidades
en un dispositivo con conexién a Internet.

Atencion: Netflix hizo uso de diferentes medios publicitarios para captar la
atencién y despertar la curiosidad de su publico objetivo (anuncios impresos, spots
televisivos, anuncios en plataformas sociales como YouTube o Facebook o anuncios
en Display de Coogle, entre otros). De esta manera, la marca atacaba a su cliente
potencial tanto desde el plano online como offline. Aprovechaba el contenido mas
famoso de su plataforma para activar la intriga del publico v hacia uso del copy
publicitario con gran habilidad.

Interes: Cuando los prospectos de Netflix conocian la marca y visitaban su portal
web, se incitaba su interés a través de una prueba gratuita de un mes para nuevos
suscriptores. Los usuarios podian probar v experimentar con la plataforma vy sus
funcionalidades durante el plazo establecido sin desembolsar ni un Scl y sin
COMprarmiso.

Deseo: Los espectadores habian disfrutado de la experiencia de visualizacién
perfecta y las amplias funciones de la plataforma. El resto de beneficios de la marca
incentivaban el deseo (sin permanencias ni contratos, multidispositivo,
actualizacién constante de contenido..).

Accidn: Tras enganchar al usuario a su oferta, Netflix lo convertia en un suscriptor
de pago ofreciéndole una amplia variedad de planes.

Con esta estrategia comercial, la plataforma de contenido audiovisual ha logrado
conquistar a mas de 180 millones de suscriptores en todo el mundo,

1.2. El comercio electrénico:

Si bien es cierto necesitamos aplicar técnicas de ventas, también es importante
ahora avudarnos de la tecnologia y con mayor razén en el contexto de pandemia
en el que estamos viviendo.

1.2.1. ;i Qué es el comercio electrénico?

El comercio electrénico, puede ser definido como la
actividad econdomica que permite elcomercio de

productos y servicios a partir de medios digitales, como -_ EQS(EHBPOL?(Q

paginas web, aplicaciones maoviles y redes sociales.

Imagen: Internet
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Por medio de la red virtual los clientes pueden acceder a
diversos catalogos de servicios y productos en todo
momento y en cualquier lugar.

La relevancia de este tipo de comercio es tal gue los
negocios lo toman como parte de la estrategia de ventas Imagen: Internet
gracias a su eficiencia.

Los establecimientos ya cuentan con paginas web y
crean perfiles en redes sociales para conseguir llegar a un
mayor rango de publico.

Yender v comprar ya es una tarea sencilla propiciada, v
desde luego, por la tecnologia, como los dispositivos Imagen: Internet
moviles con acceso a la red.

Queda claro que para comercializar de manera
electréonica no es necesario crear una gran tienda virtual y

ser una marca consolidada en Internet, pues cualguier

persona puede hacerlo a través de una simple publicacién R
en sus redes sociales o aprovechando una plataforma -
externa.

Imagen: Internet

1.2.2. ;i Cuales son las caracteristicas del comercio electrénico?

Aungue, al igual gue el comercio tradicional, tiene como fin maximo generar
ventas, sin duda el comercio electrénico es muy distinto.

Existen muchas caracteristicas que diferencian el comercio electrénico de lo que
décadas atras conociamos como comercio, y estas son algunas de ellas:

¢ Alcance global

Afos atras, para que una empresa pudiese generar
ventas en otro continente tenia que ser una
organizacion colosal, con diferentes sucursales,
colaboradores y una gran capacidad logistica.

Encambio, el comercio electrénico le brinda alcance

global a toedo el que desea incursionar en él. Y es

Imagen: Internet gque consumidoresde  cualquier pais  podran
ingresar a tu tienda virtual o cuenta en las redas sociales.

Simplemente, debes desarrollar |las estrategias adecuadas para conectarte con
ellos.

Confeccidn textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria
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e Ubicuidad

:;Sabes queé significa este término? Se refiere
a aquello que tiene la capacidad de estar
presente en todas partes al mismao tiempo.

5i, tal como lo hace el comercio electrénico. Si
asi lo desea, una tienda virtual puede atender
al publico las 24 horas del dia,
independientemente del lugar en que se
encuentre el usuario.

Imagen: Internet

Interactividad

Otra de las caracteristicas del
comercio electrénico es que
fomenta

una retroalimentaciéon constante
entre los consumidores vy las marcas.

En cuestion de segundos, los
usuarios pueden hacer preguntas,
Imagen: Internet, . .
comentarios sobre productos e, incluso, plantear quejas.

Mientras, las tiendas preocupadas por la atencién al consumidor tienen la
posibilidad de responder a cualquier interaccién de inmediato.

1.2.3. ;Para qué sirve el comercio electrénico?
Yeamos las 3 ventajas que tenemaos con el comercio electronico.

¢ Incremento de las oportunidades de venta

Légicamente, un comercio que opere A
de forma tradicional incrementara de
forma significativa sus oportunidades
de venta si también decide aprovechar
los canales electronicos.

Por otro lado, las marcas que se dedican
exclusivamente a esta forma de
comercio  también cuentan  con
mayores oportunidades, pues tienen
acceso a una comunidad global de millones de usuarios.

Imagen: Internet

Confeccién textil-:3°,4°y5°de Secundaria
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Lanzamiento de productos innovadores

En el mercado tradicional, el lanzamiento
de productos innovadores demanda una fuerte
inversion en publicidad v una gran estructura
logistica para llevarlo a los puntos de venta o
proveedores adecuados, asi como la productividad
de un equipo de venta.

Es por eso que muchos medianos v pegquenos

emprendedores aprovechan el comercio electrénico Imagen: Intemet
para ofrecer servicios o articulos novedosos, permitiéndoles a los usuarios conocer
sus especificaciones e, incluso, interactuar con algunas de sus funcionalidades
antes de comprarlos.

* Reconocimiento de marca

Si tu negocio tiene afos de trayectoria, pero su
reconocimiento de marca es muy bajo, sin duda
necesitas del comercio electrénico.

Comercializar en la numerosa comunidad de
Internet vy las redes sociales sirve para que una
marca pase de ser "invisible” a conocida por

muchos usuarios y actores del mercado.
Imagen: Internet

1.2.3. Algunas plataformas de comercio electrénico:

Para comercializar de manera electrénica existen diferentes alternativas, y una de
ellas es a través de plataformasque sirven de intermediarias entre
emprendedores/productores/ comercios y su publico ebjetivo. Por ejemplo:

® Shopify

Esta plataforma, desarrcllada en Canada, ofrece alojamiento, creacidon de sitios
web, herramientas de Marketing y otros complementos a cambio de un pago
mensual.

PrestaShop

Esta plataforma te permitira crear tu tienda virtual a través de una interfaz intuitiva
y sencilla, que cuenta con mas de 4 mil plantillas de disefio. Ademas, PrestaShop te
enlazara con miles de proveedores.
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( HOJA DE ACTIVIDADES N° 16 }

l

(Er‘l la hoja de informacién descubrimos que para vender es
necesario aplicar técnicas y usar la tecnologia, es momento de
poner en practica nuestros conocimientos y convertirnos en
expertos en ventas de nuestros propios productos textiles en

\base a tejido andino,

Imagen: Internet

LYSOGEL R IEE Aplica la técnica AIDA para tu producto solucion, cempleta el
siguiente cuadro:

Técnica Descripcién de la estrategia
Atencion

Acclan

XaN\ULEL MRV Flige una red social v elabora una publicacion que te ayude a
vender tu producto solucion:

Hasta la proxima. iTupananchiskamatial

No olvides guardar las evidencias o productos de tu aprendizaje. La hoja de productos
desarrollada es la evidencia de tu aprendizaje. Si tienes los medios tecnoldgicos necesarios
envialas por WhatsApp a tu profesor/a, en caso de no tenerlos archivalas en un tu portafolio
personal (félder).

Confeccidn textil - 3°, 4° y 5° de Secundaria
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' CUARTA UNIDAD - Evaluacién del proyecto

de emprendimiento

Heola llegarmos a la cuarta y ultima unidad del modulo, corresponde reflexionar
sobre todo el camino recorrido. jVamos!

En la presente unidad desarrollaremos las siguientes competencias vy capacidades
del area Educacion para el Trabajo

proyectos de
emprendimiento
economico o
social

Unidad IV
Competencia Capacidades Desempefios
Gestiona Evalla proyectos | Elabora y aplica instrumentos de

de recojo de informacién en funcién de
emprendimiento | indicadores que le permitan mejorar
la produccion familiar con criterios
técnicos modernos.

Continuando con la secuencia de sesiones que ya has desarrollado, te alcanzamaos
la sesian 17 que te permitira reflexionar sobre todo el proceso de confeccion de tu

producto solucion.

Actividades de aprendizaje Principales evidencias Duracién
17. Evaluacion del proceso de *|nstrumentos de recojo de 1semana
fabricacién de articulos textiles informacion sobre articulos
en base a tejido artesanal textiles en base a tejido
andino. artesanal andino,

Imagen: Internet

iLlegamos al final! \

Quiero felicitarte por todo el esfuerzo en el trabajo realizado
hasta ahora. Con estas ultimas sesiones has terminado el
modulo. Si aun no has logrado terminar tu producto
solucion o sientes que necesitas revisar algunos temas o
practicar un poco mas, pues no dudes en comunicar a tu
profesor. Estoy segura de gue él te apoyard. /




FAAE2LI00 para
el Trabzss

Sesion 17

Evaluacion del proceso de fabricacion de
articulos textiles en base a tejido artesanal
andino

HOJA DE ORIENTACIONES N° 17

iBienvenidas y bienvenidos! Llegamos a la sesiéon N 17 enD
que daremos una mirada al camino recorrido. En cada
sesion fuimos trabajando el proyecto de emprendimiento y
ahora nos toca hacer una evaluacion del proceso con la
finalidad de seguir mejorando nuestros procesos, para ello
debes seguir las orientaciones que vienen a continuacion.

Imagen: Internet

Producto
(Evidencia de aprendizaje)

Propoésito de aprendizaje

e Elaboray aplica instrumentos
de recojo de informacion para *
determinar los beneficios v
pérdidas econdmicas vy el
impacto social y ambiental
generado por el proyecto para e Analisis y conclusiones de la
incorporar mejoras. evaluacion.

Instrumento de recojo de
informaciéon  elaborado vy
aplicade al proyecto de
emprendimiento.

iQué debes realizar para alcanzar los propésitos de aprendizaje?

Fe 5 E E i

i

— |—
h — @ = @ = @ @€
Rec_-bo las Leo lahojade Leolahojade Leolahojade  Reglizo los Guardo los
fichas Arlentacionas informacién actividades productos de evidencias en
la hoja de mi portafolio y
Imagen: Internet actividodes las envic a mi
profesor(a)

:Como se realizara la evaluacién y la retroalimentacion?

Durante el desarrollo de las actividades tu profesor/a se comunicara contigo para
acompanarte en el desarrollc de las actividades. Al finalizar el desarrollo de las
actividades, debes enviar una foto de los productos que elaboraste, mediante
WhatsApp o por el medio que te indique tu profesor/a. El/la profesor/a revisara tu
producto y te devolvera con las observaciones, indicaciones y sugerencias para que
puedas mejorar tus resultados de aprendizaje. "En caso de tener dudas o
necesitar mds apoyo comunicate con tu profesor/a, enviale un mensaje o
llamalo/a™.

Confeccidntextil --32, 4°'y,5° de-Secundaria:
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iHola! Es momento de evaluar los procesos en los que realizamos
para la fabricacion o confeccion de articulos textiles. Para poder
ejecutar la evaluacién primero debemos entender para que se
evalda y qué instrumentes utilizaremos para evaluar.

I. LA EVALUACION

Imagen: Internet

1.1 £Qué es la evaluacion?

Se entiende por evaluacion el proceso de recolectar y analizar datos o informacion
con el fin de poder tomar decisiones acerca de nuestro proyecto de
emprendimiento.

1.2 Evaluando nuestro proyecto de emprendimiento

¢Recuerdas? Este camino lo
hemos recorrido juntos desde
el inicio del afno escolar. Ahora
nos toca evaluar todo lo
aprendido en cada etapa.

Dentro de las etapas de un
proyecto de emprendimiento
se encuentra la etapa de
evaluacion del proyecto. En
esta etapa se realiza la
evaluacion de los procesos,
resultados e iImpactos
econdomicos Yy sociales del
proyecto de emprendimiento.

Imagen: Internet

necesidades o
prodlemas del solucitn prototipo solucidn
cliente

Confeccidn textil + 3%, 4%y 5% de Secundaria

Imagen: Internet

Un proyecto de emprendimiento puede evaluarse desde la perspectiva del éxito;
iFue exitoso o no dicho proyecto?
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1.3. ¢ Para qué evaluamos nuestro proyecto de emprendimiento?

La idea de esta parte del proyecto es muy clara: MEJORAR O CORREGIR
PROCESOS PARA ALCANZAR MEJORES RESULTADOS ECONOMICOS ©O
SOCIALES, por lo tanto, este proceso final revisara todas las etapas del proyecto de
emprendimiento aplicando instrumentos de recojo de informacion que luego nos
serviran para hacer analisis y llegar a conclusiones sobre nuestro proyecto.

1.3. Instrumentos para recoger informacion:

1.2.1 La lista de cotejo: Consiste en un listado de aspectos o criterios a evaluar al
lado de los cuales se puede calificar o asignar valor, es un instrumento sencillo que
rnos ayuda a verificar qué aspectos aun debemos fortalecer en nuestro proyecto de
emprendimiento.

Vamos con un ejemplo:

Criterio de evaluacién | MO

El proyecto me permitié generar una propuesta de valor clara
v wiable.

El proyecto me permitié desarrollar habilidades técnicas para
elaborar el producto solucién.

El proyecto me permitid desarrollar habilidades técnicas para
determinar la rentabilidad del producto solucian.

El proyecto me permitic desarrollar habilidades técnicas para
comercializar el producto solucion.

Una vez aplicada la lista de cotejo podriamos determinar cual es el campo del
proyecto que aun falta fortalecer y de ese modo tomar la decision de superar el
problema.

1.3.2 La escala de apreciacion: £Es un instrumento de evaluacién.

La escala de apreciacion es un conjunto de caracteristicas o criterios que deben ser
juzgadas de acuerdo a una escala que permite identificar el grado hasta el cual se
ha alcanzado cada criterio.

Ejemplo:

A Casi

Siempre
veces | siempre

Criterios Nunca

i El proyecto te permitic trabajar en
equipoe?

i El proyecto generd espacios para el
dialogo, el intercambio de ideas y toma
decisiones durante su desarrollo?

Confeccidntextil + 3% 4%y 5% deSecundaria
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Conocida la informacién, podemos tomar la decision de corregir o mejorar aquellos
aspectos en los que se haya marcado las opciones: Nunca y A veces.

1.4. Analisis y conclusiones de la informacién.

Toda la informacién que recojamos a través de los instrumentos de evaluacién sera
analizada, esto quiere decir que se buscara una explicacion detallada vy por cada
criterio a fin de determinar la falla y, consecuentemente, plantear soluciones, las
mismas que se consignaran en las conclusiones:

Ejemplo

- A Casi B}
Criterios Nunca Siempre
veces | siempre

i El proyecto te permitic trabajar en X
equipo donde los roles de cada integrante
estaban bien definidos?

En coso la informacion haya dado comeo resultado "Nunca”, como se muestra en
el ejemplo, ahora debo hacer el andlisis, es decir encontrar las razones por las gue
se consigna esta informacion:

‘Cuando trabagjé el proyecto quise hacerlo individualmente, no logré
comunicarme con ningun comparero o companera”,

Conclusion:

“Sera muy util para mi proyecto trabgjar en equipo con los companeros v
companeras gue viven cerca de mi casa. También puedo involucrar mas o los
miembros de mi familia y aprovechar las potencialidades del trabajo en equipo”.

Como veras estimado estudiante, la evaluacion es un proceso mediante el cual
identificamos fallas o dificultades en nuestro trabajo con la finalidad de resarcir
estas fallas y mejorar el proyecto, nada es perfecto, por lo tanto, siempre tendremos
algun aspecto que mejorar para hacer gue nuestro proyecto alcance el éxito que
esperamos.
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( HOJA DE ACTIVIDADES N° 17 w

ﬁ)esda el inicio del afio escolar has desarrollado el
proyecto de emprendimiento sobre la confeccién de
articulos textiles en base a tejido andino, no importa
mucho si durante el desarrollo cometiste errores
porque de los errores se aprende. Esto es ver el lado
positivo de los errores. En esta oportunidad evaluaremos
como el desarrcllo del proyecto permitic desarrollar

Qapac:idades en ti.
Imagen: Internet

L VEER LN  Lograste realizar el producto solucion segun a las necesidades o
problemas de produccion, comercializaciéon y consumo de articulos textiles en base

a tejido andino? Marca con una X segun tu criterio.

Sl } No{ } Estoyen procesode lograrlo( }

Explica: ;.Como lo lograste? O ;Por qué no pudiste lograrlo? O ;jPor qué dices que

estas en proceso de lograrlo?

A continuacion, te planteamos actividades con los criterios que deberia tener un
proyecto de emprendimiento, para que efectivamente desarrolle en ti las
capacidades necesarias para llegar a ser un gestor de proyectos de
emprendimiento econdmicos o sociales.
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Mapen a1 Naarebits

S EL LR Evalia el desarrollo de tu proyecto de emprendimiento segun los

siguientes criterios planteados en la escala de apreciacion. Lee con detenimiento
la pregunta, reflexiona sobre la pregunta a partir de las actividades realizadas
durante el desarrollo del médule de “Confeccidon de articulos textiles en base a

tejido andino”. Marca con una x segun tu apreciacion.

Criterics

Nunca

veces

Casi
siempre

Siempre

1. iEl proyecto te permitic trabajar en equipo?

2. (Elfla profesorfa te demaostraba confianza en
tus capacidades durante el desarrollo del
proyecta?

I LBl provecto te ha permitido conooar vy
aplicar técnicas para crear o generar ideas a
partir de las necesidades de los potenciales
clientes?

4 ;Tu profesor ha valorado y reconocido
positivamente las iniciativas gue has tomado

s epgleiseinde b RraduRR aANE 6hacios

para recoger infarmacién utilizando diversas
tecnicas que te ayudaron a elaborar |a
propuesta de valor de tu proyecto?

B. . El prayecto te ha permitido trabajar
cooperativamente con tu familia?

7. i El proyecto te ha permitido desarrollar
habilidades técnicas relacionadas conla
opcion técnica gue te ofrecid [a institucian
educativa?

8. (El proyecto te ha permitido desarrollar
nabilidades de emprendimiento para gue
pueadas continuar con tus propios recursos
tu proyecta?

En caso hayas marcado "Nunca”y “A veces” seria bueno expresar acciones pracisas
que te ayuden a revertir esta situacion y compromisos gue te ayuden a mejorar en

e2sos aspectos en los gue aun no has alcanzado logros.

1.
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EYSAIMLEL R IRE A | |aclo de cada oracion, escribe una V si es verdadera y una F sies
falsa la afirmacion expresada.

A continuacion, evaluaremos si has revisado los cuadernillos
sobre el moadule de “Confeccion de articulos textiles en base " Nivel Exerto
a tejido andino” y si te has convertido en un experto/a en '
confecciones.

Para evaluar tus conocimientos usaremos una escalera. Llegar al ———
ultime peldano respondiendo correctamente las preguntas
significa lograr ser un/una experto/a confeccionista de articulos
textiles en base a tejido andino.

Nivel 1: Preguntas sobre la propuesta de valor: Articulos de "',

confeccion textil [oscribe V si os verdadero o F si es falsa).

1. Losarticulos de confeccion textil en base atejido andine como carteras, cartucheras,
mochilas, cojines y otros tienen demanda en el mercado artesanal / turistico. | )

2 Losarticulos de confeccion textil en base a tejido anding como carteras, cartucheras,
mochilas, cojines v otros los podernos fabricar con recursos que tenemos en nuestra
camunidad, | |

3. Los articulos de confeccidn textil son prendas que no tienen demanda en el
mercado artesanal. [ )

Respuestas al nivel 1: Si las respuestas fueron todas correctas va puedes subir &l primer escaldn,

1 W

W

3 F

Nivel 2: Preguntas sobre proyectos de emprendimiento e identificacién de problemas
{escribe Vs es verdadero o F si es falsa),

1. Un emprendimiento es la capacidad para llevar a cabo planes de vida, proyectos
personales v colectivas, {0 )

Z.  Unemprendedor es la persona comprometida con la bdsgueda de la realizacién de
suUsueno, { ]

3. El mapa de empatia es una técnica participativa que ayuda a desarrollar ideas
creativas para identificar el problema y organizar la informacion recolectada,
generando un modelo de relaciones causales que lo explican. { ]

4, Los proyectos de emprendimiento solucionan problemas o satisfacen necesidades
de las personas. [ ]

5 Los problemas son conjuntos de hechos o circunstancias que dificultan 2
consecucion de algun fin. Es un asunto o cuestidon que se puede o debe solucionar
oaclarar. | ]

Respuestas al nivel 2: 5i las respuestas fueron todas correctas ya puedes subir el segundo escalan.
1.

LN
<

Mivel 3: Preguntas sobre el taller de confeccién y su gestién {oscribe V si es verdadero o

F sies falso).
1. Eltaller adecuado es al mejor lugar para producir muchos articulos de confeccian
textil. [ )
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2 Tener una maguina de coser es necesara para producir muchos articulos de
confeccién textil para la venta, [ |

3 El uso de tejido andino es materia prima gue nos permite ofrecer un producto
singular a los consumidores de articulos textiles, { ]

4. Para producir articulos de confeccidn textil es indispensable tener un taller con
maguinaria industrial especializada, | ]

5. Los articulos textiles en base a tejido artesanal son muy complicados de elaborar y
es no es posible elaborarlos con mis capacidades y recursos, | ]

Respuestas al nivel 3: Si las respuestas fusron todas correctas va pusdes subir el tercer escalon,
1.

LI |

2

A
4.
5.

Nivel 4: Preguntas sobre la planificacion de la produccion de articulos textiles. (cscribe
Wi esverdadero o F si es falso),
1. Para producir articulos de confeccidn textil no es necesario hacer ninguna
planificacién, solo debemos guiarnos del sentide comun, { )
Z Una adecuada planificacion te ayuda a incrementar el rendimiento de tu
produccidn de articulos y mejorar la eficiencia de tu trabajo. | ]
3. Noes necesario tener un croquis de tu taller, eso solo guita tiempo. [ ]

4, El diagrama de operaciones me permite identificar el proceso y los tiempos de
produccian del articulo textil. | ]

Respuestas al nivel 4: Si las respusstas fueron todas correctas ya puedes subir el cuarto escalon,
1. F

Y
i F
EAY

Nivel 5: Preguntas sobre el presupuesto [\ o F)

1. Para fijar el precio a tu producto solucién es muy importante considerar los costos
de produccion en los gue incurriras para producir el bien. | )

2. Los elementas del bien que gueremos producir son: el producto basico, la marca, el
ernvase v la etiqueta. | ]

3. Jornal es la cantidad de dinero que un trabajar gana al mes. { |

4, El costo del agua, la energia eléctrica v la depreciacion de materiales son costas
directes. | ]

Respuestas al nivel 5: 5i las respuestas fusron todas correctas ya puedes subir el guinte escaldn.
1 W

mm o

2.
A
4.

Nivel 6: Preguntas sobre las maquinas, equipos y herramientas que se usan en
confeccion textil (cscribe V si esverdadero o F si es falsa).
1. La maguina recta nos permite hacer costuras bien definidas en el proceso de
ensamblaje del producto solucién. | )
Z Lastijerasde costura sirven fundamentalmente para cortar los tejidos tras el proceso
de patronaje. Suelen tener un mMayor peso que las tijeras comunes, [ |
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2 El dedal es un instrumento utilizado en costura gque sirve para empujar
la aguja cuando se da una puntada. { ]

4, Laremalladora es una maguina que sirve para hacer trazos de confeccién textil. [ )
5 Lacinta métrica es necesaria para el proceso de cortado de la tela, [ ]

Respuestas al nivel 6: Si las respuestas fueron todas correctas ya puedes subir el sexto escaldn,
1 W

W
W
E
E

LN

Nivel 7: Preguntas sobre el trazado extendido y cortado de la tela (cscribe VW si es
verdadero o F si es falsa),
1. Se llama urdimbre a los hilos que van en el sentido del large de la tela. Es

comunmente conocida como el hilode latela, [ )
Z. Latrama la forman los hilos que van de orille a orille, farmandae el ancho de la tela.

{1
3. Latela se puede trazar en cualguier sentido. [ ]
4, Eltrazado se puede hacer sin una cinta métrica. [ )

Respuestas al nivel 7: 5i las respuestas fueron todas correctas yva pusdes subir el séptimo escaldn,

1 %
R
Z F
4 F

Nivel 8: Ensamblado del producto [cscribe V si es verdadero o F si es falsa).

1. La puntada es una cadena que van formande a través de la tela los hilos
provenientes de la aguja vy la bobina al entrelazarse. | ]

Z La costura abierta o pespunte es la costura corriente de mayor aplicacion en la
confeccion. [ )

3. Eldobladille tiene por objeto dar seguridad a los orillos de una prenda para evitar su
deshilachado y dar una buena presentacion. | ]

4, Las costuras nos ayudan a dar acabadoes al articulo de confeccian textil. | ]

5. Ensamblar el articulo de confeccién textil es un proceso en el que no interviene la
maaquina de coser. | )

Respuestas al nivel B: S5i las respuestas fueron todas correctas ya puedes subir el octave escaldn,
1.

L S
L T T

Nivel 9: Preguntas sobre la venta (cscribe V si es verdadero o F si es falsa).

1. Laventaes el resultade de la buena gestign del vendedor v de la campana
de marketing. { )

2 La técnica de ventas AIDA nos ayuda a tener mayor éxito en la venta de nuestros
productos solucicn, | )

3. El comercio electrénico, puede ser una alternativa tecnoldgica que nos permitirs
vender nuestros productos a través de la web. | )

4, Vender es cuestién de suerte y nada tiene gue ver las técnicas gue usemos, [ )

Especialidad técnica: “Confeccion textil” médulo formativo: “Confeccion de articulos textiles™ - Documento de trabajo en revision y validacion

Confeccidn textil + 3%, 4%y 5% de Secundaria




Evaluacion del proceso de fabricacion de
articulos textiles en base a tejido artesanal

Sesion 17 andino g

Horzonles ™
e a1 Naarebits M s

Respuestas al nivel 9: 5 las respuestas fueron todas correctas va puedes subir el novenc escaldn. ;Lo
lograste? Felicitaciones. Mo olvides que debes practicar y practicar lo aprendido.
1

o e -

2
I
4.

Imagen: Internet
Imagen: Internet

Imagen: Internet
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